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 מבוא
 הקורס הוא ענף במדעי החברה, מתאר התנהגות של אנשים, יחידות כלכליות. אנחנו לוקחים התנהגות דגם שמפשט את המציאות, -כלכלית אינטואיטיבית וברורה ומכניסים אותה לתבנית של מודל. מודל
 בזכות המודל אנחנו מנתחים וחוזים תופעות כלכליות. אנחנו לוקחים את הקווים הגסים של הגות האנושית ולתת להם ניתוח גרפי כדי להסביר כל מיני דברים. למשל, דילמה כלכלית: נניח ההתנ
 יעלה. יש דברים בכלכלה אם כן שהם -שהרבה אנשים רוצים לקנות דירות. מה קורה למחיר הדירותילדים. הם לא מבינים בכלכלה, אבל הם יודעים לשחק בקלפים –אינטואיטיביים. דוגמה נוספת
 יף ביניהם. הם מתמקחים לפי מחירון כלשהו לפי שווי קלפים. במהלך הקורס נשים את ולהחל האינטואיציות האלה בגרפים.
 1 שיעור בעיית המחסור וגבול אפשרויות הייצור
 רעב, צמא, לבוש. -ורצונות הדרושים לקיומם ורווחתם צרכיםלבני אדם יש
 .מוצריםמספקים הצרכיםאת
 חומרי גלם, -המאפשר ייצורם של מוצריםכל אמצעי שהם -גורמי ייצורהמוצרים מיוצרים ע"י מכונות, עובדים, שטח. גורמים שלוקחים חלק בתהליך ייצור מוצר. הם נמצאים בכמות מוגבלת.
 נבחין בין:
 מוצר כלכלי מוצר חופשימוצר שקיים בשפע, ואין צורך בגורמי ייצור
 מים למשל, אינו מוצר חופשי. לשם ייצורו.המוצר צריך להיות קיים ללא גורמי ייצור. אפילו בהיסטוריה לפני עידן הברזים, היו
 שואבות מים, הובלה, דלי וכד' = גורמי ייצור.
 בדילמה של המשאבים בקורס אנחנו עוסקים המוצר הכלכלי. מוצר כלכלי הוא -המוגבלים
 בגורמי יצור מוצר שאינו קיים בשפע, ויש צורך לשם ייצורו.
 נהוג לחלק את גורמי הייצור לשלוש קבוצות עיקריות:
 פיסי(גורם ייצור הון ) קרקע גורם ייצור גורם ייצור עבודההמאמץ האנושי כל
 שמשתתף בתהליך ייצור. מאמץ אנושי יכול להיות
 מאמץ פיזי, מאמץ שקשור בניהול, כל מי שהוא בן אנוש ומשתתף בתהליך ייצור הוא גורם ייצור
 עבודה.
 שבו המקום השטח הנדרש, מתרחש תהליך הייצור, זה יכול להיות גם המשאבים -הטבעיים, או קרקע חקלאיתכמו שדה. כל אלה נכנסים
 לקטגוריה זו.
 כי כסף הוא לא מדובר בכסףאבל אפשר אמצעי חליפין.
 להגדיר גם אמצעי חליפין במכונות, ציוד.חדש. מדובר
 חנו המצאנו, פיתחנו ובנינו אנאת זה, זה לא טבעי כמו
 ברגע שיש אוצרות טבע. אבל אפשר להשתמש את המכונות
 בהן כדי לייצר מוצרים אחרים.
 מאחר וכמות גורמי הייצור מוגבלת על מנת לייצר יותר ממוצר אחד יש להעביר גורמי ייצור
 -לכך היא משאב הזמן דוגמה אחרים.על מוצרים לוותר שהועסקו בייצור המוצר האחר ובכך שהוא מוגבל. חייבים לעשות ויתורים כי אי אפשר לעשות הכל, הזמן מוגבל ויש לבחור.
 המקורותשל באילוץ בהתחשב מקסימום הצרכיםהחברה, אם כך, צריכה למצוא דרך לספק את .המוגבליםגורמי הייצור( )
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4
 גבול אפשרויות הייצור
 .תופעת המחסור ציג הצגה גראפית אתהייצור מגבול אפשרויות
 בגורמי ייצור.תופעת המחסור מתייחסת למחסור
 מאחר ורצונות הפרטים מסופקים באמצעות מוצרים, אשר מיוצרים באמצעות גורמי ייצור.על מנת לייצר יותר ממוצר אחד יש להעביר גורמי ייצור מייצור ,מוגבלתומאחר וכמות גורמי הייצור
 על מוצרים אחרים. לוותרמוצרים אחרים ובכך
 פית במערכת צירים דו ממדית. אנציג את תופעת המחסור בעזרת הצגה גרמודל כלכלי באמצעות
 הנחות המודל המשק מייצר שני מוצרים בלבד.נניח ש .1)אנחנו כמויות גורמי הייצור נתונות וקבועות .2
 יצור יש כדי לדעת יכמה גורמי צריכים לדעת . זמן, למשל, גם יכול להיות כמה אפשר לייצר
 אנחנו מניחים שאין שינוי .(כמות גורמי הייצוראחרת היינו צריכים -בכמות גורמי הייצור
 גרף חדש. -להתחיל "משחק" חדש הטכנולוגיה לייצור המוצרים נתונה וקבועה .3
 )אנחנו יודעים את קצב העבודה, למשל, והיא קבועה(.
 יצור ללא גורמי ייצור אינו אפשרי. .4
 :)הסבר של התרשים( גבי מערכת הציריםננסה להסביר כל הנחה על ככל Yמייצגת מצב בו אנו משתמשים בכל המשאבים, ומייצרים מקסימום ממוצר Aהנקודה :Aהנקודה
 בעזרת כל זה מוצר את . נניח שאנחנו מייצרים רק Y̅גג ומסמנים אותה כך: Yשאפשר. קוראים לנקודה זו נוכל לייצר? אין לנו נתונים Yכמה .Y. כי כל המשאבים מוקדשים ל0אפשר לייצר? Xכמה יחידות המשאבים.
 מסומנת Aשנוכל לייצר עם גורמי הייצור. נקודה Yהכמות המקסימלית של -maxYמספרים, ולכן נקרא לזה . (Yומקסימום X 0כי נוכל לייצר A (0, Ȳ) -כ
 מאשר Xם גורמי הייצור שנותרו יותר עשנייצר, כך שנוכל לייצר Y, לדוגמה, הורדנו את כמות הBבנקודה
 .�̅�ומסומנת כ Max xהיא נקודה ה D נקודה .Cבנקודה קודם לכן. כך גם Yעליה של -אנחנו משחקים עם אותה כמות מוגבלת של גורמי הייצורהסיבה שהעקומה יורדת היא כי
 הכי גבוהים שאפשר. ם,יקיבלנו את הצירופים המקסימלי .Xבהכרח תוריד מאנחנו לא משתמשים בכל גורמי הייצור במקרה זה .Eנקודה ניתן גם להוסיף נקודה מתחת לעקומת התמורה,
 אבטלה לא משתמשים בכל גורמי הייצור. קוראים לזה כך אנו -למשל, אולי חלק מהעובדים לא עובדיםשלנו. גורמי הייצור לא מגיעים למקסימום תפוקה כי הם -אבטלה סמויהאך יש אבטלה בעייתית יותר, והיא גלויה.
 עובד בקבלה שנותן שירות מעולה. לעומת יש בית מלון. ניקח לדוגמהלא עובדים במקום שהם הכי טובים בו. . איש החשבונות היה קצת מבולגן, אך עובד צריך להיות קפדן, דייקן, מסודר -זאת, עובד בהנהלת חשבונות
 נקודה בו הוא לא מגיע -Eבנקודה . המעסיק לא היה מודע לכך שהוא נמצא לקהל הקבלה היה חייכן ונעים. המעסיק גילה זאת במקרה, איש הקבלה הגיע חולה לעבודה, וכדי שלא יקבל קהל החליפו בינו ובין למקסימום
 מצב טוב -Cנקודה איש החשבונות. כשהם התחלפו, הייתה עליה בתחום החשבוניות, כלומר המלון הגיע להיא נקודה אפשרית אבל לא יעילה כי משתמשים במקסימום Eניצול מקסימלי של גורמי הייצור. אם כן -יותר
 לעומת זאת בלתי אפשרית, כי אני משתמש במקסימום גורמי Fנקודה גורמי הייצור אך בצורה הכי יעילה. עם הצטרפות ,)אולי בעתיד F. בתנאים הקיימים לא ניתן להגיע לנקודה X, על חשבון Yהייצור כדי לייצר
 (.Fעובדים או שיפור טכנולוגי ניתן להגיע לנקודה
 גבול אפשרויות הייצור מתאר את אוסף אפשרויות הייצור המקסימלי בהינתן כמויות לסיכום, גורמי ייצור וטכנולוגיה. גבול אפשרויות הייצור יורד משמאל לימין, בגלל המחסור בגורמי ייצור.
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 אלטרנטיביותעלויות
 עלות אלטרנטיבית כוללת
 Yעלות אלטרנטיבית כוללת לייצור Xעלות אלטרנטיבית כוללת לייצור
 )למשל, הבחירות שאנחנו עושים רויתורים עשינו מדבר אח ה ויתרנו, איזהעלות היא לא כסף, אלא על מ
 בחיים הן מתוך אלטרנטיבות(.: עלות אלטרנטיבית כוללת מודדת את סך הוויתור ממוצר אחד כדי לייצר כמות מסויימת הגדרה
 )למשל ויתור על עבודה לטובת לימודים Xהוא אלטרנטיבה ל Yו Yהוא אלטרנטיבה ל Xמהמוצר האחר. או לימודים לטובת עבודה(.
 .Xמות מסויימת של מוצר כדי לייצר כ Yסך הוויתור ממוצר -Xעלות אלטרנטיבית כוללת לייצור .Yכדי לייצר כמות מסויימת ממוצר Xסך הוויתור ממוצר -Yעלות אלטרנטיבית כוללת לייצור
 Y̅ הביטוי לכך הוא − 𝑦 , או�̅� − 𝑥 דוגמא:
 בנקודות הבאות: Yולייצור Xנחשב את העלויות האלטרנטיביות הכוללות לייצור
 נקודה עלות אלט'
 xלייצור כוללת
 Ȳ-Y
 עלות אלט' yכוללת לייצור
 �̅� - x A(0,10) 10Y-10Y=0 4X-0X=4X
 B(1,9) 10Y-9Y=1Y 4X-1X=3X
 C(2,7) 10Y-7Y=3Y 4X-2X=2X
 D(3,4) 10Y-4Y=6Y 4X-3X=1X
 E(4,0) 10Y-0Y=10Y 4X-4X=0
 ככל -)הסבר Xהולכת וגדלה ככל שמייצרים יותר Xהעלות האלטרנטיבית הכוללת לייצור : סקנהמ Yהמקסימלי לבין ה Y, ולכן ההפרש בין הY, אפשר לייצר פחות יחידות Xיחידות שמייצרים יותר
 בגלל שככל Xגדלה ככל שמייצרים Xהעלות האלטרנטיבית לייצור באותה נקודה הולך וגדל(. X. ככל שמייצרים יותר Yאנחנו מקטינים את ייצור ה A-Dשמתקדמים במעבר בין הנקודות
 ולכן העלות האלטרנטיבית הכוללת הולכת וגדלה. כמובן שזה קורה גם במצב Yמוותרים על יותר ...(Yההפוך )עלות אלטרנטיבית כוללת לייצור
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 עלות אלטרנטיבית שוליתשולית מודדת את תוספת הוויתור ממוצר אחד כדי לייצר את היחידה האחרונה עלות אלטרנטיבית
 מהמוצר השני. בעלות אלטרנטיבית הכוללת הסתכלנו על סך הוויתור. מה ההבדל בין תוספת הוויתור לסך הוויתור? נראה בגרף להלן.
 Xהעלות האלטרנטיבית השולית לייצור
 ים אחרים כשבוחרים משהו מסוים.מוותרים על דבר -נטיבותכל בחירה שאנחנו עושים היא מבין אלטרכשאנחנו אומרים שמשהו הוא שולי אנחנו מתכוונים שהוא זניח. בכלכלה בתחומים שונים בחיים,
 שאנחנו עושים החלטות בחיים אנחנו יודעים כ הכוונה היא שזה הכי חשוב.כשמדברים על המילה שולי, מהצעד האחרון, כי כשאנחנו מתלבטים אם לעשות צעד נוסף או לסגתהגענו לנקודה מסוימת ואנחנו ש
 אני ,יחידות 5000. נניח שאני יצרן שמייצר רק על אותו צעדלעשות החלטה אנחנו מסתכלים רוציםהיחידה האחרונה ולחשוב אם רק על היחידה האחרונהמתלבט אם לייצר יחידה נוספת. עלינו להסתכל
 עולה לנו לייצר את היחידה האחרונה. אם עולה לייצר אותה יותר מכמה . עלינו להסתכל כמהכדאיתאותה בכלל. את הרעיון הזה נרצה להציג במונח של עלות לייצרשאפשר למכור אותה, אולי לא כדאי
 אלטרנטיבית שולית.
 דוגמא:נחנו א y, כלומר על כמה Xעלינו לברר מה העלות האלטרנטיבית השולית לייצור הסבר לתרשים:
 )וכבר הגענו למסקנה שגורמי הייצור מוגבלים ולכן אי xמוותרים כדי לייצר את היחידה האחרונה של אפשר לייצר הכל(.
 3xכדי לייצר .Dנקודה ניקח לדוגמה את
 . איך יודעים זאת? אנחנו 4yוויתרנו על לנקודה Eמסתכלים על ההפרש בין נקודה
 D . : "דלתא" -יש להפרש סימן מקובל ומוסכם
 . אם נחלק Y∆כ Y. נסמן את ההפרש של ∆ . יחס, נקבל X∆ב Y∆את
 . 𝑌∆במשולש ישר זוית יש גובה. הגובה הוא ניתן להסתכל על . )ראה שרטוט מעל הגרף( הגובה לבסיס הוא השיפוע . היחס ביןX∆הבסיס הוא
 הוא העלות X∆ל Y∆יחס בין ה העקומה כאוסף של משולשים ישרי זוית. קיבלנו כל מיני שיפועים. .Xהאלטרנטיבית השולית לייצור
 Δy
 Δx לייצור העלות האלטרנטיבית השוליתX.
 היא הערך המוחלט של השיפוע. העלות האלטרנטיבית השולית .Yאפשר להפוך את השבר כדי לראות את העלות האלטרנטיבית השולית לייצור
 לא אנחנו מסמנים את השיפוע במינוס )כמו שניתן לראות בתרשים(. המינוס הוא בגלל שמדובר בהפרש. מינוס. למה לא מוסיפים , ולא Yיחידות 2אנחנו מוותרים? Yמעניין אותנו שזה מינוס. על כמה יחידות
 לא קריטי לכתוב אם כן, אנחנו מוותרים, זה ברור שיש שם מינוס. Yמינוס? כי כשאומרים על כמה מינוס בשיפוע.
 חשיבות למינוס( ללא ) שווה לערך המוחלט Xהעלות האלטרנטיבית השולית לייצור מסקנה: של השיפוע.
 לות אלטרנטיביתע נקודה xלייצור שולית אנחנו מוותרים Yעל כמה יחידות
 ? Xכדי לייצר את היחידה הבאה של B 1Y
 C 2Y
 D 3Y
 E 4Y
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 2שיעור ויתרון סוגי עקומות תמורה, יתרון יחסי
 מוחלט
 עקומת תמורה של קו ישר . 1
 < כמות גורמי הייצור. זהיםעובדים שני נניח במשק
 . Yיחידות ממוצר 2או Xיחידה ממוצר 1כל עובד יכול לייצר במשך שעה הסבר ויישום בתרשים:
 �̅�, כלומר: 4yשני עובדים יכולים לייצר ביחד = 4𝑦 .Xיחידות 2הם יוכלו לייצר Xאם שני העובדים יעבדו שעה ב
 Y, יישאר בX. אם נעביר עובד אחד לייצור 4יחידות, ביחד 2, כל אחד מייצר Yעובדים עובדים בהשני .X 1יחידות ועלינו ב Y 2. הורדנו מX1ייצר X. מי שעבר לייצר ב2yעובד אחד שייצר
 עקומת , שנקרא לו עקומה ,קו . אפשר להעביר1Xו 2yבכל פעם שמעבירים עובד יורדים באופן קבוע )היחידה או נדע שלא משנה איזו יחידה נייצרכשמצאנו שיפוע קבוע, .2הוא הקבועהשיפוע התמורה.
 בעקומה . בדוגמה הקודמת זה כן שינה. אבל בגלל שמדובר Yיחידות 2השניה( הוויתור תמיד יהיה לטרנטיבית השולית תמיד קבועה.שהעלות הא. זה אומר ישרה )פונקציה ליניארית( השיפוע קבוע
 יחידות 2תמיד תהיה כרוכה בוויתור של Xכאן למשל לא משנה על איזו יחידה נדבר, כל יחידה של Yהעלות האלט' השולית קבועה ותמיד שווה לשיפוע. -. זה מה שקורה כשהעובדים זהים
 : Yהעלות האלטרנטיבית השולית לייצור Δx
 Δy=
 1
 2𝑥
 X := 2Yהעלות האלטרנטיבית השולית לייצור Δy
 Δx
 ושווה לערך המוחלט קבועה Xמסקנה: בעקומת תמורה ליניארית העלות האלט' השולית לייצור של השיפוע. )הקבועה זה החלק הייחודי לעקומה ליניארית(.

Page 8
						

8
 התמחות וכעת : X( עבר הכשרה בייצור 2נניח כעת כי אחד העובדים )עובד
 Yיחידות ממוצר 2 או xיחידה ממוצר 1יכול לייצר במשך שעה 1עובד Yיחידות ממוצר 2או xיחידות ממוצר 2ול לייצר במשך שעה יכ 2עובד
 ניקח את הנתונים ונשלים אותם בטבלה:
 סוג גורם ייצור )סוגי העובדים(
 כמות גורם ייצור )כמות העובדים(
 xמקסימום �̅�
 yמקסימום
 �̅�
 Δy
 Δx
 2y 2 1 1 1עובד 1y 2 2 1 2עובד
 והוא יכול לייצר יותר. נשרטט את Xעבר הכשרה ב 2עובד -עובדים שכעת הם לא זהים 2לנו יש :בנפרד יכולת הייצור של כל עובד
 כעת נראה מה יקרה כששני העובדים ביחד:
 עובדים, צריך לראות 2אי אפשר לצייר קו ישר כי מדובר ב .Xל Yאת מי להעביר קודם מ
 יותר כדאי 2לעובד 1אם יש לנו אפשרות לבחור בין עובד נייצר יותר. -כי זה שילוב טוב יותר 2את עובד לנו להעביר
 . הירוקהצירוף עדיף על הצהובהצירוף לעובד עם העלות האלטרנטיבית השולית הנמוכה יש יתרון
 .Xיחסי בייצור שלו השולית רנטיביתיתרון יחסי זה מי שהעלות האלט
 Xיש יתרון יחסי בייצור 2לעובד באותו מוצר הכי נמוכה. יותר נמוכה. רנטיבית שלוכי העלות האלט
 2ועולים ב Yיחידות 2יורדים ב -2מעבירים את עובד מספר . אם בוחרים להעביר קודם 1. השיפוע הוא מינוס Xיחידות
 חשובה כי יש לה השפעה על הצירופים . כאן הבחירה 2עדיף להעביר קודם את עובד 2או 1את עובד ותתווסף יחידה Xיחידות 2נרד ב Xגם ל 1המקסימליים שנוכל לייצר. המשמעות של להעביר את עובד
 X קיבלנו עקומה שהשיפוע ההתחלתי שלה יותר קטן מהשיפוע השני שלה. כשיש 2-. השיפוע יהיה .מי שיש לו יתרון יחסי. נגיע למי שאין לו הבדלים בין העובדים נבחר לייצר את היחידה הראשונה עם
 יתרון יחסי רק לאחר מכן.. נקבל צירופים אפשריים שאינם יעילים כי הם אינם 1קודם את עובד מספר -נניח והיינו בוחרים הפוך
 מקסימליים. יתרון מוחלט תרון יחסיי
 יתרון יחסי בייצור מוצר מסוים יש לאותו גורם
 ייצור שהעלות ת השולית האלטרנטיבי
 שלו בייצור אותו מוצר היא הנמוכה ביותר.
 אפשר לאתר את -כלומרגורם היצור עם יתרון יחסי ביצור מוצר מסוים לפי הבדיקה של למי יש עלות אלט' שולית נמוכה
 יותר.
 בייצור מוצר מסוים, יש לאותו גורם ייצור שיכול לייצר יותר יחידות מאותו מוצר בפרק זמן נתון. עובדים ונותנים להם לעבוד פרק זמן זהה, מודדים להם 2אנחנו אומרים כך: אם לוקחים פה
 נניח שיש עובד ועובדת, העובדת יהיה בעל היתרון המוחלט. Xמי שיכול לייצר יותר . Xכמויות ב. ביתרון מוחלט X. לעובדת יש יתרון מוחלט בייצור 1בשעה והעובד יחידה Xיחידות 2יכולה ליצר
 לים פר מוצר. מסתכ. Yיחידות והעובד יחידה אחת. עכשיו גם לעובדת יש יתרון מוחלט ב 2, העובדת יכולה לייצר Yב
 המוצרים. 2במקרה של יתרון מוחלט יכול להיות מצב שלאותו גורם ייצור יהיה יתרון מוחלט בר? נסתכל האם לאחד העובדים יש יתרון יחסי ביצור המוצ. Yוגם ב Xהוא יהיה זריז יותר גם ב
 . האם למישהו מהם יש יתרון יחסי? לא. זה 1ושל העובדת 1השיפוע של העובד הוא על השיפוע.לו יתרון יחסי. יתרון יהיהמוחלט אבל לא להיות שלאותו גורם יצור יהיה יתרוןל ו שיכואומר לנ
 יהיה יתרון להבדיל מיתרון יחסי. לא ייתכן שלאותו גורם ייצור ,מוצרים 2מוחלט יכול להיות ביחסי בשני מוצרים. בהחלט ייתכן שלאותו גורם ייצור יהיה יתרון מוחלט בשני מוצרים. גם אם לאותו גורם ייצור יש יתרון מוחלט בשני מוצרים אין זה מחייב שיהיה לו יתרון יחסי באחד
 המוצרים.
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 )מקובץ התרגילים( 9שאלה יישום: . 2ועובד 1במשק שני סוגי עובדים : עובד
 יחידות ממוצר ב. 3יחידות ממוצר א או 3מסוגל לייצר במשך שעה 1עובד יחידות ממוצר ב . 6יחידות ממוצר א או 3מסוגל לייצר במשך שעה 2עובד
 סמן את התשובה הנכונה: יחידות בייצור מוצר ב. 9 -יחידות ממוצר א ו 6א. שני העובדים יוכלו לייצר ביחד
 יתרון יחסי בייצור מוצר ב.יש 1ב. לעובד . 1יחידות ממוצר א כדאי לקחת את עובד 3ג. במידה ובמשק מעונינים לצרוך ד. כל התשובות לעיל אינן נכונות.
 פתרון:
 סוג גורם יצור
 Xבייצור רנטיביתעלות אלט �̅� �̅� כמות
 כי העלות האלט Xיתרון יחסי ב -1y 3 3 1 1עובד השולית יותר נמוכה.
 2y 6 3 1 2 עובד
 9 6 :סה"כ
 ונראה את מי כדאי להעביר קודם. נתחיל קודם במי שיש לו יתרון Xואז כולם ב Yשואלים את כולם ב
 .Xיחסי ב
 10אלה ש
 : Xיחידות ממוצר 3בהמשך לנתוני השאלה הקודמת, במידה ובמשק מעונינים לצרוך יחידות ממוצר א 3 -א. העלות האלטרנטיבית הכוללת לייצור מוצר א שווה ל יחידות ממוצר ב . 3 -ב. העלות האלטרנטיבית הכוללת לייצור מוצר א שווה ל
 יחידות ממוצר ב . 6ייצר 2יחידות ממוצר א ועובד 3ייצר 1ג. עובד ג נכונות . -ד. תשובות ב ו
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 מסחר בינלאומיסוגים של גורמי ייצור, יכול להיות מצב שלאחד יהיה יתרון 2יש כשראינו של החומר הקודם: חזרה קצרה ע
 ולהעביר את Yיחסי, ואז חשוב את מי מעבירים קודם, והכלל שהנחה אותנו הוא לשים את כל גורמי הייצור ב . גרפית זה אומר זה שאצלו השיפוע יותר נמוך. Xש לו יתרון יחסי ביצור שיזה
 גדולה. אם מעבירים Xקטן והתוספת מ Yויתור מוה -יותר נמוכה Xהשולית בייצור רנטיביתהאלטהעלות מי שאצלו העלות . xולקבל 1yעדיף לוותר על - 2yסידים פ, ואצלו מ1xכדי לקבל 1yומפסידים Yעובד מתי שלה נמוך כך נוצרת עקומה שהשיפוע ההתחל .Xהשולית נמוכה יש לו יתרון יחסי ביצור רנטיביתהאלט
 נמוך.שלו כשיש אפשרות לבחור בין שניים נבחר את מי שהשיפוע -מהשיפוע השני שלהאנחנו יכולים יחסית, כעת נציג מודל שמציג מסחר בינלאומי. למרות שהוא מציג זאת בצורה פשטנית
 המודל ולהגיע לכמה תובנות מרכזיות במסחר בכלל. לקחת אתיתקיים רק במידה וכל אחד מהצדדים מסחר -פרטים 2ראשית לגבי מסחר, בין אם בינלאומי או בין
 משפר את מצבו. -במצב טוב יותר המסחר מוצא עצמו לאחר את מצבו.משפר המסחר כל משק לאחרמשקים היא אם 2הנחה בסיסית לקיום מסחר בין
 צוא עצמו במצב פחות טוב משהיה קודם לכן. מי שנכנס לעסק ומקיים מסחר עלול למבמציאות למה?, אנחנו יכולים להיכנס אי הודאות הקיימת במציאותזה בגלל אז איך יכול להיות שההנחה הזו נכונה?
 לתחום מסוים עם ציפיות מסוימות וזה לא מצליח.ו , למצוא עצמכל אחד מהצדדים צריך להרוויח. נוכיח שבהינתן מסחר, יש ודאות מלאה במודלאבל
 צריך להרגיש שמצבו שופר. לא אומר שהם מרוויחים במידה שווה, אבל כל אחדזה במצב טוב יותר.
 נבנה את גבול אפשרויות היצר של משק א וב' בהינתן הנתונים הבאים: עובדים. 100: משק א' ומשק ב'. בכל משק משקים 2נניח
 . Yיחידות 2או Xיחידת 1במשק א' כל עובד יכול לייצר במשך שעה . Yיחידת 1או Xיחידות 2במשק ב' כל עובד יכול לייצר במשך שעה
 :'משק א Xלמקסימום Yבגלל שהעובדים זהים היחס בין מקסימום . יחידות 200 היא Yהכמות המקסימלית שהם יכולים לייצר בעובדים X ,100צריך לשים את כל העובדים. אם נשים את כל העובדים ב Y̅לשל עובד אחד יהיה אותו יחס. כדי להגיע
 )הדלתא( לכן 2הוא 100ל 200. היחס בין �̅�ל Y̅נקודות דרכן נעביר קו ישר, בין נ' 2. יש Xיחידות 100יכולים לייצר . 2-השיפוע הוא
 משק ב':
 יחידות 100. הם יכולים לייצר ביחד Yבדים עובדים ביחידות. נניח שכל העו 100היא Yהכמות המקסימלית שניתן לייצר ב
 Y .אם נשים את כל העובדים בX יחידות 200, הם ייצרו ביחדX היחס בין .Y̅ לX̅ הוא1
 2 וזה השיפוע.
 משק ב משק א
 'במשק א Xהשולית לייצור רנטיביתהעלות האלט . Yיחידות 2לשווה
 היא Yהשולית לייצור רנטיביתהעלות האלט1
 2 𝑥
 במשך ב' Xהעלות האלטרנטיבית השולית לייצור
 שווה ל 1
 2 𝑦.
 .2xהיא Yהעלות האלטרנטיבית השולית לייצור
 Δy
 Δx=
 200
 100= 2𝑦
 Δx
 Δy=
 100
 200=
 1
 2𝑥
 Δy
 Δx=
 1
 2𝑦
 Δ𝑥
 Δy= 2𝑥
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 נמוכה יותר. Xהשולית בייצור טרנטיבית. למה? כי אצלו העלות האלX למשק ב' יש יתרון יחסי בייצור. כאמור, לא יכול להיות Yיש יתרון יחסי בייצור 'א למשקברגע שמצאנו את זה, אוטומטית ברור ש
 .Yוגם ב Xמצב שלאותו גורם ייצור יש יתרון יחסי גם ב
 נניח שיש נתון נוסף: .xוכמה שיותר יחידות ממוצר yיחידות ממוצר 100הניחו כי משק א' מעוניין לצרוך
 . yוצר וכמה שיותר יחידות ממ xיחידות ממוצר 100משק ב' מעוניין לצרוך
 משק א': הוא יכול לייצר? X. כמה Xוכמה יחידות Yיחידות 100רוצה לייצר לעצמו 'נניח שמשק א כעת
 כמה עובדים דרושים לייצור שואלים: כדי להגיע לתוצאה, באופן לוגי, עושים את הדבר הבא: הולכים לנתון ויחידות 100כדי לייצר Yיחידות 2הולכים לפונקציה ורואים שאם במשק א כל עובד יודע לייצר ?yיחידות 100
 Y יחידות 100עובדים מייצרים 50. אם עובדים 50לזקוקיםY ,לעבוד ב יםנשאר כמהX? 50 עובדים נשארים . Xלעבוד ב
 50עובדים יכולים לייצר 50עובדים? כל עובד יכול לייצר במשך שעה יחידה, אז 50יכולים לייצר X כמה יחידות .A (50,100)יחידות. כך הגענו בתרשים לנקודה
 :משק ב' 2כי כל עובד יודע לייצר עובדים, 50דרושים 100xכדי לייצר . Yוכמה שיותר 100xא רוצה אם נאמר שהו
 עובדים יכולים Y ,50של 1. אם כל עובד יודע לייצר יחידה Yעובדים נשארים לעבוד ב 50יחידות. זה אומר ש. שמנו את נקודת הצריכה והייצור של כל משק כי כשהמשק סגור מה שהוא מייצר זה גם 50yלייצר מקסימום מה שהוא צורך.
 נקודת הייצור משק ב' נקודת הייצור משק א(50,100) (100,50)
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 האם יתקיים מסחר בין המשקים ?כשהמשקים נפתחים למסחר הם יכולים לייצר פחות, או יותר, כי הם יכולים למכור למישהו אחר
 אבל 100כשהוא רוצה רק 200xובתמורה שהם מקבלים לקנות מה שחסר להם. אם משק ב היה מייצר הוא היה ניתקע עם עודפים שאין לו מה לעשות איתם. כשיש לו אפשרות -לא היה להם למי למכור
 לסחור הוא יכול לייצר יותר ממה שהוא צריך, ואת היתרה למכור. בתמורה שהוא מקבל מהמכירה יקנה כה. כרגע כל משק עובד עצמאית משהו אחר. לכן מסחר בינלאומי יוצר הפרדה בין החלטות הייצור לצרי
 וזו הנקודה המקסימלית.
 עולה Xנניח שבמשק א' גילו שבמשק ב' כל יחידה 1
 2𝑦 ואצלם העלות האלטרנטיבית השולית גדולה
 לשלם 1Xובתמורה ל Xיותר. הם מציעים למשק ב לקנות 1
 2𝑦 לקבל את לא כדאי . למשק ב' במקרה זה
 שהוא מייצר Xשקלים, ולכן כל יחידת 10בשוק Yההצעה. נדגים במספרים לצורך ההסבר: נניח שמחיר
 למשק ב' עולה Xכל יחידת ייצור כי כבר גילינו ש -שקלים 5עולה 1
 2𝑦למה שמשק ב' יסכים לקבל .
 הוא כשזה מה שעולה לו? אמרנו שכדי שכל משק יסכים לקיים מסחר המוצרשקלים עבור 5 ממשק א'
 ב. אין שיפור במקרה כזה. לכן, צריך לשפר את מצבו1
 2𝑦 מסרב ' ומשק ב -לו לקבל את ההצעה לא כדאי
 כי אין רווח. , קיים פתח למסחר Xולמשק ב' יש יתרון יחסי בייצור Yמאחר ולמשק א' יש יתרון יחסי בייצור
 ים. הפתח הזה קיים כי יש על מה לדבר. בין המשק
 מהו טווח המחירים שיביא לשיפור מצב כל אחד מהמשקים ?
 . התחום הוא בין מ"לנהל מו -יש תחום שאפשר להתחיל להתווכח עליו1
 2𝑦 2-לy רק בתחום זה .
 מי יותר ומי פחות. -כל אחד מהצדדים ישפר את מצבו
 ככל שהמצב קרוב ל1
 2𝑦 2משק ב' מרוויח פחות, ככל שהמחיר קרוב לy 'משק ב' דחק את משק א
 ומשק א' מרוויח פחות.
 ? איך מגיעים לטווח המחירים
 מ צריך להיות גדול Xמחיר יחידת 1
 2𝑦 כדי שמשק ב' יסכים למכורX למשק א'. אם מחירX יהיה
 שווה ל1
 2𝑦 מרוויח. למשק ב לא יהיה אינטרס להיכנס למסחר כי הוא לא
 ממשק ב'. Xכדי שמשק א יסכים לקנות 2yהמחיר גם צריך להיות יותר נמוך מ כי זה סימטרי. Yאפשר לעשות אותו תהליך גם עם (X= מחיר Pxכותבים את טווח המחירים כך: )
 1
 2𝑦 < 𝑃𝑥 < 2𝑦
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 .Xיחידת 1-שווה ל Yוכי מחיר יחידת Yיחידת 1 -שווה ל Xנקבע כי מחיר שנניח התמחות מלאה
 כדאי לשני המשקים להתמקד במוצר בו יש לכל ברגע שיש מחיר שמקובל על שני הצדדים ייצר רק את המוצר שיש לו יתרון יחסימלתופעה בה כל אחד מהצדדים אחד מהם יתרון יחסי.
 התמחות מלאה מתייחסת למצב שבו כל משק אנחנו קוראים בשם התמחות מלאה. בו, אותו מוצר שיש לו בו יתרון יחסי.מתמקד בייצור
 .Xמתמחה רק ב -X, משק ב עובר לייצר רק Xאם זיהינו שלמשק ב יש יתרון יחסי ביצור
 B כל משק מייצר את מה שהוא הכי מומחה בו. היא נקודת הייצור . מה קורה מבחינת הצריכה? מסחר בינלאומי עושה הפרדה בין החלטות יצור לצריכה, יש שוק, ומשק
 אפשר לייצר פחות, או יותר. -לא חייב לייצר לעצמו כל מה שהוא צריך קונים. -מוכרים, ומה שמייצרים פחות -מה שמייצרים יותר
 . כל אחד עובר לייצר את המוצר שיש לו בו יתרון יחסי . Xשווה ל Yומחיר Yשווה ל Xנניח שמחיר -מחיר שנקבע שנופל בתחום ניקח
 Px= y
 Py= x מה תהיה נקודת הייצור ונקודת הצריכה של כל משק?
 בודקים לכל אחד מה נקודת הייצור ונקודת הצריכה אחרי המסחר ומה היקף הסחר:
 משק ב משק א של Bנקודה –נקודת הייצור
 כל משק(0x,200y)
 (200x,0y)
 – נקודת הצריכהמשתמשים בנתון של מה ההעדפות של כל משק? אחרי
 נקודההמסחר תהיה לנו Aאחרת שתהיה גבוהה מ
 .Bומ
 נאמר לגבי משק א שהוא אוהב 100Y וכמה שיותרX.
 C (100,100)
 . וקונה 100Xמשאיר לעצמו 100Y
 C (100,100)
 -אותם הוא מייצא 100Y היקף הסחר מוכר למשק השני.
 שהוא מוכר 100Yבתמורה ל )יבוא( 100Xהוא יכול לקנות
 למכירה נקרא יצוא ולקניה יבוא.
 )היצוא שלו הוא 100Xמייצא היבוא של השני( ומייבש
 100Y נקודה .C 'גם במשק ב .Aגבוהה מנקודה
 האם כל משק שיפר את מצבו ?
 .Aולכן ישפר את מצבו בהשוואה לנקודה Cניתן לראות בגרף שכל משק יעבור לצרוך בנקודה
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 ב או -משקים )או א 2משק ג'. אבל המסחר לא יכול להתקיים אלא בין -נניח שנכנס למשחק שחקן נוסף צדדים. 2ג(. הניחו כי מסחר יכול להתקיים רק מול -ג או א-ב
 Y̅הנתונים של משק ג': = 300 ,X̅ = 100.
 ,מי השחקנים שישתתפו במשחק ומה יהיה המחיר שיקבע?
 טווח המחירים הוא בין 1
 2𝑦 3לy
 1
 2𝑦 < 𝑃𝑥 < 3𝑦
 גדול מ Xכל עוד המחיר של 1
 2𝑦 2אבל קטן מy ( נניחy1.5,) עדיין שווה לקנות ממשק ב'.למשק א '
 . 2.5yלשלם xעבור . הוא יתמקח עם משק ב', ויהיה מוכן Xג' גם רוצה לקנות א' -כי זה מוריד את א' מהמשחק 2y. משק ב' יציע 2.5yבפחות מ Xמשק ב' יהיה מוכן למכור יחידת
 .כי זה לא משתלם להם 2yעבור xלא יכולים למכור 'איגרום ל 2yמ. כל מחיר שגבוה px=2yג' והמחיר יהיה -בסופו של דבר המשחק יתקיים בין משק ב' ל
 שלו למשק ג'. לנסות למכור את הסחורה וג' נכנס למשחק ומעלה את המחיר. ,נסה לקנות ממשק ב'א' י 2yכל מחיר נמוך מב
 האם יש בסיס למסחר בין המשקים? .yת יחידו 4או xיחידות 2כל עובד יכול לייצר 'בהינתן שבמשק אבהמשך לדוגמה הקודמת,
 . yת יחידו 6או xיחידות 3כל עובד יכול לייצר 'ובמשק ב
 משק א' משק ב'
 כדי שיהיה מסחר צריך שיהיה יתרון יחסי. במקרה זה אין לאף אחד מהם יתרון יחסי.
 מאחר ולאף משק אין יתרון יחסי בייצור המוצרים, אין פתח למסחר בין המשקים.

Page 15
						

15
 3שיעור ה כלכליתחצמי
 ובינינו גבול אפשרויות ,על מצב בו בגבול אפשרויות היצור הנחנו שהכל נתון וידוע דיברנועד עכשיו יצור בהנחה שאלו הנתונים שלנו.
 כושר היצור עצמו של המשק יכול ת?וכולה יכולה להשתנ העקומההאם יש מקרים בהם כל גרפית זה אומר שכל גבול כושר היצור של המשק גדל. -צמיחה כלכליתלהשתנות? אם כן, נאמר שיש
 הכל מתרחב. -אפשרויות היצור של המשק זז ימינה או למעלה כל אותן הנחות שאמרנו שהן קבועות. מה יכול להביא את המשק לצמיחה כלכלית?
 יותר -ר גורמי יצורתשיכול לגרום לנו לייצר יותר זה יו אחדגורם -ראשונהלמשל ההנחה היד? כשאומרים שתוספת של גורמי יצור מביאה לצמיחה כלכלת, יש עובדים/יותר מכונות... האם תמ
 יש שילוב של כמה גורמי יצור. -לסייג ולומר שלא תמידה זה ידוע שנניח שצריך לייצר מוצרי לבוש וצריך להושיב עובד על מכונת תפירה. כדי לייצר יבתעשי: דוגמאות
 צריך גם עוד מכונות תפירה. , כיזה לא מספיק . אם יש יותר עובדיםאחתעל מכונה אחד עובד לבוש צריךהרעיון שצריך לייצר שילוב בין כמה גורמי יצור לא תמיד אומר שאפשר לייצר יותר. למשל בישראל בשנות
 היה גל עליה מברה"מ, היו עובדים נוספים, אבל בשנתיים הראשונות לא קלטו את כל העובדים כי 90ה, 12%א תאמו את העובדים ולכן שיעור האבטלה עלה כמעט להמשאבים )מפעלים אישורים וכו'( ל
 והסיבה העיקרית היא שלא היו מספיק משאבים לקלוט את העובדים.
 .לשל המשק גד כושר הייצורצמיחה כלכלית הוא מצב שבו לסיכום: .עקומת התמורה פית הדבר בא לידי ביטוי כתזוזה ימינה ולמעלה שלאמבחינה גר
 כלכלית:הגורמים לצמיחה
 הגדלת הכמויות של גורמי הייצור. 1אך לא בכל מצב )במקרים שבהם כדי ,תוספת של גורמי יצור יכולה להביא לצמיחה כלכלית
 לייצר מוצר מסוים דרוש שילוב בין מספר גורמי יצור, לא תמיד תוספת של גורם יצור מסוג (. כפי שפורט לעיל -אחד תביא לצמיחה כלכלית
 טכנולוגיים שיפורים .2דרך נוספת היא באמצעות שיפור טכנולוגי. אפשר לייצר כפול כי מכפילים את כמות העובדים,
 או באמצעות שיפור טכנולוגי, הכשרות ועוד. -גורמי יצור יכולה לייצר יותר יחידותשיפורים טכנולוגים מתייחסים למצב שבו אותה כמות
 או משניהם. אנחנו נראה פורמלית איך שיפורים טכנולוגים מאפשרים Yאו ממוצר Xממוצר למשק לייצר יותר בהמשך.
 ויתור על צריכה בהווה לצורך צמיחה בעתיד .3
 משק בוחר למשל לוותר על יצור מוצרי צריכה כדי לייצר ברגע שהבחירות שהמשק עושה. אלו תר על מוצרי צריכה בשביל מוצרי השקעה ומפנה משאבים בהשקעה, הוא מו -מוצרי השקעה
 שבעתיד יצמיחו אותו כלכלית. דוגמת הלימודים. מוותרים על רמת חיים בהווה )עבודות של סטודנטים מוגבלות, יש -למשל
 פחות זמן... גם מגוון העבודות וגם שעות העבודה אם אפילו לא מוותרים על שעות העבודה י(. עושים את זה כי כך מקבלים כלים לצמיחה כלכליתמוותרים על רמת חיים בגלל זמן פנו
 זה -בעתיד . השקעה בהון האנושי. וויתור על משהו עכשיו כדי להביא עצמו ליותרעתידית הרעיון של השקעה וזה יכול להסביר צמיחה של משקים מסוימים. נראה גם את זה בהמשך.
 י תצרוכת ומוצרי השקעה(, תחת הנחה שבמשק ניתן לייצר שני סוגים של מוצרים )מוצר
 ויתור על ייצור מוצרי צריכה בהווה לצורך יצור מוצרי השקעה יכול להביא לצמיחה כלכלית.
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 Xשיפור טכנולוגי בייצור
 איך שיפור טכנולוגי במוצר יכול להביא את המשק לצמיחה כלכלית? נראה את הדוגמה הבאה:
 עובדים. 100במשק הפונקציה ליניארית כי אלה אותם עובדים. . Yיחידת 1או Xיחידת 1כל עובד יכול לייצר במשך שעה
 . Yוכמה שיותר Xיחידות 50לצרוך תמידידוע כי הפרטים במשק מעונינים
 x חל שיפור טכנולוגי בייצור . Yיחידת 1או Xיחידות 2כך שכל עובד יכול לייצר במשך שעה
 בין המוצרים ? להקצאת העובדיםמה יקרה כתוצאה מכך
 Bנקודה Aנקודה
 אנחנו ?Aמהי הקצאת העובדים כרגע בנק' עובדים. 50לשם כך צריך ו 50xמייצרים
 עובדים אחרים שעובדים ביצור 50כלומר, יש Y 50ולכן מייצריםy כך מגיעים לנקודה .
 A(50,50) מצב המוצא. זה
 ?Bל Aמה קרה להקצאת העובדים במעבר מ -Bל Aהקצאת העובדים השתנתה במעבר מ
 , יותר עובדים Xפחות עובדים יעבדו בייצור Yיעבדו בייצור
 הסבר:אחת. כלומר, אם כל Yאו יחידת Xיחידות 2כל עובד יכול לייצר במשך שעה -Xחל שיפור טכנולוגי בייצור
 תשתנה? לא. Y, האם הכמות המקסימלית בYעובדים ילכו לעבוד רק ב 100ה. 200x, הם יכולים לייצר 2כל אחד יכול לייצר Xולאחר שיפור טכנולוגי ב Xהעובדים ייצרו 100אבל אם כל
 .Xללא שינוי. העובד יעיל יותר, יכול לייצר יותר Yגדלה ו Xכלומר נקודת הקצה של כי לא תהיה תעסוקה מלאה של כל גורמי ,לא ?A האם כדאי להם להשאר בנקודה .50xנניח שהפרטים רוצים
 הייצור. הם יכולים Yכמה Bבנקודה .Bנקודה , כדאי להם לעבוד לYוכמה שיותר X \'יח 50אם הם רוצים עדיין
 לייצר?עובדים. יש 25? 2כמה עובדים הם צריכים אם ידוע שכל אחד מייצר 50x. כדי לייצר Xיחידות 50הם רוצים
 . 75yאז הם מייצרים ,1y, וכל אחד יכול לייצר Yעובדים פנויים לייצר 75עובדים ולכן 100לנו
 . הקצאת Yל Xוזאת מפני שהעברנו עובדים מ גדל. X ,Yלמרות שחל שיפור בטכנולוגיה לייצור העובדים השתנתה.
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 ? Xלייצור לעלות האלטרנטיבית הכוללתמה יקרה
 באותה נקודה. למשל, אם רוצים לדעת מה Yל Y̅כוללת: ההפרש בין רנטיביתנזכיר מהי עלות אלטמוותרים Aבנקודה -50yל 100y, לוקחים את ההפרש בין הAבנקודה Xהעלות האל הכוללת לייצור
 . 50xכדי לייצר 50yעל Yההפרש בין ? Bבנקודה Xהכוללת ליצור רנטיביתאול מה היא העלות האלטבאותה מידה ניתן לש
 . B בנקודה Yמקסימלי ל
 Aנקודה xעלות אלטרנטיבית כוללת לייצור Bנקודה xעלות אלטרנטיבית כוללת לייצור
 Y̅ − 𝑌𝑏 100y - 75y = 25y
 Y̅ − 𝑌𝑎 100y – 50y = 50y
 50𝑦 > 25𝑦
 Y בנקודהB יחידות. העלות האלטרנטיבית הכוללת במעבר מ 25ההפרש הוא -גדלA לB קטנה. העלות
 .Yיחידות 25ל Yיחידות 50קטנה מ Bל Aבמעבר מנקודה Xהאלטרנטיבית הכוללת לייצור זה נקרא סטטיסטיקה השוואתית. -נקודות ועשינו השוואה 2לקחנו
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 Yשיפור טכנולוגי בייצור .(Yהשיפור הטכנולוגי הוא ב -בדוגמה הקודמת אבל הפוךאותו דבר כמו )
 .עובדים 100במשק
 יחידת 1או Xיחידת 1כל עובד מסוגל לייצר במשך שעה Y.
 50xח שהם רוצים . נני100xל 100yנצייר עקומה בין .Yוכמה שיותר
 Yחל שיפור טכנולוגי בייצור מוצר 2או Xיחידת 1כך שכל עובד מסוגל לייצר במשך שעה
 .Yיחידות נוכל X. אם נשים את כל העובדים ב200yנוכל לייצר מקסימום Yעובדים ילכו ל 100כלומר אם כל
 ,Y. כאשר חל שיפור טכנולוגי ב100ל 200בין הקו החדש.. גבול אפשרויות היצור יראה כמו 100xלייצר לא ו Xעדיין נוכל לייצר את אותו Xלא משתנה. אם נשים את כל העובדים ב Xהכמות המקסימלית ב
 . Yכשהם עובדים ב Yנרוויח מזה. נרוויח מהשיפור הטכנולוגי ב
 ונבדוק מה תהיה Aניקח את נקודה ,Yוכמה שיותר 50xתחת ההנחה שהפרטים במשק רוצים תמיד 50? לשם כך . כמה עובדים צריךXיחידות 50 הרוצהמשק ?B יוכלו לייצר בנקודה Y. כמה Bנקודה
 בגלל השיפור הטכנולוגי. 100y. הם יכולים לייצר Yלייצור נוספים עובדים 50עובדים. נותרו לנו . 2יודעים לייצר פי Yהקצאת העובדים לא השתנתה אבל העובדים ב
 השינוי בתרשים:
 מה
 קרה לעלות
 ?Bל Aהכוללת במעבר מ רנטיביתהאלט: Xהכוללת ליצור רנטיביתעלות האלטהנוסחה ל
 Y גג פחותY בנקודהA :�̅� − 𝒀𝒂 אז זה גדל. Yדות ייח 100אנחנו מוותרים על
 במעבר Xהכוללת לייצור רנטיביתהעלות האלט תגדל. Bל A ודהמנק
 Aנקודה xעלות אלטרנטיבית כוללת לייצור Bנקודה xעלות אלטרנטיבית כוללת לייצור
 �̅� − 𝒀𝒃 200y – 100y = 100y
 �̅� − 𝒀𝒂 100y – 50y = 50y
 50𝑦 < 100𝑦
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 ויתור על צריכה בהווה לצורך צמיחה בעתיד
 ו לנסיגה כלכלית. להוביל לצמיחה כלכלית א ותת של משק יכולוהבחיר את הדוגמה הבאה: כדי להמחיש ניקח
 סוגים של מוצרים: 2נניח שגורמי היצור משמשים לייצור
 )מכונות( ומוצרי השקעה )כל המוצרים שאנחנו צורכים, לאו דווקא מוצר אחד(מוצרי צריכה
 10)יוצאות מכלל שימוש – מתבלותכמו כן נניח כי בכל שנה, כתוצאה מתהליך הייצור חלק מהמכונות מכונות, לצורך הדוגמא(.
 יש בלאי שחייבים לדעת שצריך לייצר כדי להדביק את
 היציאה מכלל שימוש.
 של גבול אפשרויות היצור -נשרטט את עקומת התמורה :)להלן התרשים( המשק במצב מוצא
 אפשרויות בחירה של המשק השנה ונשאל עצמנו לאן 3נציג
 זה יוביל אותנו שנה הבאה.
 מה יקרה בשנה הבאה במידה והמשק ימשיך לייצר רק מוצרי צריכה ?מכונות יצאו מכלל 10בסוף השנה -רק מוצרי תצרוכת -Aאם השנה המשק יבחר לייצר בנקודה
 יכנס לנסיגה כלכלית. בשנה הבאה הוא -שימוש. כושר הייצור ירד
 כל גבול אפשרויות היצור של המשק יכנס פנימה. נסיגה -נסיגה כלכלית היא ההפך מצמיחה כלכלית
 אפשר לאפיין את זה מעגל הקסמים של העוני.כלכלית מאפיינת משקים עניים. קוראים לתופעה הזו נסה שלהם הם חייבים להוציא הכנסתן נמוכה ולכן הם לא בזבזנים, את כל ההכ -גם במשפחות עניות
 על מוצרי צריכה, ואי אפשר לצרוך הרבה. אי אפשר להפנות משאבים לחיסכון, השכלה, בריאות, טיפול בדברים שמתקלקלים... כי את כל הכסף משקיעים בדברים בסיסיים. לכן הם כל הזמן במצב של
 כי -ל. התבלות בהשכלהאם משהו מתקלק -הבריאות מתדרדרת, התבלות משאבים פיזיים -התבלותהם לא מסוגלים להפנות משאבים לדברים האלה. הם כל הזמן נכנסים פנימה והולכים אחורה. זה מעגל
 הקסמים של העוני.
 מה על המשק לעשות על מנת לשמור על כושר הייצור הקיים גם בשנה הבאה ?את Bמכונות. אם השנה המשק מייצר בנקודה 10מה שהמשק צריך לעשות זה לייצר השנה
 הוא יורד ברמת החיים בשביל תחזוקה שוטפת )אפילו לא צמיחה( -הכמות ששווה לפחת, לבלאי אבל בשנה הבאה כושר הייצור שלו יישאר ללא שינוי.
 ור בשנה הבאה ?מה על המשק לעשות במידה ורוצים לעלות את כושר הייצ -, בשנה הבאה המשק יוכל להגיע לצמיחה כלכלית. צמיחה כלכליתCאם השנה הוא ייצר בנקודה
 זה יכול להצמיח כלכלית (Yכושר הייצור שלו יגדל. מוותרים מאוד על רמת החיים )יורדים ב בהמשך.
 י צר
 מוה
 יכצר
 מוצרי השקעה )מכונות(
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 4שיעור פונקצית הייצור והקצאה יעילה
 בין גורמי יצור -כל מי שמשתתף בתהליך יצור. כעת נעשה הבחנה נוספת =גורמי יצורלמדנו שנמחיש את גורמי יצור משתנים באמצעות סיפור. גורמי יצור משתנים יכולים משתנים וקבועים.
 . חלק אחר קשיח מבחינתו היצרן, הוא עובד היצרן יכול לשלוט בהם -להתרחב ולגדול או להצטמצם תחת אילוצים.
 ה. במסעדה עשינו שיפוץ לקראת הפתיחה, יש מלצרים טבחים וכו'. מזמינים אנשים למשל, מסעד.. אפשר להוסיף עוד שולחנות, להרחיב את שירות, לתת כמה שיותר מנותלמסעדה, רוצים לייעל את ה
 מה מבין המסעדה, להגדיל את המטבח, להוסיף טבחים וכן הלאה. כל אלה יאפשרו לייצר יותר.האם באמת אפשר להגדיל את המסעדה? לא. אפשר להזיז טי ליום הפתיחה? האפשרויות רלוונ
 שולחנות אבל אי אפשר להגדיל את השטח הקיים כרגע. מה שניתן לשליטה זה כמות המלצרים, להקטין או להגדיל. בהמשך כנראה שכן יהיה ניתן כרגעעליהם יש שליטה, אפשר -טבחים, חומרי גלם
 ו'.. אבל כרגע לא.לשפץ, לעבור למקום גדול וכהם יוגדרו כגורמי יצור משתנים. אלה שלא ניתן -גורמי יצור משתנים הם אלה שניתן לשנותם
 נחשבים גורמי יצור קבועים. -כרגעלשנות אולי פתחנו את המסעדה ולא הצליח לנו. באופן מיידי אפשר לצמצם מלצרים -גם בהקטנה זה רלוונטי
 לכווץ את השטח, המטבח וכו'. נראה שגורמים משתנים הם בד"כ וכו'. אבל אי אפשר באופן מיידיגם הם וכך םלפעמים אנשים נמצאים תחת חוזה קבוע ולא ניתן לפטר -אנשים אך לא בהכרח כך
 גורם יצור קבוע. יכולים להיות
 גורמי ייצור
 קבועיםגורמי ייצור משתנים גורמי ייצור
 גורמי יצור משתנים הם גורמי יצור שניתן לשנות להלן( "טווח קצר" אותם בטווח הקצר )הגדרת
 גורמי יצור קבועים הם גורמי יצור שלא ניתן לשנות אותם בטווח הקצר אלא רק בטווח
 הארוך )הגדרה להלן(
 טווח קצר נשמע כמו פרק זמן קלנדרי. כמה זמן? בכלכלה -המושגים האלה מחייבים הסברכשמדברים על טווח קצר או ארוך זה לא מוגדר במונחים של זמן קלנדרי. אי אפשר להגיד שזה חודש,
 כדי לדעת אם אנחנו בטווח קצר או ארוך, אנחנו נשאל שאלה. האם שנה, חמש שנים וכו'. זה תלוי. גם את השטח, את כמות העובדים, ן נמצא במצב שהוא יכול לשנות את כל גורמי היצור שלו?היצר
 מספיק שיש גורם אחד -אם לא האם זו נקודת זמן שהכל ניתן לשינוי?הרכבם, את סוג המסעדה. יש אילוצים שלא -שמגביל אותו, נסיק מכך שהוא בטווח הקצר. זה הרעיון העומד מאחורי טווח קצר
 שנות הכל. אם התשובה היא כן, ושום דבר לא מגביל אותו, מבחינתו הוא נמצא בטווח הארוך. ניתן ל הכל ניתן לשינוי. טווח ארוך זו נקודה בה אפשר לשנות הכל.
 טווח קצר טווח ארוך
 טווח קצר הוא פרק הזמן שבו ניתן לשנות רק מגורמי היצור )גורמי יצור משתנים(. אנחנו חלק
 מגדירים טווח קצר באמצעות גורמי יצור משתנים וכך גם להפך.
 -פרק הזמן בו ניתן לשנות את כל גורמי היצורשום דבר אינו קבוע והכל ניתן לשינוי )אין
 מגבלות או אילוצים(
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 צורפונקצית היי מתארת את הקשר בין גורמי היצור לתפוקה המקסימלית.
 נציג פונקציה בין גורמי היצור לתפוקה. הקשר יכול להיות מתמטי או באמצעות טבלה. נציג אותו באמצעות טבלה.
 . כגורם ייצור משתנה L עובדיםו K שדה אחדנתאר פונקצית ייצור של חיטה כאשר גורמי הייצור הנם:
 מבוטאת בטון חיטה לחודש.התפוקה
 ,שנקרא להם עובדים ,. זו טבלה שמציגה קשר בין גורמי יצור)למטה בכחול( נסתכל על הטבלה הבאהיטה(. נניח שאנחנו שדה חבתרגיל לסה"כ התפוקה. ניצמד לדוגמה של מסעדה )למרות שבמקור כתוב
 מספר עובדים, טבלה הם בב טבלה בה מודדים כמה מנות מייצר כל טבח. טבחים יוצרים פונקצייתמנות וכן הלאה. סה"כ 35טבחים מייצרים יחד 2מנות. 20מספר מנות. הטבח הראשון מייצר -תפוקה
 ככל -עד רמה מסוימת, סה"כ הקשר הוא קשר חיובי ,ככל שמכניסים יותר טבחים מספר המנות גדלדיברנו על כך שבכלכלה הכי שמספר העובדים עולה כך סך הכל התפוקה עולה. העניין הוא שנדמה ש
 לתפוקה שולית? כמה כל עובד/טבח הוסיף לתפוקה על הטבח או העובד מה הכוונה חשוב הוא השולי. מושג זה מוגדר כתפוקה שולית. -סיףזה יתן את התשובה כמה כל עובד הו שקדם לו.
 Lמספר עובדים
 )טבחים(
 TPתפוקה כוללת
 )מנות(
 L MPתפוקה שולית
 0 0 -
 1 20 20
 2 35 15
 3 45 10
 4 50 5
 5 50 0
 ד מוסיף ב, שלפי החישובים כל עו)באפור( אנחנו רואים בחישובים שעשינו בטבלה בעמודה השמאלית
 לתפוקה פחות מזה שקדם לו. לתופעה הזו קוראים חוק התפוקה שולית פוחתת.
 חוק התפוקה השולית הפוחתת -הגדרהחוק התפוקה השולית הפוחתת מתייחס למצב שבו כאשר מוסיפים גורם ייצור משתנה אחד ויתר
 גורמי היצור האחרים מוחזקים קבועים, תוספת התפוקה של גורם היצור המשתנה תלך ותפחת.
 המשאבים -עיםהקבועים לא משתנים. יש גורמים קבוכאן באה השאלה, למה זה קורה? גורמי היצור של הטבחים לא משתנים ולכן הם מוגבלים בתפוקה שלהם, גם אם מגדילים את כמות הטבחים. הענין בחוק הזה או הסיבה שהוא מתקיים לא קשורה לכך שאנשים פחות טובים או עצלנים. יכול להיות
 תפוקה שולית נגדיר . תפוקה שולית מודדת את השינוי בתפוקה הנובע כתוצאה משינוי בגורם MPמסומן באנגלית כ
 -מה המשמעות? שינוי -כאשר יתר גורמי היצור האחרים מוחזקים קבועים.יצור משתנה אחד, כדי שזה יהיה גם הוספה וגם הורדה. למה זה חשוב להדגיש את העובדה שכל היתר קבוע, ויש
 התפוקה כשמשנים גורם יצור משתנה אחד וכל השאר שינוי רק של גורם אחד? בכמה משתנה. למשל אנחנו רוצים למדוד כמה הוסיף או הוריד גורם יצור משתנה אחדקבועים. למה זה חשוב?
 מנות. 35, וביחד הם מייצרים 2מנות. הוספנו את העובד ה 20במטבח שנתן 1שמנו עובד -במטבחלל הוספת הטבח השני? יכול להיות שזה האם במדידה אפשר להיות בטוחים שהעליה היא בג
 עציץ, הוזז שולחן או נעשה שינוי אחר. יש גורמים נוספים תלינוקשור בזה שהדלקנו מזגן, שמשפיעים ואי אפשר להיות בטוחים שכל שינוי בתפוקה הוא רק בגלל הוספת העובד השני.
 חנו שומרים על תנאים מעניין כמה העובד השני הוסיף על הראשון. כדי שלא יהיו הפרעות אנ. ניתן להסיק מן ההבדל מייצר עוד עובד -סטריליים. באותם תנאי מטבח בדיוק, לא שינינו כלום
 אנחנו יודעים זאת -יחידות הוא מהוספת העובד השני 15בין התפוקות שכל שינוי בתפוקה שהוא ם למדוד יש כי שום דבר אחר לא השתנה. שום גורם אחר לא מפריע במדידה. כל דבר שרוצי
 בועים.לכן אנחנו מחזיקים את כל התנאים האחרים ק -לבודד
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 סבר יהיה בשל במציאות שיש עובד חמישי שהוא בטלן וכיו"ב, אבל אנחנו כאן כדי שלא יהיה מצב שהה 0הסיבה הזו, העובדים שלנו הם זהים לחלוטין. ובכל זאת כשמכניסים את העובד החמישי הוא מוסיף
 . יש משאבים מוגבלים, משטח עבודה מסוים, כמות לחוסר תנאים אופטימלייםיחידות. זה קשור . דוגמה נוספת מסוימת של סירים, גז וכו'. היחסים האופטימליים ישתבשו ככל שנוסיף יותר טבחים
 אנשים לומדים ביחד וההספק טוב 2נניח שרוצים ללמוד עם קבוצת לימוד. -אפשר לראות בלמידהמתחיל להיות יותר צפוף -)סיכומים, תרגילים וכד'(. מישהו רוצה להצטרף לקבוצת הלמידה על השולחן
 , תהיה הפרעה, הספק תרד התפוקה -אבל בכל זאת יש לו מה להוסיף. הרביעי שיצטרף, החמישי והלאה הלמידה ירד והיא לא תהיה אפקטיבית.
 הומוגניים, והעובדה שחוק התפוקה השולית הפוחתת מתקיים חשוב להדגיש שמדובר בגורמי ייצור
 לא קשורה להבדלים בכישורים אלא לכך שמשתנים היחסים האופטימליים בין גורם היצור המשתנה העובדים, הקבוע הוא המטבח. אם נחליט שלכל אחד מהטבחים כלומר גורם היצור המשתנה זה -לקבוע
 . בגלל שכולם באותו מטבח 100מנות, היינו מגיעים לתפוקה של 20יש עמדת מטבח וכל אחד היה נותן מנות. 50זו הסיבה שהביאה אותנו רק ל
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 בתנאי תפוקה שולית פוחתתיעילה הקצאה .עובדים 5משני סוגים. וכן במשק שני שדותנניח שלרשות המשק
 כעת נראה את אחד השימושים של חוק תפוקה שולית פוחתת שמתייחס להקצאה יעילה בתנאי ושדה 'חיטה. יש שדה א -סוגים שמגדלים את אותו מוצר 2שדות מ 2תפוקה שולית פוחתת. נניח שיש
 1עובד 'התפוקה. בשדה אב'. הנתונים בכל קטע של טבלה מראים את הקשר בין העובדים לסה"כ יחידות וכן הלאה. למה בשדה ב' התפוקה 10מייצר 1וכו'. בשדה ב' עובד 35מייצרים 2, 20מייצר
 תנאים אחרים. בכל אופן -שונה? אמנם שניהם מייצרים חיטה אבל אולי שדה ב' במקום גשום או חם .(L) יםעובד 5בשני השדות מגדלים את אותו המוצר. בנוסף נניח שיש לנו
 L=5'יחידות( 50)ונגיע ל . אנחנו נמצאים בדילמה של חלוקת העובדים. או שנשים את כולם בשדה א ,יחידות. החלופה השניה נותנת פחות תפוקה, היא פחות טובה. יש 27נגיע ל -או את כולם בשדה ב'
 עזור לי מה ישדות. נשאלת השאלה, 2, כי יש לנו חלוקת העובדים בין השדות -אפשרות נוספת בהחלטה איך לחלק את העובדים בין השדות?
 החישוב שיעזור לי להחליט איך לשלוח את העובדים לאיזה שדה כך שנשיג את התפוקה הכי גבוהה אם נדע איפה הוא תורם יותר, נחליט לשלוח כך נלמד כמה כל עובד תורם. -התפוקה השוליתהיא
 בעל השדות, הוא צריך לחשב את התפוקות השוליות מבחינת אותו לאותו מקום שהוא תורם בו יותר. זה חישוב חשוב להקצאה יעילה.בכל מקום וכך להחליט לאן לשלוח את העובדים.
 הקצאה יעילה הקצאה שמובילה לתפוקה המקסימלית.
 )להשלים את העמודות שבלבן כדי להגיע לתפוקה המקסימלית יש לחשב את התפוקה השולית :באמצעות חישוב כמה הוסיף כל עובד על העובדים שהיו לפניו(
 שדה ב' 1K 2 Kשדה א'
 MPLתפוקה שולית TPתפוקה כוללת MPLתפוקה שולית TPתפוקה כוללת Lמספר עובדים
 0 0 - 0
 1 20 20 10 10
 2 35 15 18 8
 3 45 10 24 6
 4 50 5 26 2
 5 50 0 27 1
 )למטה מוצגת אותה הטבלה, עם סימון ?ות את העובדים על מנת למקסם תפוקהכיצד יש להקצ , על פי ההסבר המילולי להלן(בתאים הלבנים הקצאת העובדים
 להחליט לאן לשלוח אותו, יש מקום אחד בו הוא מייצר נשלח לשדה א' כי כשצריך בד הראשון את העוהעובד הראשון כמובן שעדיף לשלוח אותו לשדה ב'. את -10ומקום שהוא מייצר ,יחידות מאותו מוצר 20
 ישלח או גם לשדה א' בו הוא יתן העובד השני כעת המקום הזה תפוס. -שלחנו למקום הראשון בשדה א'יחידות. כמובן שעדיף לשלוח אותו לשדה א'. 10יחידות, או למקום הראשון בשדה ב' בו הוא יתן 15
 כך שזה לא -יחידות גם במקום השלישי בשדה א' או במקום הראשון בשדה ב' 10תורם העובד השלישי משנה לאן הוא יישלח.
 . לכן כדאי לשלוח 10או להגיע לשדה ב' ולייצר 5יכול להיות מקום רביעי בשדה א' ולייצר העובד הרביעי יחידות )לעומת 8כי שם הוא יוכל לייצר נשלח למקום השני בשדה ב'העובד החמישי אותו לשדה ב'. את
 . יחידות במקום הרביעי בשדה א'( 5 עובדים. 2עובדים ובשדה ב' היו עובדים 3עובדים 'ההקצאה היעילה היא שבשדה אאם כן,
 שדה ב' 1K 2 Kשדה א'
 הקצאת עובדים תפוקה שולית תפוקה כוללת הקצאת עובדים תפוקה שולית תפוקה כוללת מספר עובדים
 0 0 - 0
 4עובד 10 10 1עובד 20 20 1
 5עובד 8 18 2עובד 15 35 2
 6 24 3עובד 10 45 3
 4 50 5 26 2
 5 50 0 27 1
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 ?השדות, לאחר ההקצאה היעילה שעשינו 2במהי סה"כ התפוקה 63 =TP
 עובדים שבשדה 2יחידות מ 18יחידות + 45עובדים הגענו ל 3: בשדה א' עם עושים פעולת חיבור סכום התפוקות השוליות שווה לכלל התפוקה בשני השדות.ב'.
 תפוקה שולית של עובדים הגדרה: ובד האחרון בהקצאה יעילה.תפוקה שולית של עובדים היא התפוקה השולית של הע
 עובדים, אנחנו שואלים בעצם מה התפוקה 5של שואלים מהי התפוקה השולית וכשאנחנ. כששואלים 8 –התפוקה השולית של העובד האחרון במקרה הזה השולית של העובד האחרון.
 באיזה ואז מסתכלים קודם כל עושים הקצאה יעילה., ביחד עובדים 5מה התפוקה השולית של , וזו התפוקה השולית של חמישה אנשים.מקום עומד העובדה אחרון
 לתפוקה השולית של העובד החמישי, כי הוא העובד האחרון, שווהעובדים 5התפוקה השולית של 6יחידות, ו 6בשדה ב' לייצר 6עובדים, היינו שמים את ה 6יחידות במקרה זה. אם היו 8 -כלומר
 היה התפוקה השולית של העובדים.
 איך מחשבים תפוקה שולית של שדה?תפוקה שולית מודדת את התרומה של גורם יצור. למה צריך לחשב תפוקה שולית של שדה? השדה
 עובדים. כמה שדה מסוים תורם 5שדות ו 2יחידות עם 63תורם לי משהו. אנחנו מגיעים לתפוקה של מהי התרומה של השדה אפשר לשייך לשדה א' או ב'? למה זה חשוב? 63לי לתפוקה? איזה חלק מתוך
 וב כי אם יגידו לנו לוותר על שדה א' בתמורה לתשלום, נרצה לדעת אם שווה לוותר על השדה חשכאשר מישהו רוצה למשל להשכיר בניין בו מעסיקים -זה חשוב בכלכלה בתמורה למה שמציעים.
 עורכי דין, מזכירות וכו'. אדם רוצה לשכור משרד מסוים תמורת דמי שכירות. האם שווה לוותר על דר )בו יכלו להיות עובדים אחרים( תמורת הסכום שהוא מציע. איך נדע למדוד את התמורה אותו ח
 דרכים, השנייה היא המומלצת: 3יש הזו?
 עובדים. 5בהשדות ו 2כשאנחנו משתמשים ביחידות 63אנחנו יודעים שאנחנו מקבלים דרך ראשונה: רק את שדה ב' ואת כל העובדים אנחנו נניח שמוותרים על שדה א', עלינו לבדוק מה קורה כשיש לנו
 . אם הצלחתי TP=27. 27עובדים בשדה ב'? תפוקה של 5שמים רק בשדה ב'. לאיזו תפוקה נגיע עם יחידות, הסיבה 27הגענו ל 'שדות, וכעת רק בגלל ששמנו בצד את שדה א 2עם 63להגיע לתפוקה של
 . אם נישאר עם שדה 36=63-27ו לתפוקה: זו התרומה של -'היחידה לפער בתפוקות היא בגלל שדה אאם לא ואני אגיע יחידות תפוקה, 36לפחות לשלם לי על זה הוא צריך 'כדי להשכיר את שדה א 'ב
 של מקסימליתלפחות זה לא ישתלם, לא יהיה לי שווה. כשאני עובד על השדות בעצמי אגיע לתפוקה 30. אם דמי השכירות הם 36וה מינימום לפיצוי שש ךאני צרי '. כדי שאסכים לוותר על שדה א36
 -יחידות תפוקה, בתנאים האלה לא כדאי לי לוותר על השדה. למה חשוב לדעת כמה השדה תורם לילפעמים נעמוד בפני הצעות שיהיה עלינו להחליט אם הן שוות או לא. לפני שנחליט אם ההצעה טובה
 כדי להחליט אם שווה להשכיר אותו או כמה גורם הייצור שעומד לרשותי תורם לי עליי לראות להשאירו בבעלותי ובשימושי.
 עובדים )הם 3. כשנוריד את שדה א' "משתחררים" 'נוריד את שדה א :)זו השיטה המומלצת( שניהדרך
 פנויים( שאותם נקצה במקומות פנויים אופטימליים )במקרה שיש כמה אלטרנטיבות ולא רק אחת(. נטו . )ביחד( יחידות 9 והם יוסיפו לונעביר את העובדים לשדה ב', ,45נפסיד 'אם הורדנו את שדה א
 זה מה שהשדה תורם לי, זו התפוקה השולית של שדה -מעצם הורדת השדהיחידות 36ההפסד הוא א'.
 TP= -45+6+2+1=36
 , 20ייצר 1לבדוק כמה אני מפסיד מההעברה של העובדים משדה א' לשדה ב'. עובד -דרך שלישית. וכן הלאה, מחברים את כל ההפסד, 14הפסדנו , כלומר 6העברנו אותו לשדה ב' כך שהוא מייצר
 יחידות, כששמנו אותם במקומות פחות 45. כי כשלקחנו את שלושת העובדים הפסדנו 36מגיעים ל וזה מה ששווה לי השדה. -יחידות 9טובים הרווחנו רק
 הוא הסכום המינימלי שניקח כדי להסכים 36סף. תידחה על ה 36כל הצעה שתהיה נמוכה מ
 לעסקה.
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 .עד עכשיו בדקנו את התפוקה השולית של שדה א'. כעת נחשב את התפוקה השולית של שדה ב'(. במקביל להורדה משתחררים לי 18עובדים שייצרו 2)כי עבדו בו יחידות 18נפסיד -נוריד את שדה ב'
 18נויים אופטימליים. נעביר את שני העובדים לשדה א'. הפסדנו שני עובדים שאותם נקצה במקומות פ . 13, נטו ההפסד הוא בשדה ב' 5הרווחנו בשדה ב',
 TP=-18+5+0= -13
 )התפוקה של שני 63. ההפרש בין 50נגיע לתפוקה של 'אם כל חמשת העובדים עובדים על שדה א .13השדות( לתפוקה של השדה הנותר=
 בודקים תפוקה שולית?לסיכום, איך
 מורידים שדה שרוצים לבדוק את התפוקה השולית שלו, בודקים מהו הפסד התפוקה, את העובדים שהיו בשדה מקצים במקומות פנויים אופטימליים ובודקים מה תוספת התפוקה.
 ההפרש בין הורדת התפוקה לתוספת התפוקה היא התפוקה השולית של השדה.
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 מתכנן מרכזיהטבלה ) מכל סוג שדות 10שדות א וב', יש לנו 2אותה דוגמה, נניח עכשיו שבמקום נמשיך עם
 הראשונה היא הנתונים הידועים לנו מהעמ' הקודם לגבי שדות מסוג א' ושדות מסוג ב'. בטבלה . (ורודבצבע וסוג ב' ירוק הוא בצבע מסוג א' , שדהכל קובייה בטבלה היא שדההשניה:
 שאמור . מתכנן מרכזי הוא גוףהמרכזי היא להקצות בצורה יעילה את העובדיםהתפקיד של המתכנן עובדים כאשר הנתונים הם 45נניח שיש לנו לחלק את העובדים כך שנגיע לתפוקה המקסימלית.
 הנתונים שהיו לנו בטבלה קודם, להלן: שדה ב' 1K 2 Kשדה א'
 MPLתפוקה שולית TPתפוקה כוללת MPLתפוקה שולית TPתפוקה כוללת Lמספר עובדים
 0 0 - 0
 1 20 20 10 10
 2 35 15 18 8
 3 45 10 24 6
 4 50 5 26 2
 5 50 0 27 1
 :, הצבעים בהתאמהלי, כפי שהוא מופיע בטבלה בתחתית העמודכעת נפרט את ההסבר המילו
 ולכן את העובד , נוספים מסוג א כעתיש לנו שדות . 10עדיף על 20נשלח לשדה א, כי את העובד הראשון העובדים הראשונים נשים במקום הראשון 10מסוג א'. אם כן, את כל 2אפשר לשים בשדה מספר השני
 .200כך שבסך הכל נייצר , (הצהוב)בטבלה, העובדים עם הסמיילי בשדה מסוג אוג א' הוא יכול לייצר בשדה ב'. בשדה מס 1בשדה א או במקום ה 2אפשר לשים במקום 11את העובד ה
 את העובד . עשרת העובדים הבאים נשים בשדות מסוג א'. לכן את 10ובשדה מסוג ב' הוא יכול לייצר 15אפשר לשים במקום השלישי בשדה א או מקום ראשון בשדה ב' ואין הבדל ביניהם. ( 30)עד עובד מס 21ה
 נשים בשדה א'.או במקום הראשון בשדה ב' ואז 5בשדה א ולקבל תפוקה של 4אפשר לשים במקום ה 31את העובד ה
 עובדים. אפשר 45כי יש לנו סה"כ -עובדים 5. נותרו לנו עוד נציב בשדה ב' 40עד ה 31מהעובד ה. 10לקבל . שדה 8או במקום השני בשדה ב ולקבל 5במקום הרביעי בשדה א ולקבל ( 45)עד 41העובד הלשים את
 ב עדיף.עכשיו כך עשינו הקצאה יעילה. כשנבדוק את סה"כ התפוקה נקבל את התפוקה הכי גבוהה שאפשר.
 תפוקה. אפשר 450ה"כ יש לנו ס '(. בשדה אבטבלה נראה מה סה"כ התפוקה )בעמודה השמאלית ביותר יחידות. 140בשדה ב': סה"כ .10באמצעות חישוב טור אחד ואז להכפיל בלחשב זאת
 בשני השדות ביחד. 590= 450+ 140. 18יה נותנת יכל קוב -עובדים 2שדות מסוג ב' ולהם 5לפי הקוביות: יש לנו , לחשבהאפשרות השניה
 .140= 90+ 50. נחבר 50= 10*5. יש חמישה שדות נוספים בהם יש רק עובד אחד 90= 5* 18נכפיל
 סוג השדה
 שדה 1
 שדה 2
 שדה 3
 שדה 4
 שדה 5
 שדה 6
 שדה7
 שדה 8
 שדה 9
 שדה 10
 סה"כ התפוקה
 שדה מסוג
 א:
 עובד מס 1
 עובד מס 2
 עובד מס 3
 עובד מס 4
 עובד מס 5
 עובד מס 6
 עובד מס 7
 עובד מס 8
 עובד מס 9
 עובד מס 10
 10*20=200 עובדים כפול 10)
 (20תפוקה שולית
 מס עובד11
 מס עובד12
 מס עובד 13עובד 14
 מס עובד15
 מס עובד16
 מס עובד17
 מס עובד18
 מס עובד19
 מס עובד20
 10*15=150 עובדים כפול 10)
 (15תפוקה שולית מס עובד
 21 מס עובד
 22 מס עובד
 23 מס עובד
 24 מס עובד
 25 מס עובד
 26 מס עובד
 27 מס עובד
 28 מס עובד
 29 מס עובד
 30 10*10=100
 עובדים כפול 10) (10תפוקה שולית
 שדה מסוג
 ב:
 מס עובד31
 מס עובד32
 מס עובד33
 מס עובד34
 מס עובד35
 מס עובד36
 מס עובד37
 מס עובד38
 מס עובד39
 מס עובד40
 10*10=100 עובדים כפול 10)
 (10תפוקה שולית מס עובד
 41 מס עובד
 42 מס עובד
 43 מס עובד
 44 מס עובד
 45 8*5=40
 עובדים כפול 5) (8תפוקה שולית
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 -עובדים 45התפוקה השולית של במקרה הזה, התפוקה השולית של העובד האחרון היא התפוקה השולית היא של העובד האחרון.
 . באיזה מקום 10עובדים, התפוקה השולית שלהם הייתה 37עובדים היו לנו 45. אבל אם במקום 8 יחידות. 8עובדים = 45אפשר לראות שהתפוקה השולית של -נוחת העובד האחרון
 שדה תורם לתפוקה. עכשיו נבדוק ובדקנו כמה כל 'וב 'בדקנו מה היא התפוקה השולית של שדה א מהי התפוקה השולית של שדה מסוג ב'. מהי התפוקה השולית של שדה מסוג א' ובאותה פרוצדורה
 -בסיכום זה( 24)מעמ' נבחר את השיטה השניה התפוקה השולית של שדה א':
 ובו שיבצנו) של שדה מסוג א' 1ולית של שדה א', נוריד שדה מספר אם נרצה לבדוק את התפוקה הש '?ה אחת מסוג איקובימה התפוקה השולית של (.21ועובד , 11עובד , 1עובד את בטבלה בעמ' הקודם
 . )שלושת העובדים שבאותו שדה ביחד( יחידות שאותו שדה אחד מייצר 45ונפסיד -נוריד שדה מסוג א'היו לנו הרבה עובדים, שאותם נקצה במקומות פנויים אופטימליים. קודם לא 3ישתחררו לי
 או במקומות פנויים -להעביר לשדה ב'. עכשיו יש לנו הרבה אלטרנטיבות -אלטרנטיבות אלא רק אחתבמקום , או 5הם ייצרו -וג ב'. במקום רביעי בשדות א'בשדות מסוג א', או במקומות פנויים בשדה מס
 , עם השינוי של ביטול שדה עדיף לשים אותם בשדה ב'. )כאן מוצגת אותה טבלה .8ייצרו -שני בשדה ב' מסוג א' והעברת העובדים לשדות מסוג ב'( 1
 סוג השדה
 שדה 1
 שדה 2
 שדה 3
 שדה 4
 שדה 5
 שדה 6
 שדה 7
 שדה 8
 שדה 9
 שדה 10
 סה"כ התפוקה
 שדה מסוג
 א:
 עובד מס 1
 עובד מס 2
 עובד מס 3
 עובד מס 4
 עובד מס 5
 עובד מס 6
 עובד מס 7
 עובד מס 8
 עובד מס 9
 עובד מס 10
 10*20=200 עובדים כפול 10)
 (20תפוקה שולית
 150=15*10 20עובד 19עובד 18עובד 17עובד 16עובד 15עובד 14עובד 13עובד 12עובד 11עובד עובדים כפול 10)
 (15תפוקה שולית 100=10*10 30עובד 29עובד 28עובד 27עובד 26עובד 25עובד 24עובד 23עובד 22עובד 21עובד
 עובדים כפול 10) (10תפוקה שולית
 שדה מסוג
 ב:
 100=10*10 40עובד 39עובד 38עובד 37עובד 36עובד 35עובד 34עובד 33עובד 32עובד 31עובד עובדים כפול 10)
 (10תפוקה שולית עובד מס 45 עובד 44עובד 43עובד 42עובד 41עובד
 1 עובד מס
 11 עובד מס
 21 8*5=40
 עובדים כפול 5) (8תפוקה שולית
 יחידות. 21הפסדנו נטו . 8עובדים בשדות ב וכל אחד מייצר 3, כי שמנו 24והרווחנו 45הפסדנו אם כן, TP= -45+8+8+8 = -21 .
 )ההדגמה בטבלה למטה(: התפוקה השולית של שדה ב'מסוג 1-5אחד )שדות ובדים ואחד עם עובד אחד עם שני ע -סוגים של שדות 2לנו ב'. ישנוריד שדה מסוג
 . בצבע סגול בלבד( 1הם שדות עם עובד 6-10סגולים וירוקים, ושדות -ב' הם שדות שיש בהם שני עובדיםובו מסוג ב' 1)שדה נבדוק אם זה משנה איזה מהם נבחר להוריד. נוריד שדה מסוג בו יש שני עובדים
 עובדים שאותם נקצה במקומות פנויים 2יחידות. משתחררים 18. נפסיד (41ועובד 31עובד מס כל אחד, או בשדה ב 5בשדה א ולייצר 4אופטימליים. המקומות הפנויים הם לשים אותם במקום ה
 . )עדיף לשים בשדה ב'( על כל אחד 8ולקבל 2במקום TP= -18+8+8= -2
 .2היא לכן התפוקה השולית של שדה ב'
 סוג השדה
 שדה 1
 שדה 2
 שדה 3
 שדה 4
 שדה 5
 שדה 6
 שדה 7
 שדה 8
 שדה 9
 שדה 10
 סה"כ התפוקה
 שדה מסוג
 א:
 עובד מס 1
 עובד מס 2
 עובד מס 3
 עובד מס 4
 עובד מס 5
 עובד מס 6
 עובד מס 7
 עובד מס 8
 עובד מס 9
 עובד מס 10
 10*20=200 עובדים כפול 10)
 (20תפוקה שולית
 מס עובד11
 מס עובד12
 מס עובד 13עובד 14
 מס עובד15
 מס עובד16
 מס עובד17
 מס עובד18
 מס עובד19
 מס עובד20
 10*15=150 עובדים כפול 10)
 (15תפוקה שולית מס עובד
 21 מס עובד
 22 מס עובד
 23 מס עובד
 24 מס עובד
 25 מס עובד
 26 מס עובד
 27 מס עובד
 28 מס עובד
 29 מס עובד
 30 10*10=100
 עובדים כפול 10) (10תפוקה שולית
 שדה מסוג
 ב:
 מס עובד31
 מס עובד32
 מס עובד33
 מס עובד34
 מס עובד35
 מס עובד36
 מס עובד37
 מס עובד38
 מס עובד39
 מס עובד40
 10*10=100 עובדים כפול 10)
 (10תפוקה שולית מס עובד
 41 מס עובד
 42 מס עובד
 43 מס עובד
 44 מס עובד
 45 עובד מס
 31 עובד מס
 41 8*5=40
 עובדים כפול 5) (8תפוקה שולית
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 במקום פנוי את העובד, נשים 10, נפסיד (6-10אם נבחר בשדה מסוג ובו יש עובד אחד )כמו אחד משדות . עדיף שדה ב'. נגיע 8בשדה ב ולייצר 2או במקום ה 5או במקום הרביעי בשדה א' ולייצר -אופטימלי
 לאותה תוצאה:TP= -10+8= -2
 ניתן לראות כי הגענו לאותה תוצאה ולכן אין חשיבות לאיזה שדה נבחר כדי לבדוק את התפוקה השולית של שדה ב'.
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 אלטרנטיבי, שיוביל להקצאה יעילה כמו המתכנן המרכזי?ון האם קיים מנגנ
 תהיה בו התפוקה השולית שלו פנוי הכלל שהנחה את המתכנן היה לשלוח כל פעם עובד לאותו מקום
 . מבין האלטרנטיבות הקיימות הגבוהה ביותר
 שיוכל אלטרנטיבי ןבמציאות אין מתכנן מרכזי, אנחנו פועלים בכוחות עצמנו. השאלה אם יש מנגנו
 תנאים מחמירים של תחרות כלכלנים טענו שבלמתכנן המרכזי. להוביל אותנו לפתרון מועיל דומה
 , perfect competition. כשאנחנו אומרים תחרות משוכללת משוכללת, אפשר להגיע לאותו פתרון
 שמפורטות , וזאת מסיבה שקשורה להנחות לתחרות מושלמת שלא נמצאת במציאותהכוונה היא
 .בהמשך
 הנחות:
 היום פשוט להסביר את זה, כי האינפורמציה היום זורמת -וסימטרית אינפורמציה מלאה .1
 גם בימינו למרות השיפורים הטכנולוגיה. תקופת לפנימ , והן מהר. אבל ההנחות האלה ישנות
 במצב של היא לא מלאה וגם אם כן, היא לא סימטרית. הטכנולוגיים, במציאות האינפורמציה
 זה לא נכון בשוק כל העובדים יודעים בדיוק כמה העובד השני מרוויח., מלאהאינפורמציה
 עבודה נורמלי מציאותי. אם היינו יודעים את המידע הזה, אולי לא היינו מסכימים לקבל
 פחות מעובד אחר. ברגע שעובדים יודעים את השכר של האחר סביר להניח שעובדים זהים
 ר זהה. חוסר האינפורמציה שלא עובר )לפעמים אפילו בגלל חוזה סודיות( ידרשו לקבל שכ
 סימטרית.גם לא מעבר לכך היא שעובדים זהים מקבלים שכר שונה. יוצר מצב
 העובד יודע יותר על במציאות מעסיק והמועסק יודעים אותו דבר. באינפורמציה סימטרית, ה
 העובד עצמושעצמו ממה שהמעסיק יכול לדעת עליו. המעסיק לא יכול למדוד את העובד כמו
 כמו שלפוחית רגיזה -. בראיון עבודה למשל, אנחנו לא מספרים למעסיק על חסרונותיכול
 המעסיק יכול להבין שזה יכול להוריד לו מהתפוקה. גם הפסקות עישון אם הוא ידע, למשל.
 אצל עובדים מעשנים.
 עדי עובדים, אין גופים שמתארגנים. זה העולם ואין ו -אין התארגנות של היחידות הכלכליות .2
 הלא אמיתי, המושלם של התחרות המשוכללת. ברגע שאנחנו מדברים על התארגנות עובדים,
 זו לא תחרות משוכללת כי יש לעובדים כוח. כשמדברים על מצב כזה, כל יחידה, העובדים
 כל יחידה כלכלית היא סוג מתחרים על מקומות העבודה, המעסיקים מתחרים על העובדים, ו
 כמו -במציאות יש שיתופי פעולהשל אטום שנלחם רק בשביל עצמו, ללא שיתוף פעולה.
 ככל שהגוף פחות מאוגד, כך הוא יותר קרוב למצב עדי עובדים בחלק ממקומות העבודה. וו
 תחרותי.
 צב שבו העובד יכול לעבור בקלות ממקום עבודה אחד לשני והמעסיק מ -ניידות מושלמת .3
 יש חוקים במציאות שלא מאפשרים לעשות את זה, גם מבחינת העובד וגם בקלות יכול לפטר.
 המעסיק. גם מבחינת התחייבות מוסרית כלפי המקום בו עובדים, וגם הרבה פעמים זה עשוי
 ריך להודיע מראש, מעסיק גם לא יכול לפטר להיות כרוך בסנקציה, קנס, מניעת הטבות. צ
 אומר שאם נניח במצב מסוים בתאוריה הזו, מהיום למחר. עצם העובדה שיש ניידות מושלמת
 השכר יורד, העובד שקיבל שכר גבוה יותר לא יכול לבוא ולהתלונן ולומר למעסיק שהוא לא
 לשלוח אותו הביתה. המעביד יכולכי -יכול להוריד שכר, התקבלתי לעבודה בשכר מסוים
 גם את זה אנחנו לא מכירים ניידות מושלמת אומרת שברגע שיורד השכר הוא יורד לכולם.
 משוק העבודה.
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 לא קיימות במציאות. הללוההנחות שלושת -לסיכום
 חשוב שיהיו זהים כי עובד זהה מקבל שכר זהה.. עובדים זהים 45במשק נניח שכעת
 הנחות לגבי העובדים:
 עובד שואף להשיג שכר מקסימאלי.כל .1
 במציאות אנחנו יודעים שיש עובדים שבשכר מסוים הם -ף עובד לא מוכן להישאר מובטלא .2
 יעדיפו לא לעבוד. כי במציאות יש מנגנוני הגנה כמו תשלומי אבטלה. אבל בעולם שבו העובד
 ל. במידה ויהיו אם הוא לא עובד אין לו מה לאכול, הוא לא יכול להרשות לעצמו להיות מובט
 לנו מובטלים הם יעשו כל מה שניתן כדי לעבוד, גם לעבוד בשכר נמוך יותר. כי אף אחד מהם
 לא יכול להרשות לעצמו להיות מובטל. זה לא קורה במציאות כי במדינה מתוקנת הממשלה
 חייבת לפחות לעובדים שלא יכולים לעבוד כי השכר נמוך מדי.
 מסוג ב בעלי שדות 10ו מסוג א בעלי שדות 10במשק
 בפני שדה בטבלה בה השתמשנו בדוגמאות הקודמות )עם הסמייליז( היא דמיינו מצב שכל קובייה
 שונים:שדה ינפרדת של בעל עצמו ובבעלות
 הנחות לגבי בעלי השדות:
 להגיע לרווח האפשרי הגבוה ביותר. רוצה -כל בעל שדה ממקסם רווחיו .1
 .לעובדיו את השכר הנמוך ביותר שבאפשרותו לשלםכל בעל שדה ינסה לשלם .2
 השאלות שנשאל:
 בהנתן שמדברים על אותם נתונים, האם כל העובדים יקבלו אותו מה יהיה שכרם של עובדים? .1
 שכר ומה השכר שהם יקבלו?
 האם כל העובדים יקבלו שכר זהה? .2
 האם החלוקה תהיה כמו זו של המתכנן המרכזי? האם הקצאת העובדים תהיה יעילה? .3
 אם כן, התחרות המשוכללת עובדת בצורה יעילה. זו מסקנה חזקה שילכו איתה
 ים, בראשם אדם סמית'.יהרבה שנים הכלכלנים הקלאס

Page 31
						

31
 ניקח את הנתונים שהיו לנו בטבלה הקודמת )מצורפת בעמ' זה למטה( וניתן להם תרגום כספי.חישבנו בשיעור הקודם את התפוקה השולית. בעולם האמיתי, העובד מקבל שכר במונחים של כסף.
 . למושג שמודד את השווי הכספי לכן אנחנו רוצים לקחת את התפוקה השולית ולתת לה תרגום כספי
 . לוקחים את התפוקה השווי הכספי של התפוקה השולית -VMPקוראים ערך התפוקה השולית החלטה האם כדאי לקבלגמים אותה לשווי כספי. עושים את התרגום הזה כדי שנוכל השולית ומתר
 דרך המכפלה להעסיק עובד ולשלם לו שכר מסוים, ברגע שהשכר נקוב בשקלים. איך מגיעים אליו?
 . LMP( כפול תפוקה שולית Pשל מחיר המוצר ) ערך התפוקה השולית = מחיר המוצר * תפוקה שולית.
 LVMP* P = LMP
 .₪ 10שווה ל חיטה יחידה )טון(מחיר נניח כי
 נסתכל על הנתונים של השדות שהיו לנו בתרגילים הקודמים, ונחשב את ערך התפוקה השולית )בתאים הלבנים
 .שלעילשבטבלה( לפי הנוסחה
 שדה ב שדה א
 מספר
 Lעובדים
 תפוקה כוללת
 TP
 תפוקה
 MPשולית
 LVMP
 ערך התפוקה השולית
 תפוקה
 TPכוללת
 תפוקה שולית
 MP
 LVMP
 0 0 - 0 -
 1 20 20 10*20=200 10 10 10*10=100
 2 35 15 10*15=150 18 8 10*8=80
 3 45 10 10*10=100 24 6 10*6=60
 4 50 5 10*5=50 26 2 10*2=20
 5 50 0 10*0=0 27 1 10*1=10
 . אנחנו )בטבלה בצבע כחול(נחשב לדוגמה את ערך התפוקה השולית של העובד הראשון בשדה א'
 יחידות. 20)נתון בתחילת התרגיל(. התפוקה השולית שלו היא ₪ 10יודעים שמחיר טון חיטה הוא
 שקלים. 200אנחנו מכפילים את המחיר בתפוקה השולית ומקבלים שערך התפוקה השולית שלו היא
 מחשבים גם את יתר העובדים בשדה א' ובשדה ב'.וכך
 כלל החלטה לגבי בעלי השדות:
 למה מעסיק צריך לדעת את זה? נניח שהיצרן למה אנחנו צריכים את ערך התפוקה השולית?
 (. הוא צריך לקבוע לעצמו כלל עבודה כלשהו. בהינתן שהמעסיק W) שכרצריך לשלם לעובדים
 שהשכר של -משלם שכר במונחים של כסף, הכלל שינחה אותו מבחינת השגת העובדים
 אם השכר בשקלים, הוא לא יכול לעבור נמוך או שווה לערך התפוקה השולית:העובדים יהיה
 . אם נעשה זאת נפסיד עליו. ₪ 200את ערך התפוקה השולית. לא נשלם לעובד הראשון יותר מ
 לכן המעסיק צריך לדעת להעריך את ערך התפוקה השולית כדי להחליט לגבי כל עובד האם
 בשכר נתון שווה לו להעסיק אותו או לא. ההחלטה היא רק לפי התנאי הזה. כל עוד השכר נמוך
 ים במונחים של מערך התפוקה השולית, זה אומר שהמעסיק מרוויח על העובד. במציאות משלמ
 אם זה המצב, גם אז הכלל במונחים של תפוקה.כסף, בשאלות שלנו השכר יכול להיות גם
 אומר שהשכר צריך להיות קטן או שווה לתפוקה השולית.
 𝑤שכר במונחים כספיים: ≤ 𝑉𝑀𝑃𝐿
 𝑤שכר במונחים של תפוקה: ≤ 𝑀𝑃𝐿

Page 32
						

32
 יתרחש במשק?בהינתן שכר מסוים כמה עובדים יועסקו ואיזה תהליך
 מקסימום שווה לתפוקה השולית או ערך התפוקה השולית של השכר שמשלמים לעובד יהיה נמוך/תהיה לערך התפוקה שקבל במונחים כספיים אז ההשפעה תכי אם השכר מ -שווה "או"נמוך העובד. )
 השולית שגם היא במונחים כספיים. אם השכר במונחי תפוקה, נבדוק זאת ביחס לתפוקה השולית(.
 .ן העובדים למעסיקים )בעלי השדות(נניח שהשכר של העובדים יקבע במיקוח בי
 אך נזהרים לא להישאר מובטלים. להשיג שכר מקסימלימציעים עצמם לעבודה תוך ניסיון העובדים
 אך יסכימו לקחת עובד שערך בשכר הנמוך ביותר האפשרימעונינים להשיג עובדים בעלי השדות
 תפוקתו השולית גבוה משכרו.
 10בעלי שדות מסוג א ו 10 -אנחנו נסתכל על רמות משתנות של שכר, נזכור את התנאים שהיו בהתחלה
 העבודה ולא רוצים להיות עובדים שמתחרים על מקומות 45מסוג ב שמתחרים על העובדים, ו
 מובטלים.
 : ₪ 160השכר שנניח לי שדות מסוג ב' אם משלמים ראשית נראה האם בעלי שדות מסוג ב' יכנסו למשחק. מבחינת בע
 ולכן בתנאים אלה לא כדאי להם. ש"ח 60 , אפילו על העובד הראשון מפסידים160כר של להם שאבל לא השני. כלל ההחלטה הוא אותו 1עובד השווה להם להעסיק את ה -כן כדאי 'אבל לשדה א
 החליט שבשכר זה שווה לו להעסיק עובד, כל בעלי השדות יחליטו 'כלל לכולם. אם בעל שדה אבכל שדה, סה"כ 1בעלי שדות מסוג א' יעסיקו עובד 10שקלים, 160אותה החלטה. אם השכר
 עובדים מועסקים. 10יהיו בעלי שדות שבכל 10, יש בטבלה שהוא העובד הראשון 1ו עובד אם כל בעל שדה ירצה לקחת לעצמ
 עובדים. 45מועסקים מתוך 10 סה"כ , יהיו לנו1שדה יהיה מועסק להיות מובטלים. לא יכולים להרשות לעצמםאמרנו שהם עובדים מובטלים. 35זה אומר שיש לנו
 לא יכולים לאכול, אין להם עובדים 35הלחץ הזה נובע מכך ש אז הם יוצרים לחץ לירידת שכר.שהוא מוכן לעבוד פרנסה ואין רשת ביטחון. עובד שרואה שאין לו כלום, בא לבעל שדה ואומר
 . ולאט לאט פחות ₪ 5 -₪ 155הוא מוכן לקבל ו -בעל השדה שואל כמה אתה מוכןנגיד ש בפחות.וחים על הורדת שזכה לעבוד בשכר זה, הוריד לכולם את השכר. השאר מ 1השכר יורד. העובד ה
 כי יש תנאי של ניידות מושלמת. -השכר. בעל השדה יגיד לו שהוא יכול ללכת אם הוא לא רוצה השכר ירד לכולם, זה יצור לחץ.
 בעולם האמיתי אנחנו יכולים להגיד שכשיש מובטלים, גם אם השכר לא יורד אתה לא תבקש טלים שרק מחכים להתפנות המקום תוספות שכר. יש עצירת שכר כי כשיודעים שמסביב יש מוב
 והעובד יבקש תוספת, למעסיק תהיה לגיטימציה להציע לו לעזוב, ומישהו אחר יסכים לעבוד אבל בגלל ההנחות של התחרות בפחות. ברגע ששיעור האבטלה גבוה השכר ברוב המקרים תקוע.
 השוכללת, בתאוריה שלנו זה לא קורה, והשכר ימשיך לרדת.
 : ₪ 81נניח השכר העובדים הראשונים, אבל לא את העובד 3, בעל שדה מסוג א' יכול להעסיק את 81בשכר של
 בעלי שדות מסוג א' 10כי כולם עובדים לפי אותו כלל. -הרביעי. וכך כל בעלי השדות מסוג א' מועסקים בשדות א'. 30שח. סה"כ 81עובדים בכל שדה בשכר של 3יעסיקו
 ס למשחק, והם יכולים לקחת את העובד הראשון, אבל לא את העובד גם שדות ב' יכולים להיכנ בכל שדה. 1 -עובדים מועסקים 10השני )כי השכר גבוה בשקל(. מבחינת בעלי שדות מסוג ב' יש
 מובטלים. 5כלומר -עובדים 45מועסקים מתוך 40סה"כ בשני השדות, רו לחץ לירידת שכר. כל עוד יש גם הם יצאבל שיעור האבטלה ירד, -אמנם יש פחות מובטלים
 מובטל אחד הוא יהיה מוכן לעבוד בשכר נמוך יותר, ואם הוא יהיה מוכן לעבוד בשכר נמוך יותר יורידו את השכר לכולם, לא מורידים רק לו. אם מישהו יגיד שזה לא מתאים לו, יוציאו אותו
 ניידות(. -יסוד של תחרות משוכללתמשוק העבודה )בגלל הנחות ה
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 ₪ 79נניח השכר . כל עוד 50השכר צריך לרדת ל 4כדי שהם יסכימו להעסיק את העובד ה -עובדים מסוג א' יעבדו 30
 שח. זה משנה את 79לא נעסיק אותו בשכר של . 4לא שווה להעסיק את העובד ה 50הוא גבוה מי, בשכר הם לא הסכימו להעסיק את העובד השנ 81ההחלטה של שדות מסוג ב', כי אם בשכר של
 . 80שח זה כן כדאי, כי ערך התפוקה השולית שלהם היא 79של כי אם -מועסקים 20ה, סה"כ יבקשו להעסיק עובדים בכל שד 2בעלי שדות ב' יבקשו להעסיק
 עודף ביקוש של עובדים, נוצר מצב של 45, ובמשק יש 50נסתכל על כך שהביקוש לעובדים הוא המקרים הקודמים העובדים התחרו על מקום 2ב הפוך, בעכשיו קורה מצ. 5עובדים, חסרים
 העבודה ולכן לחצו שכר כלפי מטה, עכשיו המעסיקים מתחרים על העובדים, ומה שיקרה הוא נחזור לטבלה ובה היה מתכנן שיהיה לחץ לעליית שכר. כדי להמחיש את הלחץ לעליית שכר,
 מרכזי. מצ"ב מתחת לריבוע זה(
 עובדים בכל שדה. אצל המתכנן המרכזי היה אותו דבר כפי שניתן לראות 3מבחינת שדות א' יש עובדים שעובדים 5, ועוד עובדים שעובדים במקום הראשון 10למטה. בשדות מסוג ב', יש לנו
 עובדים. 50כי אין לנו 5. רק במקום השנימצליח לקבל עובד שני. הוא מקנא בשדות ב'. הוא לא 6התהליך שקורה: ניקח לדוגמה את שדה
 מרוויח יותר. הוא מנסה 2. בעל השדה שמעסיק 2בבעל השדה שלידו, והוא מנסה להשיג עובד לשכנע את העובד לעבוד אצלו לטובת שכר גבוה יותר. בעל השדה שהפסיד עובד, יציע שכר גבוה
 .79.2. לאחר מכן זה עולה ל79.1 -יותר כדי שיחזור אליוהוא יפסיד ולכן זה 80. אם הוא יציע יותר מ80, כי אף אחד לא יציע יותר מ80שכר של זה יעצר ב
 .W =80. 80לא יקרה. השכר שהתקבל בשיווי משקל הוא
 סוג השדה
 שדה 1
 שדה 2
 שדה 3
 שדה 4
 שדה 5
 שדה 6
 שדה 7
 שדה 8
 שדה 9
 שדה 10
 סה"כ התפוקה
 שדה מסוג
 א:
 עובד מס 1
 עובד מס 2
 עובד מס 3
 עובד מס 4
 עובד מס 5
 עובד מס 6
 עובד מס 7
 עובד מס 8
 עובד מס 9
 עובד מס 10
 10*20=200 עובדים כפול 10)
 (20תפוקה שולית
 מס עובד11
 מס עובד12
 מס עובד 13עובד 14
 מס עובד15
 מס עובד16
 מס עובד17
 מס עובד18
 מס עובד19
 מס עובד20
 10*15=150 עובדים כפול 10)
 (15תפוקה שולית מס עובד
 21 מס עובד
 22 מס עובד
 23 מס עובד
 24 מס עובד
 25 מס עובד
 26 מס עובד
 27 מס עובד
 28 מס עובד
 29 מס עובד
 30 10*10=100
 עובדים כפול 10) (10תפוקה שולית
 שדה מסוג
 ב:
 מס עובד31
 מס עובד32
 מס עובד33
 מס עובד34
 מס עובד35
 מס עובד36
 מס עובד37
 מס עובד38
 מס עובד39
 מס עובד40
 10*10=100 עובדים כפול 10)
 (10תפוקה שולית מס עובד
 41 מס עובד
 42 מס עובד
 43 מס עובד
 44 מס עובד
 45 8*5=40
 עובדים כפול 5) (8תפוקה שולית
 יחידות. 8של העובד האחרון שמייצר ערך התפוקה השולית גם זה 80שימו לב ש
 אבל מה שמעניין זה שלמרות שלא היה מתכנן מרכזי ששלח את קיבלנו את אותה התוצאה אם כן.העובדים לפי התפוקה השולית, כוחות השוק שלחו אותם. התחרות הובילה לאותו פתרון. המסקנה
 ו יד נעלמה מסדרת אותם כמו האנשים בעצמם מסתדרים, כאילהזו אומרת שלא צריך מתכנן מרכזי. שהמתכנן המרכזי היה מסדר. מהמסקנה הזו של אדם סמית' הכלכלן, קמה אסכולה שלמה שאמרה שאין צורך בהתערבות ממשלתית, כי כל התערבות רק הורסת. זה אומר שיש לתת לשווקים לעשות
 את העבודה.
 ה השולית, ב"שווה" סביר להניח כשאמרנו שהשכר צריך להיות נמוך / מקסימום שווה לערך התפוקלמה שמישהו ירצה לשלם לעובד שכר של מה שהוא מקבל? לא יוצא לו מזה כלום, העניין -שאמרנו
 מוסיף כל פעם טיפה, עד שזה נעצר הוא מובל לזה,הוא שכשהוא מתחיל להיכנס לתחרות על העובד אף אחד לא יציע יותר, לכן זה שיווי משקל. 80(. ב79.9999) 80ב
 והפתרון התחרותי שקיבלנו הוא הפתרון שקיבלנו אצל המתכנן 80מצאנו ששיווי משקל הוא ב המרכזי.
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 שכר שווי משקל השכר שלאף אחת מהיחידות הכלכליות לא תהיה מוטיבציה להוריד אותו )כי כל העובדים
 מועסקים( ולאף אחד מהמעסיקים לא תהיה מוטיבציה להעלות אותו.משקל זה מושג כלכלי שאומר שאני לא ארצה לזוז מהמקום הזה כרגע. אם יהיו נתונים אגב, שיווי
 חדשים זה עשוי להשתנות, אך בנתונים הקיימים זו הנקודה בה נעצר.
 רווח בעלי השדות: החישוב בטבלה שלמטה:להלן ההסבר המילולי, נוכל לחשב רווח של בעל שדה מייצג בצורה פשוטה.
 עובדים. איך נדע מה 3נסתכל על בעל שדה מסוג א' ובעל שדה מסוג ב'. בעל שדה מסוג א' מעסיק -80שקלים ומשלם שכר 200הוא מקבל 1העובד ה עלהרווח? נסתכל כמה הוא מרוויח על כל עובד.
 מקבל -3על העובד ה .70מרוויח בעל השדה. 80ומשלם 150מקבל 2עובד . 120מרוויח בעל השדה התפוקה השולית של גם היה 21. ₪ 210עובדים הוא מרוויח 3על .20מרוויח , 80ומקבל שכר 100
 זה רווח בעל שדה מסוג א'. כבעל שדה, מקור הרווח שלו הוא מה נשאר לו אחרי שהוא שדה א'. .משלם שכר בהנחה שאין הוצאות נוספות
 עובדים(. זה לא משנה כי העובד השני מקבל 2או 1סוגים של שדות )עובד 2יש -בעל שדה מסוג ב'התפוקה .20הרווח הוא , 1שמעסיק עובד שכר ששווה לערך התפוקה השולית שלו. אם נבדוק שדה
 זה ערך התפוקה השולית. 20יחידות, ו 2השולית של שדה מסוג ב היה עובד שני רק מכסה .20ומרוויח 1הוא מעסיק עובד -עובדים 2אם נבדוק לגבי בעל שדה שמעסיק
 .20אז גם הרווח שלו . לא מרוויחאת עצמו, לא משנה איזה שדה נבדוק, רווח בעל השדה הוא ערך התפוקה השולית של השדה.
 רווח בעלי השדות:
 שדה ב' שדה א'200-80=120
 150-80=70 100-80=20
 120+70+20=210
 210סה"כ רווח
 100-80= 20 80-80=0
 20סה"כ רווח
 לסיכום,שוק העבודה ויעילות כלכלית תוצאות השוק התחרותי:
 -שכר העבודה במשק כולו שווה לערך התפוקה השולית של העובדים .1
 80VMPLW .זה ערך התפוקה השולית של העובד האחרון
 הרווח לבעלי השדות שווה לערך תפוקתם השולית של השדות א' ו ב' בהתאמה. .2
 20 בב VMPK 210 אא VMPK ערך התפוקה השולית הוא מכפלה של
 התפוקה השולית כפול מחיר המוצר. האות פאי היא סימון לרווח. !כל גורם ייצור מקבל שכר או רווח ששווה לערך תפוקתו השולית
 כל העובדים מועסקים. .3
 תחרות -להקצאה שהקצתה הרשות המתכננתזהה ההקצאה שהתקבלה .4 . משוכללת מביאה אותנו למצב של הקצאה יעילה
 טון חיטה. 590התפוקה שהשוק החופשי השיג הנה מקסימאלית ושווה ל .5
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 מתוך קובץ שאלות תרגול וחזרה:
 1שאלה מסוג ב .מכונות 10 -מכונות מסוג א ו 10ליצרן
 עובדים. 45כמו כן לרשותו :ן הקשר בין מספר העובדים והתפוקהלהל
 סה"כ תפוקה מספר העובדים
 מכונה א תפוקה שולית
 סה"כ תפוקה מכונה ב
 תפוקה שולית
 1 80 80 100 100 2 140 60 170 70 3 180 40 220 50
 התחרותי עובדים אותו דבר, אפשר לבצע בעיקרון ברגע שאנחנו יודעים שהמתכנן המרכזי והשוק
 )התאים הלבנים אה יעילה הוא חישוב התפוקה השוליתצקצאה יעילה פשוטה, השלב הראשון בההקעסיק. התפוקה השולית השחשוב לדעת כשרוצים להחליט כמה ל הראשוןזה הדבר -בטבלה למעלה(
 )כפי שכתוב בטבלה(. 50ו 70, 100. במכונה ב, 40שלישי וה 60, השני 80 -1של העובד ה עובדים. 45ו ,מכונות מכל סוג 10יש
 התפוקה , מהי התפוקה השולית של העובדים ואיך מקבלים אותה -מושגים 2חסת ליזו שאלה שמתיחייבים להתבצע -הדברים הללו 2. האחרון בהקצאה יעילה, ומהי סה"כ התפוקה ת של העובדהשולי
 לעשות הקצאה יעילה. מה שיגרום לי לשלוח עובד למכונה בתנאי הקצאה יעילה. דבר ראשון חייבים .היא התפוקה השולית
 כך תראה ההקצאה היעילה:
 סוג השדה
 שדה 1
 שדה 2
 שדה 3
 שדה 4
 שדה 5
 שדה 6
 שדה 7
 שדה 8
 שדה 9
 שדה 10
 סה"כ התפוקה
 מכונות א
 800=80*10 20עובד 19 עובד 18עובד 17עובד 16עובד 15עובד 14עובד 13עובד 12עובד 11עובד
 600=60*10 40עובד 39עובד 38עובד 37עובד 36עובד 35עובד 34עובד 33עובד 32עובד 31עובד
 מכונה ב'
 1000=100*10 10בד וע 9עובד 8עובד 7עובד 6עובד 5עובד 4עובד 3עובד 2עובד 1עובד
 700=70*10 30עובד 29עובד 28עובד 27עובד 26עובד 25עובד 24עובד 23עובד 22עובד 21עובד
 250=50*5 45עובד 44עובד 43עובד 42עובד 41עובד
 .3350סה"כ
 מכאן : . 50 -א. התפוקה השולית של העובדים שווה ל
 3350 -ב. סה"כ התפוקה שווה ל ב' נכונות . -ג. תשובות א' ו
 ד. כל התשובות לעיל אינן נכונות .
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 2שאלה שדות זהים המגדלים עגבניות. 5לחקלאי
 אין מגבלה של עובדים, כמה עובדים שרוצים. השכר -טון עגבניות. 5כמו כן ידוע כי השכר במשק הוא במונחים של תפוקה ולא כסף. -טון עגבניות 5הוא
 יך להשוות בשכר הקיים עליי לדאוג שהוא לא יהיה גדול מהתפוקה השולית, מקסימום שווה לו. צר
 אותו לתפוקה שולית כי מדברים במונחים של תפוקה ולא שכר כספי.
 עלינו לחשב את התפוקה השולית.
 להלן הקשר בין מספר העובדים לתפוקה:
 תפוקה שולית סה"כ תפוקה )בטון( עובדיםמס' 1 20 20 2 30 10 3 35 5 4 37 2
 טון 5? בשכר של 20האם כדאי להעסיק את העובדים הראשונים שהתפוקה השולית שלהם היא
 כדאי להעסיק. 2-3לגבי השלישי, אנחנו אדישים. בין עובדים. 3להעסיק עד עגבניות כדאי בכל שדה עובדים. אז סעיף א נכון. 2לבין 3בכל שדה נעסיק בין
 שדות. 5ונכפול ב 1לו על שדה את רווח בעל השדות נחשב לפי מה הרווח ש 5על העובד השני הוא מרוויח טון עגבניות. 15=20-5 העובד הראשון הוא מרוויחעל על שדה אחד:
 עובדים התשובה הייתה 3עובדים או 2לכן אם היינו בודקים מה הרווח ב. 0על השלישי . טון עגבניותהגענו לרווח . 100=5*20רווח החקלאי הוא שדות, אז 5יש לנו . 20הרווח הוא אחד על שדהזהה.
 . 5באמצעות בדיקת הרווח לשדה והכפלה ב
 חישוב רווח בעל השדות )לפי מה שכתוב לעיל(: 15=20-5 1רווח על העובד ה 5=10-5 2רווח על העובד ה 0=5-5 3רווח על העובד ה 20=15+5 עם שלושה עובדים: אחד סה"כ רווח לשדה
 100=5*20 שדות: 5סה"כ רווח ל
 מכאן : עובדים בכל שדה. 3או 2א. החקלאי יעסיק
 טון חיטה . 100ב. רווחי החקלאי יהיו עובדים בכל שדה. 4ג. החקלאי יעסיק
 ב' נכונות. -ד. תשובות א' ו
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 5שיעור פונקצית העלויות
 גורמי ייצור קבועים גורמי ייצור משתנים אפשר לשנות בטווח קצר. -משתנים
 ים מגורמי יצור שאני מעסיק ם, וצריך לשלם להם שכר. כאשר עוברראינו שגורמי יצור לא עובדים בחינ משתנות וקבועות. :עלויות 2לגורמי יצור שיוצרים עלויות, מדברים על
 VC עלויות משתנותValuable Cost
 FC עלויות קבועותFixed Cost
 שימוש בגורמי יצור משתנים.עלויות בגין למשל אם חשמל הוא גורם יצור משתנה, עלויות
 עלויות משתנות, כי אם הןשימוש החשמל מגדילים יצור וצריכים יותר חשמל, עלויות החשמל עולות. אם מצמצמים יצור, עלויות חשמל מצטמצמות. הן מתרחבות או
 מצטמצמות לפי היצור. ת בהתאם. אגב עלויות שכר בעובדים גם משתנו
 עובדים יכולים גם להיות בעלויות קבועות.
 עלויות בגין שימוש בגורמי יצור קבועים. עלויות שמשלמים גם אם לא מייצרים.
 למשל אם לקחתי הלוואה מהבנק ועליי לשלם ריבית לבנק, זה לא משנה לבנק אם העסק שלי
 דוגמה ל ביטוח, ארנונה.. "פתוח או סגור. כנמקרים בהם עסק בגלל מצבים עונתיים נוספת:
 צריך לסגור את העסק לתקופה מסוימת. מאפיה שסגורה שבוע בפסח. עדיין משלמים ארנונה
 עלויות ביטוח וכו'. מה שלא שילמנו זה מים, חומרים.. -שמשתנות
 TC- Total costיצרן שיש לו גם עלויות משתנות וגם קבועות, סה"כ העלויות שלו מסומנות ב
 גורמי יצור משתנים ניתן לשנות בטווח קצר. נסתכל על טווח קצר באותו הקשר. טווח ארוך טווח קצר
 הטווח הקצר הוא פרק הזמן שבו היצרן יכול . הכוונה "לשלוט" רק על העלויות המשתנות
 במובן שאם הוא צריך לכווץ את -בלשלוטהעלויות, העלויות היחידות שהוא יכול לכווץ
 את מיידית הן המשתנות, כך גם בהגדלה. הגורם הקבוע הוא חייב לשלם בכל מקרה,
 בטווח הקצר הוא יכול לצמצם או להרחיב רק את המשתנות.
 פרק הזמן בו היצרן יכול "לשלוט" גם על העלויות המשתנות וגם על העלויות הקבועות.
 העובדה שהוא יודע שבטווח הקצר העלויות הקבועות הן מחוץ לשליטתו, תשפיע גם על השיקולים שלו בטווח הקצר. כי הוא אומר
 צמו שהוא במצב שתמיד יש לו עלות קבועה. עלתחת תנאים אלה עליו לנסות להשיג מקסימום
 לעצמו שהוא לא רווח. בטווח הארוך הוא אומרחייב לשאת את העלות הקבועה, להוריד אותה,
 רוך השיקולים שלו יהיו לשנות אותה. בטווח אקולים של היצרן בטווח קצר וארוך שונים. השי
 הם שונים, כי בקצר הוא עובד עם "גיבנת" שנקראת עלות עבודה.
 ם לחיים. כדי לנסות להבין זו הבחנה חשובה ג חשוב שנעשה הבחנה בין עלות כלכלית וחשבונאית.
 יס לחשיבה כלכלית היא ההבחנה הזו:את הבסיס לחשיבה הכלכלית. אחד הדברים שמהווים בס
 מילים, נגיד שזה חקר 2כל הכלכלה היא מדע אלטרנטיבי. אם רוצים לסכם את התחום בהרבה אלטרנטיבות. הכלכלן אומר שבכל בחירה שעושים יש אלטרנטיבות. ההבדל הוא שעקרונית
 הוא עצמו. נניח -פעמים קורה שמישהו מקים עסק ומשתמש בגורמי יצור שנמצאים בבעלותו. למשלשהוא מקים ביחידת דיור נפרדת שבבעלותו מכון יופי, במקום לגבות שכירות ממישהו חיצוני. יש
 צמו עלויות שיפוץ שונות, מיטות וכו'. אלה עלויות ישירות ששילמנו. אבל אותו אחד לא שילם לעואלה ההכנסות. היו ₪ 10,000משכורת וגם לא שכר דירה. נניח שהמכירות מכל הפציינטים הגיעו ל
 יש ערך לנכס, כי היה -הכלכלן יגיד שלא ₪ 4000, אפשר להניח שהרווחנו ₪ 6,000הוצאות בסכום של של לא הייתה קבלה -. בנוסף הזמן₪ 2000אפשר להשכיר את המקום למישהו אחר ולקבל עליו
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 שלא מקבלים. הכלכלן אומר שהוא לא מסתכל רק על מה שמשלמים, 6000משכורת פוטנציאלית של אלא גם על האלטרנטיבה שלא נבחרה.
 10000 -הכנסות מלקוחות .6000 -חומרים
 .4000= 10000-6000רווח חשבונאי: .2000הכלכלן יגיד שיש למקום שווי של
 .6000 -שכר עבודה שלא שולם לעצמי, הכלכלן יגיד 4000. הרווח החשבונאי הוא שהיה הפסד של 10000, ההכנסות הן 14,000צאות הן ההו
 . הוא מסתכל על ההוצאות האלטרנטיביות.4000שיש הפסד של
 לא תמיד הכלכלית יותר גבוהה מהחשבונאית.
 נניח שמישהו רוצה לקנות ממני את העסק. והוא רוצה לבדוק אם העסק כלכלי. הוא מסתכל על רווח חשבונאי. אבל אני לא אהיה מוכנה להיות מועסקת ללא שכר, וגם לא אסכים שלא לקבל שכר.
 עלות חשבונאית עלות כלכלית
 עלות כלכלית לוקחת בחשבון את העלויות בעלויות שנוצרו בפועל אך מתחשבת גם
 )יצרן שמייצר במבנה שנמצא האלטרנטיביותבבעלותו, ולא משלם שכר דירה, יצרן שעובד בעסק של עצמו ולא משלם לעצמו שכר, יצרן שמשתמש בהון עצמי ולא לוקח הלוואה ולא
 . לכסף שלי יש (משלם לעצמו ריביתאלטרנטיבה. אם פרשתי מעבודה אחרת
 למתי על וקיבלתי פיצויים להקמת עסק. לא שיהכסף הזה ריבית. החשבונאי יגיד שאין
 כי לכסף -הוצאות מימון, אבל הכלכלן יגיד שכן יש אלטרנטיבה.
 לוקחת בחשבון את העלויות עלות חשבונאית זו עלות. אם -שילמתי, הוצאתי -שנוצרו בפועלעלות. מה -זו עלות, שכר דירה -שילמתי שכר
 שמשלמים היא עלות.
 דוגמא: :)החלקים הכחולים נתונים מראש(ונים על סה"כ העלויות כפונקציה של הכמות המיוצרת להלן נת
 MCעלות שולית VCעלות משתנה FCעלות קבועה סה"כ עלויות כמות
 )עלות שאינה 100 100 0 קשורה לכמות(
 0 0
 1 110 100 10 10-0=10
 2 130 100 30 30-10=20
 3 160 100 60 60-30=30
 4 200 100 100 40
 5 250 100 150 50
 . מה המשמעות שקלים 100יחידות יש עלויות של 0שכשמייצרים מהסתכלות על הטבלה אפשר לראות
 גם כשהעסק סגור. -100שהעלות הקבועה היא של זה? מתוך הטבלה אפשר לזהות העלות גם את אנחנו יודעים שסה"כ עלויות מורכבות גם מקבועות וגם משתנות, אפשר לאתר
 . זו עלות שנוצרת בגין שימוש בגורמי יצור משתנים והיא משתנה בהתאם לתפוקה. כשאני המשתנהשקלים היא 10שקלים עלויות קבועות, 100, 110יחידות אין עלויות משתנות. אם מתוך 0מייצר
 כך אפשר לחלץ מתוך הטבלה את העלות המשתנה. )וכן הלאה(. העלות המשתנה תלויה בכמות שמייצרים אלא חלה בכל מקרה "מתעוררים איתה בבוקר". עלות קבועה לא
 את היצרן מעניין לבדוק כמה כל יחידה שהוא הגודל השולי הכי חשוב כמו שלמדנו. -עלות שוליתמה זו העלות .MC .Marginal costמייצר עולה לו. אנחנו מחפשים גודל שנקרא עלות שולית
 . במילים השינוי בעלויות הנובע כתוצאה מייצור היחידה האחרונהעלות שולית מודדת את השולית? כמה עולה לייצר אותה. למה זה כמה היחידה האחרונה הוסיפה לי לעלויות.אחרות היא אומרת בדיוק כמו שהיה חשוב לדעת מה התפוקה השולית של כדי לדעת אם לייצר אותה.חשוב לדעת את זה?
 מהפרשי העלויות המשתנות, העלות השולית מתקבלת ק אותו. העובד האחרון כדי לדעת אם להעסי
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 לעלות הקבועה אין השפעה על העלות השולית. לעלות הקבועה אין השפעה על העלות השולית, רק לעלות המשתנה.
 ראינו כמה עולה לייצר כל יחידה. בהמשך נציג בגרפים ונראה איך קובע היצרן כמה יחידות לייצר, איך נקבע הרווח ומה ההבדל בין טווח קצר לארוך.
 (28/04/15)שיעור
 חזרה על מה שלמדנו בשיעור הקודם:בית. ההסתכלות גם על העלות האלטרנטי הואההבדל המהותי בין העלות הכלכלית והחשבונאית
 ואוליהוא בעל העסק -יצרן יש גם גורמי יצור שנמצאים בבעלותוהפערים נובעים ממצבים שבהם להוא עובד בעסק של עצמו או שיש לו נכס בבעלותו, ואז לא תמיד יש הפרדה מספיק ברורה בין הנכס
 לא לוקח בחשבון את השכר שלו. העלות הכלכלית לוקחת את זה -לקבל וומה שמגיע ל ו,והעבודה שלרת שאם לא שילמת ולא הוצאת אין עלות. אם אני משלם לעצמי מה בחשבון. עלות חשבונאית אומ
 שמגיע לי בשוק החופשי אין הבדל בעלות החשבונאית והכלכלית.
 בעמוד אפשר להציג בכל מיני דרכים. אחת מהן היא הטבלה ,פונקציית העלויות -את הפונקציה הזו ות וכו'. עהקבו ,ות המשתנות. אמרנו שבמתוך הסתכלות על הטבלה אפשר לאתר את העלויהקודם
 לבין העלות ,Xשאותה נמקם על ציר ה( Q=Quantity)כעת נציג בגרף את הקשר בין הכמות המיוצרת Y- (MC.)וממוקמת על ציר ה נקובה בשקלים, שהשולית
 MC היא פונקציה ליניארית כי כל פעם .נקראת עקומת העלות השולית, והיא בצבע ירוקהעקומה היאבדוגמה כך זה -שקלים, אבל זה לא משנה אם זה ליניארי או לא 10שמייצרים עוד יחידה זה עולה ב
 הזו. למה אנחנו צריכים לדעת לחשב את העלות למה אנחנו צריכים את העקומה? מה התמורה שלה?
 אנחנו מדברים על יצרן בתחרות משוכללת. ,השולית ומה החישוב עוזר לנו? כשאנחנו מדברים על יצרןר נניח טישירטס. הוא אחד מתוך מתוך המון, הוא מייצ אחד ןכלומר יצר -מדברים על יצרן תחרותי
 כי לא מייצרים בדיוק אותו מוצר ,פי יצרנים שמייצרים בדיוק אותו מוצר. במציאות אין דבר כזהאלבין מעט יצרנים )נניח שטראוס ותנובה(. אין יש תחרות היא אולי תחרות , ואפילו אםאלא דומים
 אותו מוצר. כשאומרים את הדבר התאורטי הזה, אנחנו בדיוק באמת מצב שיש יצרנים שמייצרים הוא קטן וחסר השפעה ומה -שהוא אומר לעצמו כזה דבר קטן וחסר השפעההופכים את היצרן להיות
 . סיט שהוא הולך להציף את השוק בטישירטשהוא לא יעשה לא ישפיע על השוק. הוא לא יכול להחלחולצות. איזו השפעה תהיה לו על משהו בשוק? כלום, כי זה טיפה 5המקסימום שהוא יכול לייצר זה
 בים ביחס לשוק הכללי. העובדה שהוא קטן ואחד מתוך רבים הופכת אותו לחסר השפעה. ברגע שהוא את המחיר של המוצר ולהחליט במחיר הזה אם לקבל יודע את זה הדבר היחיד שהוא יכול לעשות זה
 כדאי לו לייצר ואם כן כמה יחידות. מחפשים נקודת החלטה שתעזור ליצרן להגיע לכמות . האופטימלית
 איך הוא יחליט כמה ננסה לנסח כלל החלטה שיעזור לו להגיע לכמות אופטימלית, רווח הכי גבוה.שאמרנו לגבי המעסיק שיש מעסיק יצרן שצריך להחליט אומרים כלל החלטה זה כמו ולייצר? כשאנחנ
 כר שהוא משלם לא יהיה גבוה יותר מהתפוקה השולית של העובדים. גם שכמה עובדים להעסיק ושהשהמחיר ליחידה . הכלל הוא היצרן צריך להגיד לעצמו איך הוא מתכוון לפעולכאן בכלל ההחלטה
 ו:סימום שווה לעלות השולית לייצוריהיה גבוה/מקP ≥ MC
 מחיר ≤עלות שולית
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 למה כשהוא דואג שהוא מוכר כל יחדה גבוה מהעלות השולית למה זה כלל שמבטיח מקסימום רווח? ליצורה הוא מקבל מקסימום רווח?
 נניח שהוא היה אומר שהוא מייצר כל עוד הוא מרוויח. השאלה אם הוא יקבל מקסימום רווח? לא בטוח. אולי הוא מייצר יחידה שהמחיר שהוא משלם עליה גבוה מיצורה. עדיין יש לו רווח כי הוא
 חיר נניח שהממקסימלי. המוכר יחידות נוספות. אבל היחידה הזו נגסה לו ברווחים ולכן זה לא הרווח . ₪ 30ליחידה =
 כמה יחידות כדאי ליצרן לייצר ואיפה כדאי לו לעצור?
 כל עוד המחיר ליחידה גבוה מהעלות השולית.כדאי לו לייצר .על היחידה ₪ 20בכיס רווח ו. נשאר ל30מוכר בוהוא שקלים, 10 ליצרן עולה ייצור היחידה הראשונה
 הרווח השולי על היחידה השניה נמוך . ₪ 20ועלה לייצר אותה 30את היחידה השניה מוכרים בבוחרים לא להרוויח את היחידה השניה . אם בוחרים לא לייצר ₪ 10 -מהרווח על היחידה הראשונה
 שקלים. בכלכלה אנחנו חושבים שאם יש רווח פוטנציאלי שלא מומש, אנחנו מסתכלים עליו 10עוד והפער לייצור הכי פחות כי זו היחידה שעלתה הראשונהד. אם היצרן אומר שהוא עוצר ביחידה כהפס
 אבל למה לעצור ביחידה ,זה אכן גבוה מהרווח של היחידה השניה ,בינה ובין העלות השולית הכי גבוהחידה על הי 10ו ראשונהעל היחידה ה 20מרוויחים . 2? עדיין אפשר להרוויח אם מתקדמים ליחידה ה1 כי המחיראת היחידה השניה, זה הפסד. כדאי לו לייצר רווח על היחידה השניה ₪ 10ויתור על . 2ה
 וגם המחיר 30ביחידה השלישית, העלות השולית היא גבוה מהעלות השולית. שהוא גובה עליה עדייןדה שלא למה כדאי לייצר יחיאם זה שווה אנחנו עוצרים. העלות השולית שווה למחיר. -30הוא
 אם נלך למקום אחר לא נקבל יותר. אין אלטרנטיבה טובה מזאת. מרוויחים ולא מפסידים ממנה?כשאומרים שבמחיר שעבורו המחיר שווה לעלות השווה עדיין נייצר, כוללים בעלות השולית שכר
 עבודה, הוצאות שלא היו. אם אני עדיין מכסה את כדאי.זה, זה
 עבדנו לפי הכלל שכל .שקלים 30המחיר ליחידה היה עוד המחיר ליחידה גבוה מהעלות השולית כדאי
 זה מבטיח שהיחידה הזו לייצר את אותה יחידה. שווה העלות השוליתרים בנקודה שצערווחית. נ
 שח לייצר את היחידה 31. אם היה עולה לנו למחירלא היינו מייצרים אותה. ,30השלישית והמחיר היה )הקו עד הנקודה שזה שווה אנחנו מוכנים לייצר רק
 הסגול מסמל את הנקודה המקסימלית שמשתלמת . לייצור(
 , ₪ 40עולה 4היחידה ה? 4למה לא נייצר יחידה ולכן זה לא כדאי ₪ 30אנחנו יכולים לקבל עליה רק
 )ניתן לראות שהיחידה הרביעית נמצאת מעל הקו דה הרביעית. מה שיקרה זה שהלקוח ילך שקלים על היחי 40יבקש מהלקוח נגיד שהיצרן .הסגול(
 . הלקוח יודע שמוכרים במקומות אחרים בתחרות משוכללת יש אינפורמציה מלאהכי -למישהו אחר. בתחרות משוכללת . מעבר לזה, אין ללקוח הוצאות הובלה40אז לא כדאי לו להסכים לקנות ב 30ב
 קום למקום היא אפסית. אין מאמץ והיכולת שלו לעבור ממ 30הלקוח יודע שבמקום אחר מוכרים בנניח שאנחנו יודעים שלקחו לנו יותר. אבל אנחנו במציאות זה לא המצב, לעשות מעבר לחנות אחרת.
 זו כבר לא תחרות משוכללת. כל עוד -לא רוצים להתחיל לנסוע לחפש חניה וכו', יש הוצאות הובלה .Aנעצור בנקודה המחיר גבוה מהעלות השולית כדאי לייצר את אותה יחידה,
 כל עוד המחיר ליחדה גבוה מהעלות השולית לייצור אותה יחידה, כדאי ליצרן לייצר את אותה יחידה
 כיוון שיהיה לו רווח שולי חיובי.היצרן יעצור בנקודה שעבורה המחיר שווה לעלות השולית, ולא ייצר את אותה יחידה שעבורה העלות
 השולית גבוהה מהמחיר. נרוויח אבל פחות. אנחנו לא רוצים לייצר יחידה שהיא לא ,היא יחידה שלא כדאי לייצר 4יחידה
 רווחית.

Page 41
						

41
 יחידות. נבדוק מה הרווח של היצרן. 3 -מצאנו את שיווי המשקל
 , וזו הנוסחה לרווח הכולל של היצרן )הסבר מילולי בהמשך(π :קודם כל, אנחנו מסמנים רווח ב"פאי"
 פחות הוצאות. )פדיון( רווח זה הכנסות
 . עלינו למצוא את ההכנסות ואת ההוצאות.(פאי) πאת הרווח מסמנים באות הכנסות:
 )כמות( יחידות 3ובמחיר כזה הוא מייצר ,₪ 30 –קבוע ליחידה המחיר מכפלה של מחיר כפול כמות. הןו ,כמה כסף נכנס לקופה -פדיוןנקראות תסונכהה
 ההוצאות: .FCקבועות העלויות את הו ,VCמשתנות העלויות חסירים מההכנסות את המ
 ? FCוה VCאיך מוצאים את ה)כי שורה השלישית בטבלה(. נסתכל על ה38חוזרים לטבלה ובה הנתונים על העלויות )ראה עמוד
 ₪ 60לפי הטבלה הן VCהעלויות המשתנות . (יחידות, זו הכמות האופטימלית 3מייצר היצרן . ₪ 100והקבועות הן
 ניגש לחישוב:
 הרווח רווח תפעולי. להפרש בין פדיון למשתנות קוראים . (VC) 60מורידים .₪ 90הפדיון יהיה רואים שיש 100-את הגם מזה כשמורידים . FC – 100מורידים את הלאחר מכן . ₪ 30הוא התפעולי
 . לקחנו בחשבון את העלויות הקבועות ואנחנו מבינים שהיצרן מפסיד. ₪ 70הפסד של
 האם כדאי ליצרן לייצר?לאור הנתונים הללו,
 , כי העלויות הקבועות ₪ 100נניח שנגיד ליצרן לסגור את העסק. אם סוגרים את העסק יש הפסד של יחידות מצמצמים את 3. אם מייצרים בטווח הקצר הוא לא יכול להפסיק לשלם עלויות קבועות
 . 70, עדיף להפסיד 70ל 100. בהנחה שהברירה שלו היא בין להפסיד 70ל 100ההפסד מ , מפסידים יותר. היחידה השניה1ום שהוא יכול להפסיד? כי אם בוחרים לייצר יחידה למה זה המינימ
 שקלים. אם לא מייצרים אותה, 10שקלים, אז מצמצמים את ההפסד ב 10היא יחידה שמרווחים עליה . 70במקום 80מפסידים
 ההפסד יהיה גדול יותר. Aאם מייצרים בכל נקודה חוץ מנקודה אם כן,
 הוא נקלע למחיר של יכול להיות שאולי הוא לא נכנס לעסק הזה. היה יודע שזה יהיה המצב אם היצרן FC 100והוא בא לסגור חוזה של ס. הוא חשב לפתוח עסק לטישירט₪ 60אולי פעם המחיר היה , 30
 . הוא חשב לעצמו שבמחיר הזה שווה לו 60. באותו זמן המחיר לחולצה היה , נניח שכר דירהשקליםיש רווח כולל של FC, וכשמורידים ₪ 150שקלים, רווח תפעולי של 300יחידות. היה פדיון של 5ר לייצ
 . הוא חשב שהשכירות בסדר והוא מכסה ואף מרוויח. כשמכסים גם עלויות קבועות וגם משתנות 50 הוא רווח שלא ישאר הרבה זמן. ₪ 50למה? העיקרון אומר שרווח כזה של -זה רווח מעל הנורמלי
 בתחרות משוכללת מעבר לעובדה שהיצרן הזה הוא אחד מתוך אלפים שמייצרים אותו מוצר, הוא יצרנים שלא קיימים כרגע, לא פעילים, אבל שוקלים להצטרף -מתחרה גם עם יצרנים פוטנציאלים
 ? אין ציאותההבדל בין תחרות משוכללת למ לשוק. תחום שמרוויח מושך יצרנים להיכנס אליו. מהכניסה לתחום. נניח שאנחנו מסתכלים על כל מיני ענפים ושוקלים להיכנס לענף מסוים. יש מחסומי
 פדיון
 )ההפרש בין הפדיון לעלויות משתנות( תפעולירווח
 מחירπ = 𝑃 ∗ 𝑄 − 𝑉𝐶 − 𝐹𝐶
 עלויות כמות משתנות
 עלויות קבועות
 רווח כולל
 30 π = 𝑃 ∗ 𝑄 − 𝑉𝐶 − 𝐹𝐶
 רווח כולל 100 60 3= (-70)
 רווח תפעולי
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 הם יוצרים מצב שאי אפשר להגיע לתחרות משוכללת. הגבלות, רגולציה, צריך להביא הון עצמי וכו'. לאחר מכן המחיר זה היה מחיר טוב והיה רווח. FCכשהוא פתח את העסק שלו וסגר את המחיר של ה
 לייצר להמשיך הוא צריך לשלם אותם. אז עדיף לוו FCשקלים 100הוא תקוע עם חוזה של ירד. , עדיף להפעיל את העסק ולצמצם את ההפסדיחידותA (3 )בטווח הקצר עד שלא נגמר החוזה בנקודה
 מאשר לסגור את העסק ולשאת בעלות הקבועה. בטווח הארוך הוא לא ,70להפסד של 100מהפסד של או שהוא ייצא מהענף או שהוא ינסה להוריד את שכר הדירה. -ים להיות בהפסד הזהיסכ
 ? ברגע שיגמר 30בטווח הארוך אם המחיר ישאר FCמה שכר הדירה המקסימלי שהוא יסכים לשלם
 . הוא צריך לכסות את ₪ 30החוזה ויהיה מו"מ על שכר הדירה, המקסימום שהוא יהיה מוכן לשלם זה אחרת הוא יפסיד. 30אבל המקסימום יהיה 30ה להוריד מתחת ל. הוא ינסFCה
 בטווח הקצר כדאי ליצרן לייצר כל עוד הרווח התפעולי חיובי כיוון שבכך היצרן מצמצם -לסיכום את ההפסד הכרוך בעלויות הקבועות.
 בטווח הארוך יבחר היצרן לייצר רק במידה והוא מכסה גם את העלויות המשתנות וגם את .0יות הקבועות, כלומר רווח כולל העלו
 אלטרנטיבות וכו', זה רווח "נורמלי" ,FCזה בסדר כי זה אומר שלקחנו את ה 0רווח כולל
 .הכל כולל כל האלטרנטיבות שהיו בכלכלה. זה אומר שכיסינו .0אם הרווח התפעולי שווה לעלות הקבועה הרווח הכולל הוא
 להפסיד היא כי יש אלטרנטיבה לא להפסיד, אפשר לסגור הסיבה שבטווח הארוך לא נהיה מוכנים
 . FCאת העסק, לא חייבים לשלם את ה
 בטווח הקצר מקסימום רווח הוא מינימום הפסד. כלומר, בעצם אנחנו רוצים להביא עצמנו למקסימום רווח אבל התנאי שמדבר על מקסימום רווח מביא אותנו למינימום הפסד.
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 :המשתנותבעלויות הייצור %10הניחו כעת כי חלה עלייה של יש להשלים(בטבלה )את התאים הלבנים
 VC. כופלים את כל הטור של 10%אנחנו רוצים לבנות טור שיחשב את העלויות המשתנות שגבוהות ב
 וכן הלאה. העלות הקבועה לא משתנה אבל זה לא .11=1.1*10היחידה הראשונה: . כלומר 1.1ב בכל מקרה כשמסתכלים על עלות שולית מסתכלים על הפרשי העלויות המשתנות. -משנה
 נסתכל כעת על הטור של העלות השולית אחרי העליה )טור אחרון(. .10%גם העלות השולית עולה ב 10%כאשר העלויות המשתנות עולות ב
 .10%השפיעה על העלויות השולית ויקרה אותן ב 10%ת התייקרו בהעובדה שהעלויות המשתנו
 עלויות כמות משתנות
 במצב מוצא
 עלויות משתנות לאחר 10%של העלייה
 1.1 *VC
 עלות שולית במצב מוצא
 עלות שולית לאחר העלייה)ההפרש בין העלויות
 המשתנות לאחר העליה(
 0 0 0 1 10 10*1.1=11 10 11-0=11
 2 30 30*1.1=33 20 33-11=22 3 60 66 30 66-33=33 4 100 110 40 44
 5 150 165 50 55
 מת העלות השולית החדשה על גבי הגרף הקודם:נשרטט את עקו
 . אם 10%כל יחידה יקרה יותר בשקלים היצרן לא 30המחיר ישאר
 . עכשיו היא 3ייצר את היחידה הליצר אותה, לא שווה לו 33עולה לו
 )ניתן לראות שהיא לייצר אותה. כשחלה גבוהה מהקו הסגול(
 התייקרות בעלויות היצור היצרן באותו מחיר ירצה לייצר פחות. הוא
 רק אם המחיר 3יסכים לייצר את ה אחוז. 10יעלה לפחות ב גם
 מסקנה: בעלויות השוליות. 10%בעלויות המשתנות תביא לעליה של 10%עליה של
 אם מחיר המוצר ישאר ללא שינוי, הכמות המיוצרת ע"י היצרן תקטן. )היצרן במקרה זה לא ₪ 33יעלה לו -כיוון שהעלות השולית לייצורה תהיה גבוהה מהמחיר 3יסכים לייצר את היחידה ה
 (. 30והוא יקבל עליה רק ך לעלות לפחות על מנת שהיצרן יסכים לייצר בתנאים החדשים את היחידה השלישית, המחיר צרי
 כדי שנגיע לאותה 10%אם המחיר יעלה ביותר ברור שזה יותר טוב, אבל לפחות -. לפחות10%ב נקודה.
 ?הקבועותבעלויות הייצור 10%האם יחול שינוי בעקומת העלות השולית אם תחול עלייה של
 , האם 110יעלה להיות FCשל בטבלה ? כל הטור MCהאם זה ישפיע על 10%ישתנה ב FCאם ההוא הפרש. זה MCכי ה MCזה ישפיע כשעושים הפרשים? לא. זה ישפיע על הרווח אבל לא על ה
 לעלות הקבועה תהיהלא משנה את ההפרשים. לעלות הקבועה אין השפעה על העלות השולית. אבל לא על העלות השולית. ,השפעה על הרווח
 MCעוזרת ליצרן להחליט כמה יחידות ליצר. הוא לוקח את המחיר, משווה לעקומת MCעקומת ה חליט כמה לייצר.ומ
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 עקומת ההיצע של היצרן בטווח הקצר עקומת ההיצע מתארת את הקשר בין מחיר המוצר לבין הכמות שהיצרן יהיה מוכן להציע
 במחיר זה
 כעקומת MCנגדיר את עקומת לייצר, לכן יםלכמות שרוצ ,קשר בין מחיראת ה נותנת MCעקומת למה מלכתחילה לא עשינו זאת? בחלק מהמקרים יש מצבים בהם יצרן משרטט לעצמו את ההיצע.
 שקלים לייצר, 20עולה 1העקומה ותחומים מסוימים יהיו תחומים שהוא יבחר לא לייצר. אם יחידה ומעלה. 20ההיצע שלו תתחיל מ הוא יחליט לא לייצר. במקרים כאלה עקומת 20במחיר נמוך מ
 . אנחנו נעבור כעת , ובעקומת העלות השולית לא בהכרחבעקומת ההיצע בכל מקרה היצרן ייצר בחיובי נרצה להראות ביקוש והיצע. -לסימון שנקרא עקומת ההיצע כי אנחנו לקראת הצגת שוק
 .(MC) מבחינתנו עקומת ההיצע היא עקומת העלות השולית
 . זו העקומה שהייתה קודם עקומת ההיצע תהיה הקו הירוק .(Q) וכמות (P) ם מחירעל הצירים נרשוMCבמקום . מעתה נסמן אותהMC כS (supply .) ,העקומה לא חייבת להתחיל מראשית אגב
 הצירים. היא אומרת שלפי מחיר שניתן נגיד כמה אנחנו מייצרים. . )בגרפים הקודמים( יחידות 3ונראה שאנחנו מייצרים MCנשווה לעקומת ₪ 30כשהמחיר :יחידות 5, נרצה לייצר ₪ 50היה אם המחיר
 למה כשהמחיר עולה היצרן רוצה לייצר יותר?
 וכן הלאה. אבל כשהמחיר ₪ 40כי היא עלתה 4לא היה שווה לייצר את היחידה ה 30 היהכשהמחיר הוא כאילו מוותר מראש על ,יחידות 3ן יאם הוא ייצר עדי. 4היה שווה לייצר את היחידה ה 50עלה ל
 אז הוא מפסיד. א,רווח פוטנציאלי. יש לו אפשרות להרוויח על היחידה הרביעית והוא בוחר שלהוא יעצור .30אותן יחידות שהוא לא רצה לייצר במחיר של ישתלם לו לייצר את ,50ל כשהמחיר עולה
 זה לא כדאי לו כי יעלה לו לייצר אותה 60תעלה 6ותר, אם היחידה הכי הוא לא יכול לייצר י 5ביחידה יותר ממה שהוא יכול לקבל. כשהמחיר של המוצר עולה היצרן מגדיל את הכמות שהוא מייצר. עובר
 .Bל Aמנקודה , ואנחנו רוצים להגיד שמייצרים יותר, אנחנו מחיר של מוצר עולהבשפת היומיום, כדי לתאם מצב ש
 יש מונחים שאולי חלק מהם לא ברורים לנו כרגע, אבל אבל בשפת הכלכלה. "ההיצע עלהאומרים ש"מתי משתמשים ברגע שהוגדרו עלינו לדבר באותה שפה. בשפה כלכלית נעשה הבחנה ברורה בין
 במושג היצע לבין מתי נשתמש במונח כמות מוצעת. מש במילה תעל העקומה, זו אותה עקומה שלא השתנתה ולכן לא נש Bנקודה ל Aמנקודה כשעוברים
 אם הייתה נוצרת עקומה חדשה אחרת, כמו היצע זה למצבים בהם חל שינוי של כל העקומה.היצע. ה, זה שראינו שהייתה עליה בעלויות יצור משתנות, היינו אומרים שההיצע השתנה. פה מה שקר
 א נגיד שההיצע גדל אלא הכמות כי המחיר עלה. לכן אנחנו ל על אותה עקומה Bל Aטיפסנו מנקודה שצעת גדלה. זה קורה כתוצאה משינוי במחיר המוצר. אם חל שינוי במחיר המוצר, עולה או יורד, המו
 היצרן מבצע התאמה בהתאם למחיר החדש ומשנה את הכמות המוצעת שלו. עליה במחיר המוצר יצע. זה נשמע דומה אבל כשאומרים כמות מוצעת אנחנו לא לעליה בה ,מביאה לעליה בכמות המוצעת
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 היינו מקטינים 20ל 30יודעים שאנחנו נשארים על אותה עקומה במקום אחר. אם המחיר היה יורד מ . 3את הכמות המוצעת כי אז לא היה שווה לייצר את היחידה ה
 באילו מקרים יחול שינוי של כל העקומה ותיווצר עקומה אחרת?
 ראשון:הסבר
 אחד ההסברים לשינוי של כל העקומה זה . ראינו שינוי בעלויות הייצור המשתנות
 שהקבועות לא משפיעות.
 איך ישפיע השינוי בעלויות המשתנות? תלוי איזה שינוי:
 עליה בעלויות יצור משתנות- אם יש עליה בעלויות יצור משתנות,
 נניח -כמו שהיה בדוגמה הקודמתזה מזיז את ,10%מתייקרות ב
 עליה בעלויות יצור העקומה שמאלה. MCמשתנות תזיז את עקומת
 למה העקומה ההיצע קטן.שמאלה. השניה אומרת שההיצע קטן? הרי
 . לשים לב, זה עלול לבלבל -הוא מעלעלויות יצור שבאותו מחיר היצרן יוכל לייצר פחות ולכן ההיצע שלו קטן.הסיבה היא
 ? 3הוא היה מסכים לייצר את היחדה ההאם 30חיר היה נשאר אם המ ,10%משתנות עלו בלא. אם באותו מחיר הוא רוצה לייצר פחות או לחלופין כל יחידה יקרה יותר, א התשובה הי
 וההצע קטן. וזאת למרות שויזואלית זה נראה הפוך. באותו מחיר רוצים -הכל יזוז שמאלה לייצר פחות וזה קורה כשיש עליה בעליות משנות.
 לחלופין אם הייתה ירידה בעקומות משתנות, כל יחידה הייתה -ירידה בעלויות יצור משתנותשהעלות 3בעלויות משתנות, היחידה ה 10%הופכת לזולה יותר, נניח הייתה ירידה של
 לכן כל העקומה הייתה ו, כל יחידה הייתה זולה יותר 27וירד ל 30השולית ליצורה הייתה עולה יחידה ויחידה זולה יותר. זה כשיש ירידה בעלויות יצור משתנות. עקומת כל זזה ימינה.
 ההיצע זזה ימינה או ההיצע גדל. לא להתבלבל עם זה שהעקומה נראית נמוכה יותר. באותו מחיר יכול להיות שהיצרן ירצה לייצר יותר יחידות )לאו דווקא בדוגמה הזו אבל בגדול זה מה
 אם הן עולות העקומה זזה -וי בעליות יצור משתנותשיקרה( אז אפשרות אחת היא שינ שמאלה ואם יורדות ימינה.
 הסבר שני
 או דרך ,ר משתנותוהורדת עלויות יצ בעיקרון, אפשר להוזיל עלויות יצור דרך שיפורים טכנולוגיים. השארת אותן עלויות אבל יכולת מוגבלת של יצור.
 והוא 100והוא נותן תפוקה שולית מסוימת. משלמים למשל, נניח שיש עובד שמשלמים לו שכר מסוים לייצר. אם רוצים נושקלים כי זה מה שעולה ל 10. אפשר לתמחר כל אחת מהיחידות שלו ב10מייצר
 יחידות, כל 10. אם הוא עדיין נותן 50להוריד את עלויות היצור, אפשר לנסות להוריד את השכר לפחות 50%כנו את ההוצאות בחצי, כי העובד מקבל שקלים. חת 10שקלים במקום 5יחידה עולה
 אבל נניח שאי אפשר יחידות, כל יחידה זול היותר. 10עדיין נותן והעובד מהשכר. חתכנו את השכר, -לשנות את השכר
 יחידות הוא 10אבל להוציא ממנו תפוקה כפולה. במקום , שקלים 100לשלם לו היא אפשרות אחרתהוא נותן לי כפול ממה שייצר קודם עבור אותו יחידות. זה נקרא שיפורים טכנולוגים. 20ייתן לי
 שיפורים יחידות. 20שקלים אבל מייצר 100העלות השולית שלי יורדת כי הוא מקבל -שכרשיפורים מו ירידה בעלויות יצור משתנות. טכנולוגיים משפיעים מבחינת העקומה בדיוק כ
 טכנולוגיים מזיזים את עקומת ההיצע ימינה )במילים אחרות ההיצע גדל(.ב, אותה תוצאה של תזוזת יובילו לאותו מצ ,יות יצור משתנותוירידה בעלוגם גם שיפורים טכנולוגיים
 בחקלאות. -ע זה מזג אוירעוד גורם שיכול להשפיע על עקומת ההיצ. העקומה ימינה והגדלת ההיצעאו ברד.. גשמי ברכה או שטפונות -ירוהרבה פעמים ההיצע של המוצר החקלאי מאוד מושפע ממזג האו
 ע ובגלל זה גם על המחיר של המוצר. זה משפיע מאוד על ההיצ
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 :()סיכום של העמ' הקודם לסיכום, ההבדל בין כמות מוצעת להיצע
 היצע
 שינוי של כל יכול , העקומה
 :סיבות2לקרות מ
 שינוי בעלויות היצור . 2המשתנות
 אם יש ירידה בעלויות , היצור המשתנות
 .ההיצע גדל
 אם יש עליה בעלויות , היצור המשתנות
 .ההיצע קטן
 שיפורים . 1מזיזים -טכנולוגיים
 את כל עקומת ההיצע (ההיצע גדל)ימינה
 כמות מוצעת
 שינוי על גבי עקומת ההיצע כתוצאה
 משינוי במחיר המוצר
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 עודף יצרן
 ראינו עקומת היצע ומה משפיע עליה, הבחנה בין כמות מוצעת והיצע.
 רן.מושג חשוב אחר הוא עודף יצ
 נשרטט קודם עקומת היצע
 כל מחיר מתחת לנקודה התחתונה היצרן לא מייצר כי לא עבור כדאי לו. ממחיר זה ומעלה מוכן לייצר כמויות חיוביות. העקומה
 )לא ₪ P1גם לא חייבת להיות ליניארית. נניח שמחיר המוצר הוא צע וקובע לוקח את המחיר משווה לעקומת ההי יצרן. הנתון מספרי(
 בטיח לעצמו רווח מקסימלי. ך הוא מ. כQ1שכדאי לו לייצר יחידה מרוויח. כשהוא מכר היצרן דה היה גבוה ממה שעלה לו לייצר את אותה יחידהיכל עוד המחיר ליח
 ר כמלמשל אם נדמיין את זה בנתונים מספריים, יחידה במחיר גבוה ממה שעלה לו נשאר לו עודף בכיס. . 10נשאר לו רווח 20עולה לו 30ב כל עוד המחיר ליחידה גבוה ממה שעולה ליצרן לסמן הוא כלומר
 אפשר לצבוע את כל השטח הזה ולתת לו שם שנקרא . ףרווח עוד :. זה רווח תפעוליעודף יצרן
 זה )בעמוד הבא( נראה את הדוגמה הבאה כדי להמחיש איך אפשר ליישם את
 עודף יצרן הוא השטח הכלוא בין מחיר המוצר לעקומת ההיצע והוא שווה לרווח התפעולי של היצרן.
 פה. הרווח FCלמה לרווח התפעולי ולא הכולל? כי לא רואים בשרטוט כי העלות FCואנחנו לא רואים ,FCכולל ,הכולל
 ההיצע, לא רואים אותה. הפדיון הקבועה לא משפיעה על עקומת זה השטח המקווקו, השאר זה עלויות משתנות. זה נקרא רווח
 תפעולי.למה צריך את זה? צריך הרבה פעמים לראות מה קורה לרווחים כי לא תמיד נקבל טבלה עם נתונים של עלויות מחירים וכו'. לפעמים נשרטט שרטוט ונרצה לדעת מה קרה לרווח היצרן.
 אלה נשתמש ביכולת בויזואלית שלנו להעריך מה קרה במקרים כ לרווח היצרן.
 עודף יצרן )רווח תפעולי(
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 עקומת ההיצע של יצרן יחיד עולה משמאל לימין . יחידות. 10ידוע כי במחיר הקיים בחר היצרן לייצר
 ש"ח . 5 -לה עלייה במחיר המוצר בח מה יקרה לעודף היצרן? נציג דוגמא זו בגרף:
 2שימו לב יחידות. 10נניח שעקומת ההיצע עולה משמאל לימין ובמחיר הקיים בחר היצרן לייצר
 משפטים שמציגים מצב מוצא. שאלות כאלה בהן יש מצב מוצא ואחרי זה -המשפטים הראשוניםהשוואה בין שני -בכלכלה שעוסקות בסטטיקה השוואתית פופולריותמתרחש שינוי הן שאלות ניתוח
 טטיים. היה לי מצב מוצא, נסמן אותו, קורה משהו, נסמן אותו ונשווה. זו גישת ניתוח מקובלת מצבים ס בכלכלה. נראה דוגמאות נוספות בהן נצטרך לזהות מצב מוצא שינוי והשוואה.
 יחידות. למה 10הכמות היא P1במחיר אכרגע במצב מוציחידות, 10שהיצרן בחר ליצר יחידות? כי אנחנו יודעים 10
 מקסם את רווחיו, השווה את המחיר לעלות השולית, הרווח עודף היצרן זה . Aהוא נמצא בנקודה המקסימלי מתקבל.
 מה שסימנו.אנחנו לא יודעים כמה הוא מרוויח כי אין נתונים אבל אפשר
 לסמן את זה.. כלומר, המשפט הזה ₪ 5עכשיו חלה עליה במחיר המוצר ב? במקום שהמחיר יהיה ₪ 5מתייחס לשינוי. מה זה עליה של
 P1 עכשיוהוא P1+5. מה עושה היצרן? הוא לוקח את המחיר הגבוה, משווה אותו לעקומת ההיצע שלו וקובע
 . אנחנו לא יודעים כמה יחידות Q2שהוא רוצה לייצר עכשיו היצרן רוצה לייצר יותר. נה מספרית. מבחי זה
 מתווסף עוד שטח לעודף היצרן. מה יקרה לעודף היצרן?עודף היצרן -כלומרהשטח גדל. . השטח הירוק -מתווסף עכשיו עוד שטח הכתום,עודף היצרן הבסיסי ל
 גדל. האם אפשר להעריך מה הגודל שלו?
 ? ₪ 50פחות מ / ₪ 50/יותר מ בדיוק ₪ 50האם עודף היצרן יגדל ב למשל,בשאלות שאין הרבה מספרים תמיד כדאי לשאול את השאלה מאיפה הבאנו את המספר הזה? בדרך כלל
 מהנתונים. -50מקור מסוים. לא סתם המצאנו מספר. ננסה להבין מאיפה המספר ,יש לזה סיבה שקלים. 5המחיר עלה בו יחידות, 10היצרן ייצר
 ? בכמה גדל עודף היצרן איך מעריכיםיחידות כמו 10ייצר המשיך לנניח שהוא היה בוחר ל
 קודם. אם הוא היה ממשיך לעשות זאת, הוא היה בלי שקלים 5על כל יחידה מגדיל את הרווח שלו ב
 . הוא מוכר כל יחידה כי המחיר השתנה -לשנות כלוםצר אותה יחידה הוא שקלים יותר כשעולה לו ליי 5ב
 שקלים יותר. לא משנה מה המחיר המקורי. 5מקבל ששווה המפוספס בצבע סגולזה בדיוק המלבן 10*5 . 50ל
 כדאי רווח הוא מקבל בכל מקרה. ₪ 50אם כך אחרת הוא לא ממקסם את ,Bלנקודה לייצרן להגיע
 הרווחים שלו, ולכן אנחנו יודעים שהרווח יגדל בלי לדעת נתון מספרי מדויק שאומר גם -50ביותר מ
 בכמה יגדל הרווח.
 אם המחיר הרווח התפעולי זה השטח הכתום. יחידות. A 10בנקודה היצרן במצב מוצא מייצרחזרה: בלי להתאמץ. על כל יחידה ₪ 5הוא מוכר באותו מחיר ועוד P1מכר ב שקלים, כל יחידה שהוא 5עלה ב
 במחיר גבוה יותר. כמות הותהוא מוכר א .₪ 50יחידות מתווסף רווח של 10כפול . ₪ 5הוא מקבל עוד על השטח התחתון יחידות מתווסף שטח המלבן. 10. על Aשבנקודה שקלים האלה הם המלבן 50ה
 יחידות. 10שקלים ליחידה כפול 5בגלל שזה 50ששווה לשטח של מלבן מתווסף ולכן כל השטח הירוק מתווסף לרווח. ,Bו לייצר בנקודה כי כדאי ל -₪ 50לכן עודף היצרן יגדל ביותר מ
 עודף יצרן )רווח תפעולי(
 עודף יצרן )רווח תפעולי(
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 . הבעיה היא שכך יש רווח פוטנציאלי שלא Bולא להמשיך לנקודה הוא יכול להישאר באותה כמותמומש וזה הפסד. הוא יכול להרוויח אז למה לא? יצרן רציונלי שהמטרה המרכזית שלו היא מקסימום
 .B, ולכן יגיע לנקודה הוא ייצר ,כול להרוויחיחידות. אם הוא י 10רווח לא יסתפק בשקלים, אבל בגלל שנייצר יותר 50שקלים, זה או תוספת של 10אנחנו רואים שהמחיר ליחדה עלה ב
 שקלים. רווחי היצרן יגדלו ביותר. 50מ הרווח יגדל ביותר
 לסיכום: 10שקלים כיוון שבמידה והיצרן היה ממשיך לייצר את אותה כמות ) 50רווחי היצרן יגדלו ביותר מ
 יחידות(. אך מאחר והיצרן 10שקלים רווח ליחידה כפול 5שקלים ) 50יחידות( היו רווחיו עולים בדיוק ברווחיו יעלו יחידות, 10, יותר מBיתאים את הכמות המיוצרת למחיר החדש, ויעבור לייצר בנקודה
 בנוסף בשטח המשולש.
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 עודף יצרן זה הרווח של היצרן שאנחנו מציגים בהצגה גרפית. זה פחות או למדנו בשיעור האחרון ש. אנחנו הולכים לראות שוק בשלב שתחבר את כל היצרניםיותר מה שעשינו, ונותר לנו להציג עקומת
 כלשהו בהמשך. בשוק אנחנו מחברים את כל היצרנים ואת כל הצרכנים. עד עכשיו דיברנו על שיקולים של יצרן תחרותי אחד, אבל אם רוצים להציג את השוק צריך למצוא עקומה שתחבר את כל היצרנים
 עקומת ההיצע המצרפית.את לעקומה אחת. העקומה שמצרפת את כל היצרנים לעקומה אחת נקרגרפית, ברמה הרעיונית כדי להבין מאיפה זה בא, איך בעצם מגיעים לעקומה שמציגה את את זה נראה
 מחיר המוצר לסה"כ הכמות המיוצרת.הקשר בין
 אבל נתעלם מזה ונניח יצרנים זה דיאופול, 2ש לנו שני יצרנים )למרות שברמת העיקרון כשיש נניח שי
 תחרות משוכללת(. היצרנים הם יצרן א' ויצרן ב'. לכל אחד מהם יש עקומת היצע עולה משמאל קיימתשהעקומה תגיד לו בכל מחיר נתון כמה , יצרןכל לימין )לאו דווקא זהה ולאו דווקא ליניארית(. עבור
 מצרפי.השלישי נקרא למה שנקבל יחידות הוא ירצה לייצר, וזו עקומת העלות השולית שלו. במישור)לא נתון 0Pבאים לכל יצרן ויצרן ושואלים אותו באותו מחיר כמה יח' הוא ירצה לייצר. נניח מחיר
 נמוך. כששואלים את יצרן א' כמה ירצה לייצר, הוא לא ירצה לייצר בכלל, כי לא כדאי 0Pמספרי(. ה 00+אף יצרן לא ייצר, נחבר 0Pבמחיר לו לייצר גם את היחידה הראשונה. גם יצרן ב' לא ירצה לייצר.
 באותו מחיר. 0וגם בעקומה המצרפית )גרף ימני( יהיה נרצה לקבל כמה יחידות ביחד הם ונשאל את שני היצרנים את אותה שאלה. 1Pנעלה את המחיר ל
 8יחידות, ויצרן ב' רוצה 7לייצר במחיר הזה יצרן א' רוצה נניח ש. 1Pאם המחיר בשוק הוא מייצרים -מייצר עם הכמות שב' מייצר חיברנו את הכמות שא' 15. כדי להגיע ל15שניהם ביחד ייצרו יחידות.
 כל נקודה במישור השלישי היא נקודה שאומרת במחיר . והכנסתם לגרף המצרפי חיבור של כמויותנתון מה תהיה סה"כ הכמות המיוצרת. אם נעביר קו בין שתי הנקודות האלה נקבל עקומה שנקרא לה
 (.הימניבגרף העקומה הירוקה עקומת ההיצע המצרפית )
 עקומת ההיצע המצרפיתעקומת ההיצע המצרפית מתארת את הקשר בין מחיר המוצר לסה"כ הכמות המיוצרת, והיא
 מתקבלת מתוך סכימה )חיבור( אופקית של הכמויות המיוצרות ע"י כל היצרנים בשוק בכל מחיר ומחיר )ראה הסבר וגרפים(.
 מצרפי )א+ב( יצרן ב' יצרן א'
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 וספים לענף?נהיצע המצרפית אם ייכנסו יצרנים לעקומת המה יקרה נניח שהוא לא רוצה לייצר כלום 0Pמה יקרה לעקומת ההיצע המצרפי אם יצטרף יצרן ג'? במחיר
 20ייצרו עכשיו 1P. במחיר 5יחידות. מה יקרה לכמות המצרפית? היא תגדל ב 5הוא רוצה 1Pאבל בוצר במצרפית תהיה גדולה יותר. וסה"כ הכמות שתי. ככל שיש יותר יצרנים, 15יחידות במקום
 כניסת יצרנים נוספים .)למרות שזה נראה שהיא יורדת( תעלה -עקומת ההיצע המצרפית תזוז ימינהר יצרנים ההיצע לענף תזיז את עקומת ההיצע המצרפית ימינה. זה קל להבין את זה כי ככל שיש יות
 יותר גדול. אנחנו יכולים להבין שההיצע בשוק מורכב מהשקעות של כל יצרן )שיפורים טכנולוגיים וכד'( וגם מספר היצרנים בענף. ככל שיש יותר יצרנים כך ההיצע יותר גדול.
 מה יקרה לעקומת ההיצע המצרפית אם ייצאו יצרנים מהענף?ושאם יצא יצרן נשאר רק עם נתעלם מהעובדה שעשינו משהו לא נכון מבחינת תחרות משוכללת
 אם יציאת יצרנים מהענף העקומה תזוז שמאלה. , ברמה העקרוניתאם יצאו יצרנים יצרן אחד.מזה. כל אחד מהיצרנים רוצה שהיצרנים האחרים וירוויח ישארוש ניםתביא לעליית המחיר, היצר
 .יצרןיסגרו את העסק כי יותר כדאי לו להיות לבד. ככל שיש פחות יצרנים יותר טוב ל
 מצרפי )יצרנים א'+ב'+ג'(
 מצרפי

Page 52
						

52
 6שיעור פונקצית הביקוש
 עד עכשיו נגעו ביצרן וביצור, אבל לא התייחסנו נשים בצד את היצרן, כל הנושאים שדיברנו עליהם כעת . ננסה להבין מה עומד מאחורי הצרכנים. ננסה לחשוב: כשקונים מוצר מסוים, אילו גורמים צרכןל
 על צורך, מחיר, טריות, יוקרה, שיווק, למשל משפיעים על הכמות שקונים מאותו מוצר? אפשר לחשוב נים מנסים כמה שיותר ללכת לסכמות, מנסים לחפש כלכל איכות, ריח, מבצע, היכולת הכלכלית.
 בגורמים המשפיעים על הכמות משתנים אובייקטיביים ומדידים ככל האפשר. יש כמה דברים שהזכרנו לא כל כך מדידים, ויש כאלה שכן, ונכניס אותם לאותה קטגוריה. שהם
 :x בדוק אלו משתנים משפיעים על הכמות המבוקשת על ידי הצרכן ממוצרנ
 רשום מה המשתנים שמשפיעים על קניית המוצר.נשל... ו (F) הוא פונקציה X( למוצר Demandהביקוש )
 משפיע על כמה אין ספק שהמחיר של המוצר הוא גורם אובייקטיבי, מדיד, -X הראשון יהיה מחיר
 P (Price.)יחידות )אם בכלל( נקנה ממוצר מסוים. נסמן את המחיר בהוא לא המוצר היחיד, הוא מוקף במוצרים שבחלק מהם יכולים X- Xהשני הוא מחיר מוצרים שאינם
 ים. 'מוצר שקונים כדי להכין סנדוויצ ,חומוסהוא Xשלהחליף, וחלק אחר יכול להשלים אותו. נניח נראה שיש מבצע על שוקולד למריחה, ייתכן שבאותו יום נחליט לקנות שוקולד ונקנה פחות :תחליפים
 הוא לא חייב Xחליף את החומוס. כשמדברים על מוצר שיכול להחליף את חומוס. כי שוקולד יכול לה וכו'. הובהצה ניהוא יכול להיות שוקולד למריחה, גב -להיות דומה בטעם
 חוץ מהמחיר של החומוס, גם המחיר של מוצרים אחרים משפיע על כמה חומוס קונים. נסמן את תחליפים לחומוס, או מוצרים משלימים. תחליפים מחליפים – Pyירים של המוצרים האחרים בחהמ
 זה מוצר שצורכים אותו ביחד עם החומוס. למשל פיתה, מלפפון חמוץ. משלימיםאת החומוס, -)ב"ת( מוצרים בלתי תלויים -X, יש גם מוצרים שלא קשורים לXכמוצרים שאינם Pyכשמסמנים את
 אם יש מבצע על טלויזיה, לא בטוח -פר גם מוצרי חשמללמשל אם קונים חומוס יכול להיות שיש בסו .Pyשיש השפעה על קניית החומוס. המחיר שלהם הוא גם חלק מ
 היא יכולה להשפיע על כמה מוצרים קונים, יש ( של הצרכן. Income) Iגורם שלישי הוא ההכנסה מוצרים שלא נקנה בכלל.
 הוא בעייתי למדידה. .T (Taste) העדפה -הגורם הרביעי והאחרון הוא הטעם, גורם סובייקטיביאחת ההנחות -כלכלנים המציאו תיאוריה שלמה על העדפות הצרכן. ראשית הנחת הרציונליות
 הבעיתיות בכלכלה. הוכיחו שהיא לא נכונה. שנית, היא לוקחת את הפרט, ואומרת שהצרכן מסוגל לומר פחות ולסדר לפי סדר מסוים. ההנחה הזו נטיבה שתינתן לו מה אנחנו אוהבים יותר ומהרעל כל אלט
 אין מצב שהצרכן לא יוכל -אומרת לגבי זה שאין מצב שיביאו לנו שני צירופים ולא נגיד עליהם כלוםלהחליט. זה לא מציאותי. מתוך ההנחה הזו יש עוד הנחות נגזרות, כמו למשל שיכולים לכמת, למדוד
 נקציה שנקראת פונקציית ועים. אנחנו יכולים להמציא פואנחנו לא באמת יוד -את התועלות, לדרג אותםתועלת, מתמטית שאפשר להציב מספרים ולמצוא תועלות. אבל זה לא נכון. כל ההמצאה הזו נועדה לאפשר להגיע למשהו מתמטי. גם אם נזיז את זה, ונאמר שאנחנו לא יודעים איך מודדים עד הסוף, עדיין
 חברתי, חשק. יש גורמים שמשפיעים על טעמים והעדפות של פרסום, לחץ -אפשר לדעת מה משפיע אנחנו לא נמדוד אותם יותר מדי אבל נגיד שאנחנו יודעים שזה קיים.הצרכן, אבל
 Dx = f ( Px ; Py ; I ; T )
 הוא פונקציה של... Xהביקוש למוצר
 מחיר מוצרים Xמחיר מוצר :אחרים
 /משלימיםתחליפים/ )ב"ת( יםבלתי תלוי
 הכנסה
 טעם
 אקסוגניים/קבועים אנדוגני
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 לכמות שהצרכן Xמשתנים. נציג גרף דו מימדי כדי להציג את הקשר בין מחיר מוצר 4אם כן יש לנו נקציה, צריך להחליט איזה משתנה שמים על וג פכשיש הרבה משתנים מסבירים ורוצים להצי יקנה.
 ניקח את כל המשתנים, . Xלכמות שקונים מ Xהצירים ולאיזה אין מקום. נציג קשר בין מחיר מוצר זה -משתנים אקסוגנייםשאין לנו בשבילם מקום על מערכת הצירים, ונחזיק אותם קבועים. הם יהיו
 מקום עבורם אלא רק עבור משתנה אחד בלבד. הפעם אומר שהם יהיו מחוץ למערכת הצירים. אין לנונציג מחיר מול כמות והקשר ,ת שהצרכן קונהו. נראה איך המחיר משפיע על הכמXזה יהיה מחיר
 משתנה -אנדוגניאקסוגניים. יהיה משתנה על הציר שנקרא לו -ביניהם. שאר המשתנים יהיו קבועים שיופיע על מערכת הצירים.
 כמה תרצה 1XPאם המחיר הוא -נשאל את הצרכן
 יגיד לקנות בהנחה שיתר הפרמטרים קבועים? הוא יחידות. 1XQשהוא רוצה לקנות
 ולא נשנה חוץ מזה שום ), X2P -ירד Xואם המחיר של רוצים לבדוק מה השפעת המחיר -דבר כי מדובר בניסוי
 על הכמות, לא משנים הכנסה, טעמים ומחיר של יתר המוצרים. כדי שנדע שאם הוא ירצה יותר, הסיבה
 (. נוריד את המחיר ויתר ירד Xהיחידה היא כי מחיר עים. בד"כ )למרות שיש מקרים שלא( ובהמשתנים ק
 נסמן את נקודה ברוב המקרים הוא ירצה לקנות יותר. B . למה הוא ירצה יותר? הוא רוצה יותר כי כוח הקניה
 שלו גדל, לא השתנתה ההכנסה אבל כוח הקניה של אותה הכנסה עלה. ברוב המקרים מורידים מחיר של
 תיווצר עקומה שנקרא Bל Aאם נעביר קו בין . , למשלמוצר אז נרצה לקנות יותר. זה הרעיון של מבצע. בנינו אותה תחת הנחה שיתר המשתנים קבועים. במציאות מין, יורדת משמאל ליDלה עקומת הביקוש
 , מחירים של אחרים , במציאות קורים המון דבריםXלא באמת נכנסים לסופר ורק מורידים את מחיר אבל במקרה הזה החזקנו את כל -מוצרים אחרים משתנה, הכנסה משתנה וגם הטעמים משתנים
 . המשתנים הללו קבועים
 הגדרה: עקומת הביקוש
 עקומת הביקוש מתארת את הקשר בין מחיר המוצר לכמות המבוקשת, כאשר מחיר המוצרים האחרים )תחליפיים, משלימים או בלתי תלויים(, ההכנסה, ומערכת הטעמים מוחזקים קבועים.
 אבל זה גדל )בשפה יומיומית(, Xאם נבדוק מה קורה כשהמחיר יורד, יכול להיות שנגיד שהביקוש של לא המושג הנכון בכלכלה )כמו שיש הבדל בין הצע לכמות מוצעת(.
 נבחין בין המילה ביקוש לבין כמות מבוקשת:
 ביקוש כמות מבוקשתכשעוברים לאורך אותה עקומה,כאשר זזים
 , משתמשים במילים "כמות Bל Aמנקודה מבוקשת". מתאר שינוי על גבי עקומת הביקוש,
 במחיר המוצר.וזה כתוצאה משינוי
 )כמו בהיצע(. כל כל העקומהיחול שינוי של עקומת הביקוש משתנה כתוצאה משינוי
 . T, I, Py -באחד המשתנים האקסוגנייםכשאמרנו שהם קבועים, לא אמרנו שהם אף
 פעם לא השתנו. כשזה יקרה, זה יתבטא יבנה עקומת כתנועה של כל העקומה. זה
 ימינה או , חדשה, שיכולה לזוז ביקוש אחרת שמאלה. אז נאמר שהביקוש עלה או ירד.
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 נעבור למשתנים האקסוגניים ואיך כל אחד משפיע: נברר באיזה אופן תזוז כל העקומה.
 נבדוק איך גורם אחד מבין הגורמים האקסוגניים משפיע על הכמות שהצרכן יקנה. שום גורם אחר לא כשרוצים לבדוק השפעה של משתנה, צריך לדאוג שהיתר יפריע, את הגורמים האחרים נחזיק קבועים.
 יוותרו קבועים. אחרת המדידה לא תהיה נקייה.
 כיצד תשתנה עקומת הביקוש כאשר:
 חל שינוי בטעמי הצרכנים. 1
 ?Xאיך שינוי בטעמים ישפיע על הכמות שהצרכן יקנה ממוצר
 Dx = f ( Px ; Py ; I ; T )
 )כמו שהצגנו Xנציג את עקומת הביקוש למוצר X1Pקודם(. אנחנו יודעים שבמחיר מסוים, נניח
 יחידות. X1Qהצרכן רצה לקנות -נרצה לקנות יותר יחידותאם הייתה עליה במחיר,
 אגב, היא יושבת על עקומת אחרת. .X2Q, בBנקודה בגלל יהיה , אבל זה Cהוא רוצה יותר גם בנקודה
 ובמקרה -)ואז זה היה על אותה עקומה( שהמחיר ירדכל העקומה ו הטעם השתנה, -לא ירד מחירה שלנו
 זזה. בונים עקומה אחרת שהיא ימינה לעקומה ולא הכמות -הביקוש למוצר גדלהמקורית.
 המבוקשת, וזאת כתוצאה מכך שהטעם השתנה. ר עולה., הביקוש למוצכשהטעמים למוצר עולים
 נדבר על מוצר משמין -הטעמים ירדוכך גם אם עקומת הביקוש תזוז למשל. נחליט לאכול פחות,
 נקנה פחות, אבל Eנקודה ב. גם D, נקודה שמאלה בגלל שהמחיר עלה ולא בגלל שינוי בטעמים.
 T↑ → DX↑
 T↓ → DX↓
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 חל שינוי בהכנסת הצרכן. 2 הביקוש.איך זה ישפיע על עקומת נראה הכנסות, ו -Iכעת נעבור ל
 ) T ; IDx = f ( Px ; Py ;
 את היתר קבועים. נשרטט את עקומת אז נחזיקאנחנו לא רוצים שמשתנה אחר יפריע במדידה, , נחזיק אותו קבוע. נעלה את ההכנסה של 1XP -, ניקח מחיר מייצג כלשהוQו Pהביקוש במישור של
 צו לקנות. יכול להיות שיעלה ואולי ירד. הצרכנים ונברר איך זה ישפיע על הכמות שהם ירמה ההבדל בין זה ובין הדוגמה הקודמת? כששואלים מה קורה כשעולה הכנסת הצרכנים, רוב
 המוצרים שנקנה הם מוצרים שנרצה לקנות מהם יותר. אבל לאחר מחשבה שניה, אולי לא נשנה את ריכים יותר. כדי לדעת איך זה משפיע על כי אנחנו לא צ -הרגלי הצריכה שלנו? אולי לא נקנה יותר לחם
 הכמות שקונים ממוצר מסוים, חייבים לדעת באיזה מוצר מדובר. סוגים של מוצרים: 3נבחין בין
 מוצר נורמלירוב המוצרים הם מוצר מוצרים נורמליים.
 שעלייה בהכנסה )כאשר יתר המשתנים האחרים קבועים(, תביא לעלייה
 -בביקוש אליו, ולהפךכשהכנסה עולה הביקוש עולה, וכשהכנסה יורדת
 הביקוש יורד. אלה מוצרים קלאסיים
 שחושבים עליהם באופן למשל, -אינטואיטיביים
 בגדים.
 I↑ → DX↑
 I↓ → DX↓
 מוצר נייטרלימוצר ששינוי בהכנסה )כאשר יתר
 המשתנים האחרים מוחזקים קבועים( זה לא לא יביא לשינוי בביקוש אליו.
 אומר שקונים בהכרח את אותה כמות לא משנה מה, עובדה שאם המחיר עולה
 לא אותה -או יורד נקנה פחות או יותרכמות כל הזמן. אבל אם הגורם היחיד
 שמשתנה זו ההכנסה, אז לא משנה אם ההכנסה גבוהה או קטנה נישאר
 . עדיין נשאר על אותה Aבנקודה זה עקומת הביקוש, היא לא זזה. אבל
 לא אומר שאנחנו קונים אותה כמות לא משנה מה. אנחנו רוצים להישאר
 בנקודה הזו כל עוד ההכנסה היא הדבר היחיד שהשתנה.
 גורם ההכנסה לא משפיע על הכמות שהצרכן ירצה לקנות.
 I↑↓ → DX̿̿ ̿̿
 מוצר נחותמוצר שעליה בהכנסה )כאשר יתר
 המשתנים האחרים מוחזקים בביקוש אליו. קבועים( תביא לירידה
 כשההכנסה עולה הביקוש יורד, ירידה בהכנסה תביא לעלייה -ולהפך
 בביקוש.כי -לא מדובר בשינוי בטעמים
 החזקנו את הטעמים קבועים. הם לא השתנו. לא שיניתי את ההעדפה שלי
 לנסוע באוטובוס, למשל, פשוט זה מה שיכולתי להרשות לעצמי, בלית
 תי ברירה. עם עליה בהכנסה יכוללהרשות לעצמי להוריד נסיעה
 באוטובוס ולקנות רכב. הטעמים אותם טעמים אבל המגבלה הוסרה.
 יכול להיות I↑ → DX↓
 I↓ → DX↑
 כשהכנסה עולה והמוצר - מוצר נורמלי .1
 עקומה -נורמלי, כל הביקוש למוצר עולה . ימינהזזה
 כשהכנסה עולה והמוצר -מוצר נייטרלי .2 ניטרלי, הביקוש למוצר לא ישתנה.
 כשהכנסה עולה והמוצר -מוצר נחות .3 .נחות, כל עקומת הביקוש תזוז שמאלה
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 חל שינוי במחיר מוצר אחר .3
 מוצרים תחליפיםהוא משתנה שמשפיע על כל העקומה, כי הוא משתנה אקסוגני בבניית עקומת הביקוש Yהמחיר של
 . אפשר לחשוב X, שהוא מוצר תחליפי לY. נניח שאנחנו בונים עכשיו עקומת ביקוש למוצר Xלמוצר זה המבורגר. Xזה פיצה ו Yעל כל מיני מוצרים, נניח ש
 ויתר המשתנים ישאר קבועים. Yנראה מה יקרה כשמשתנה מחיר הפיצה
 חיר כפול. מ -₪ 40, ומחיר המבורגר הוא ₪ 80הוא Yנניח שמחיר פיצה אוכל הצרכןפעמיים בשבוע
 פעמים בשבוע הוא 4פיצה, ונניח שמחיר מזמין המבורגר.
 . ₪ 60ל ₪ 80הפיצה יורד מבכוונה גם כשירד מחיר
 הפיצה, עדיין יותר יקר לקנות פיצה, אבל יחסית להמבורגר
 היא הוזלה. למה? כי אם קודם היא עלתה כפול, עכשיו היא
 . מחיר הפיצה 1.5עולה רק פי ירד )גם אם הוא גבוה
 ולכן הוא יגדיל את מהמבורגר( . ועבשב פעמים 3הצריכה ל
 בכוונה נבחרו מחירים שגם אחרי הוזלת הפיצה היא יקרה יותר אבל יחסית לקודם עכשיו
 זה זול יותר. לכן גדלה צריכת הפיצה.
 פעמים. 3פעמים רק 4במקום הוא ירצהבהמבורגר? הצרכן מה יקרה לצורך של עקומת הביקוש של ההמבורגר זזה שמאלה.
 התפיסה שלנו היא תפיסה יחסית, ואנחנו מודדים את הרצונות נגיד משהו לגבי עניין היחסיות: כל שלנו ואת שביעות הרצון שלנו באופן יחסי. העובדה שהמחיר שהפיצה ירד אבל עדיין יותר גבוה, באופן
 יחסי הוא ירד ולכן אנחנו רוצים לקנות יותר.
 :נגדיר מה זה מוצרים תחליפייםX וY יהיו מוצרים תחליפיים אם בעקבות ירידה במחירY )שכל יתר המשתנים האחרים קבועים(
 .Xתוביל לעליה בביקוש ב Yעליה במחיר -, ולהפךXתחול ירידה בביקוש ל
 PY↑ → DX↑
 PY↓ → DX↓
 ) T ; I; Py Dx = f ( Px ;
 המבורגר -Xמוצר פיצה -Yמוצר
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 מוצרים משלימים
 -מוצרים משלימים 2נניח צ'יפס וקטשופ.
 מוצרים מחיר הצ'יפס ירד. משלימים הם מוצרים שאנחנו נהנים מהם ביחד. ההנאה שלנו היא מלאה
 מה כשיש את שניהם ביחד. ? הקטשופיקרה לצריכת
 באותו מחיר נרצה עולה. יותר קטשופ.
 הגדרה מוצרים משלימים:X וY בעקבות ירידה במחיר יהיו מוצרים משלימים אםY כשכל יתר המשתנים קבועים( תחול עליה(
 .Xעולה, ואיתה גם צריכת Yיורד, הצריכה של Y, ולהפך. הסיבה לכך היא שאם מחיר Xבביקוש לPY↓ → DX↑
 PY↑ → DX↓
 מוצרים בלתי תלויים. מוצרים שאין ביניהם קשר נקראים מוצרים בלתי תלויים. Xאין קשר למוצר Yיכול להיות שלמוצר
 X וY יהיו מוצרים בלתי תלויים אם בעקבות שינוי )עליה או ירידה( של מחירY כשכל יתר המשתנים( . Xלא יחול שום שינוי בביקוש ל קבועים(
 זה לא אותו דבר. בשני -ניטרלייםמוצרים לא להתבלבל בין המושג מוצרים בלתי תלויים למושג )*(
 שלא משנה את עקומת הביקוש שהגורםוא המקרים עקומת הביקוש לא משתנה, אבל מה שחשוב ההמחיר , והגורם שלא משנה את הביקוש במוצרים בלתי תלויים הוא ההכנסהבמוצר ניטרלי הוא גורם
 . של המוצר האחר
 DX̿̿ ̿̿↑↓ → YP
 קטשופ -Xמוצר צ'יפס -Yמוצר
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 עודף צרכן
 לבין הכמות שהצרכן רוכש Xמתארת את הקשר בין המחיר של מוצר Xעקומת הביקוש למוצר כשיתר המשתנים קבועים. Xממוצר
 אם יודעים את הכמות -אפשר לומר שבמחיר מסוים, נדע כמה יחידות הצרכן רוצה לקנות. וגם להפך מה המחיר המקסימלי שנהיה מוכנים לשלם.יודעים גם הנרכשת,
 ההנחה העומדת מאחורי זה היא שכל יחידה שהצרכן רוכש מקנה לו מידה מסוימת של הנאה, תועלת,
 א יכול גם לתמחר את זה ולומר איזה מחיר מקסימלי הוא מוכן לשלם על אותה יחידה. העקומה לכן ההתועלת השולית מהיחידה -יורדת משמאל לימין כי ככל שיש לו יותר יחידות, מידת ההנאה הנוספת
 הולכת וקטנה. היחידות הראשונות מסבות לצרכן הנאה יותר גדולה, ולכן המחיר המקסימלי -הבאהא מוכן לשלם עליהן גבוה יותר. אבל ככל שיש לו יותר יחידות, כל יחידה נוספת מוסיפה לצרכן שהו
 פחות הנאה מהקודמת והוא מוכן לשלם פחות עליה. כל נקודה על עקומת הביקוש משקפת מחיר מקסימלי שהצרכן מוכן לשלם.
 הגדרה חלופית לעקומת הביקוש שהצרכן מוכן לשלם עבור כל יחידה ויחידה. עקומת הביקוש מתארת את המחיר המקסימלי
 לא קונים יחידה במחיר המקסימלי שמוכנים לשלם. -תחרות משוכללת יש מחיר אחיד לכל היחידותב
 כשקונים מוצר מסוים, אנחנו לא מספרים למישהו מה המחיר המקסימלי שאנחנו מוכנים לשלם.היה מוכן לשלם עליהם יבגלל שכל כך חם לו, הוא -נניח שאדם רוצה לקנות בקבוק מים ביום חם מאוד
 . אבל כשאנחנו מגיעים לחנות לא יגבו מאיתנו את המחיר המקסימלי שנהיה מוכנים לשלם, ₪ 50גם ה הזו שקלים על היחיד 10שקלים. אבל ברגע ששילמנו 10נניח שהוא -אנחנו נשלם את המחיר הנקוב
 הפער בין מה שהיינו מוכנים רווח במונחי תועלת. -"עודף"שהיינו מוכנים לשלם, נוצר 50ולא את ה לשלם למה ששילמנו יוצר אצל הצרכן עודף, רווח במונחי תועלת.
 אם נבדוק על כל היחידות ונסכום את הפער בין המחיר המקסימלי למחיר שנשלם, יווצר שטח של . )החלק המקווקו( צרכןעודף משולש שנקרא לו
 עודף הצרכןהשטח הכלוא בין מחיר המוצר לעקומת הביקוש, והוא שווה להפרש המצטבר בין המחיר
 המקסימלי שהצרכן מוכן לשלם, לבין המחיר ששילם בפועל.
 כמובן שאנחנו מדברים על שטח ופונקציה רציפה, לכן ניתן למדוד את השטח המקווקו.
 מה יקרה לעודף הצרכן אם תחול ירידה במחיר הצרכן? הוא יגדל. ירידה במחיר המוצר תביא לעלייה בעודף הצרכן.
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 גמישות הביקוש ביחס למחיר
 נשרטט את עקומת הביקוש. , רוב הפעמים אנחנו הולכים לפי P1אם המחיר הוא
 קונים. מחיר נדע כמה אנחנוהלפי -ההגדרה הקודמתההגדרה החלופית נועדה להסביר את עודף צרכן. נחזור
 , הצרכן ירצה לקנות P1להגדרה המקורית. בהינתן מחיר Q1 2, הצרכן יקנה ₪ 20. אם המחיר ליחידה הוא
 יחידות.זה מכפלה של -Aאפשר לקרוא לזה הוצאת הצרכן בנקודה
 P1*Q1 .(כולל השטח -בסגול זה יהיה כל המלבן המקווקו .(שחופף עם הירוק
 וזה הדבר היחיד ,₪ 10מחיר המוצר ירד למה יקרה אם לאורך עקומת הביקוש Bהצרכן יעבור לנקודה שישתנה?
 יווצר שטח חדש .Q2ויגדיל את הכמות המבוקשת ל. נסמן את השטח P2*Q2, והוצאת הצרכן תהיה Bבנקודה
 . (כולל השטח שחופף עם הסגול -)מקווקו בירוק הזה כמה כסף הוא מוציא מהכיס. -שהכרנו בשם פדיון, היא בעצם הוצאת הצרכן P*Qהמכפלה
 ?Bאו A -באיזו נקודה הוצאת הצרכן גבוהה יותראפשר לומר Bל Aהאם בעקבות המעבר מנקודה
 ירד, P. מצד אחד Qו Pהמכפלה מורכבת משני גורמים, מספריים. נתוניםאי אפשר לדעת כי אין ירד. אבל מצד Aר גרמה לירידה בהוצאה כספית. כל השטח שהיה חלק מההוצאה בנקודה הירידה במחי
 אנחנו לא יודעים הכמות המבוקשת גדלה והוסיפה שטח נוסף להוצאה. במחיר, שני בעקבות הירידהוהכמות ₪ 10ל ₪ 20אם המחיר ירד מהעליה בכמות או הירידה במחיר. -להגיד מה דומיננטי יותר
 4. אבל אם הוא הגדיל את הכמות המבוקשת ל₪ 30, ההוצאה הכספית שלו תקטן ל3ה להמבוקשת עלת. בלי 50יחידות, וההוצאה הכספית תגדל ל 5. ואולי הוא הגדיל ל₪ 40יחידות, ההוצאה הכספית תשאר
 נתונים נוספים אי אפשר לענות על השאלה מה קורה להוצאת הצרכן כשהמחיר יורד. בשביל זה נצטרך ג גמישות הביקוש.את המוש
 לא ניתן לדעת מה יקרה להוצאת הצרכן ללא נתונים נוספים כיוון שלא ניתן לדעת איזה חץ במכפלה
 :דומיננטי יותר
 P↓ *Q↑
 .ηנסמן באות היוונית אטא -גמישות הביקוש ביחס למחיר היא מודדת את אחוז השינוי בכמות המבוקשת חלקי אחוז השינוי במחיר.
 10יחידות. השינוי בכמות המבוקשת הוא 10נניח ששני צרכנים הגדילו את הכמות המבוקשת שלהם באם צרכן אחד הגדיל את הכמות .למה שהיה קודם ביחסיחידות. מה ההבדל בין אחוז השינוי לשינוי?
 יחידות, אפשר לומר 10יחידות כשהכמות הבסיסית שהוא קנה בהתחלה הייתה 10ב המבוקשת שלו. אם צרכן אחר, הגדיל את הכמות המבוקשת שלו כתוצאה מאותה ירידה 100%שאחוז השינוי שלו הוא
 . לכן 10%יחידות שהוא הגדיל מהוות 10יחידות, ה 100יחידות אבל במצב מוצא קנה 10במחיר בז השינוי לא מסתכלים רק על השינוי אלא על הכמות ההתחלתית ואז לבדוק כמה כשמדברים על אחו
 מהווה באחוזים השינוי מהכמות ההתחלתית. כך גם לגבי אחוז השינוי במחיר.
 יש מונה ומכנה. יחס נוטה לנוע בין שלושה תחומים עיקריים. או -גמישות הביקוש מוגדרת כיחס
 )למשל 1גדול משהמונה גדול מהמכנה ואז הביטוי 3
 1) 1( או שהמונה קטן מהמכנה, ואז הביטוי קטן מ
 1
 3) ,
 או שהמונה והמכנה שווים אחד לשני )3
 3 .1-ל שווה ( ואז זה
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 η > "ביקוש גמיש" 1 .1או שגמישות הביקוש גדולה מ -ננסה להבין מה המשמעות הכלכלית בה המונה גדול מהמכנה
 :, אחוז השינוי בכמות המבוקשת גדול מאחוז השינוי במחיר1גדולה מ גמישות הביקושאם
 השינוי במחיר % <השינוי בכמות המבוקשת % נראה איך זה עוזר לדעת מה קורה להוצאת הצרכן.
 אמרנו שהמחיר יורד אז הכמות המבוקשת עולה. לא צריך גמישות ביקוש כדי לדעת שירידה במחיר גורמת לעליה בכמות מבוקשת.
 , 1אם גמישות הביקוש גדולה מ -נסתכל על הנתון הנוסףזה אומר שהחץ של הכמות יותר דומיננטי, במחיר. 1%במחיר גורמת לעליה גדולה ביותר מ 1%ירידה ב
 הוא יותר חזק. כי לכל שינוי או לכל אחוז שינוי במחיר, באה תגובה חזקה יותר בכמות המבוקשת. אם קשת עולה בהרבה.המחיר יורד בקצת, הכמות המבו
 אנחנו יודעים שחץ העליה בכמות הוצאת הצרכן תגדל. קודם לא ידענו איזה חץ במכפלה גדול יותר. אם יותר גדול משטח הירידה, יודעים שהוצאת הצרכן תגדל כתגובה לירידה במחיר.
 ↓P ,↟ Q ← הוצאת הצרכן↑
 מעצם העובדה שקיים קשר הפוך בין מחיר לכמות. -אם המחיר עולה, הכמות המבוקשת יורדת, יודעים לגבי הכמות המבוקשת 1כשהמחיר גבוה קונים פחות. אבל אם יודעים שכמות הביקוש גדולה מ
 כל שהיא תרד דרמטית יותר. אם מעלים בקצת את המחיר, מצמצמים בהרבה את הכמות המבוקשת. ל בוקשת. הכמות רגישה מאוד למחיר.שינוי במחיר יש תגובה עוצמתית יותר בכמות המ
 היא תרד. כי הירידה בכמות תמשוך את -אם הירידה בכמות עוצמתית מהעליה במחיר -הוצאת הצרכן
 , הוצאת הצרכן הולכת עם כיוון הכמות. הכמות היא 1כלפי מטה. כשגמישות הביקוש גדולה מ הוצאהה הגורם הדומיננטי במכפלה.
 ↑P ,↡ Q ← הצרכן הוצאת ↓
 . נקרא ביקוש גמיש 1ביקוש שגמישותו גדולה במוצרים שהביקוש שלהם גמיש הם מוצרים עם הרבה תחליפיים, חלקם אפילו מותרות. כשהמחיר עולה
 כשהמחיר יורד אנחנו רוצים לקנות אותם. אין לנו בעיה לזנוח אותם ולהקטין את הכמות המבוקשת.הוצאת הצרכן הולכת עם הכמות. 1כשהיא גדולה מהכמות רגישה למחיר. -מוצרים להם ביקוש גמיש
 מחיר יורד כמות עולה הוצאה עולה. מחיר עולה כמות יורדת הוצאה יורדת. הנתון הזה עוזר לדעת מה יקרה להוצאה, כי היא הולכת בהתאם לשינויים בכמות.
 η < "קשיח"ביקוש 1
 ראינו מה קורה כשהמונה גדול מהמכנה. יוכל להיות מצב הפוך בו אחוז השינוי בכמות המבוקשת קטן מאחוז השינוי במחיר.
 השינוי במחיר % >השינוי בכמות המבוקשת % . כלומר, מה 1אם אחוז השינוי בכמות המבוקשת קטן מאחוז השינוי במחיר, הביטוי הזה יהיה קטן מ
 בלי קשר לגמישות הביקוש. מחיר יורד, יודעים שהכמות עולה. את זה יודעיםכשה -שיקרה במקרה הזה, המחיר הוא גורם חזק יותר. הירידה במחיר יותר דרמטית 1כשאומרים שגמישות הביקוש קטנה מ
 מהעליה בכמות. אם המחיר יורד באחוז מסוים, הכמות המבוקשת עולה בפחות מאותו אחוז. נניח . 1. מצב כזה מתייחס לגמישות ביקוש קטנה מ5%הכמות עולה בואחוז 10שהמחיר יורד ב
 ↑Q ,↡ P ← הוצאת הצרכן↓
 העוצמה של העליה מהכמות המבוקשת לאותה ירידה במחיר הרבה יותר חלשה ולכן הגורם הדומיננטי במכפלה הוא גורם הירידה במחיר שימשוך את הוצאת הצרכן כלפי מטה. אם המחיר יורד באחוז מסוים
 והכמות מגיבה בצורה יותר מינורית, היא עולה אבל בקצת. ב. כמה באמת מגדילים את הכמות המבוקשת שלהם? לא בהרבה נניח שמוזילים את מחיר הלחם והחל
 כי אלה מוצרים בסיסיים. במוצרים כאלה לא תהיה עליה גדולה בכמות המבוקשת ולכן סה"כ הגורם שמושך את הירידה הוא המחיר.
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 כשהמחיר עולה הכמות יורדת. אבל מי שיותר חזק במכפלה הוא המחיר.
 ↓Q ,↟ P ← הוצאת הצרכן↑
 הם מוצרי יסוד חיוניים שהצרכן לא 1תם קטנה מושיעולה. מוצרים שגמ -מה שקורה להוצאת הצרכןמשנה בהרבה את הכמות שהוא קונה כתגובה לשינויים במחיר. יש שמתייחסים גם לסיגריות כמוצרים
 כאלה. נטי, הואהוא מוצר שהמחיר הוא הגורם הדומינ 1. מוצר שגמישותו קטנה מביקוש קשיחקוראים לזה
 גם אם המחיר עולה הכמות הנצרכת לא תשתנה בהרבה. ההוצאה -עולה אז ההוצאה עולה. סיגריות תעלה, העליה במחיר דרמטית יותר מהירידה בכמות.
 η = "יחידתי"ביקוש 1
 מונה שווה למכנה. זה אומר שאחוז השינוי בכמות המבוקשת שווה לאחוז השינוי -אפשרות שלישיתואז באופן עקרוני אין חץ במכפלה שהוא יותר דומיננטי. מחיר יורד וכמות 1במחיר, גמישות הביקוש=
 קבועה. -עולה. הוצאת הצרכן
 ↑Q ,↓P ← קבועההוצאת הצרכן
 שקלים. ביקוש 40, הוצאת הצרכן תהיה קבועה ותישאר 4ל 2אם למשל הצרכן יגדיל את הכמות מ ביקוש יחידתי.נקרא גם 1שגמישותו שווה ל
 לפי תקציבים. למשל תקציב חודשי במקרה הזה מאפיינים צרכנים יותר ממוצרים. יש צרכנים שעובדיםהוא 50 המחיר הוא לך פעם אחת למסעדה, אםי הצרכןשקלים. אם זה המחיר, 100 -ליציאה למסעדות
 תשמור על אותה הוצאה. אם הוצאת הצרכן קבועה P*Qדאג שהמכפלה הוא יפעמיים. יכול ללכת . 1הביקוש יחידתי=
 -כאשר גמישות הביקושלסיכום:
 1-גדולה מη > 1
 1-קטנה מη < 1
 1-שווה לη = 1
 ↓P ,↟ Q ↑הוצאת הצרכן
 ↑Q ,↡ P ↓הוצאת הצרכן
 ↑Q ,↓P קבועההוצאת הצרכן
 ↑P ,↡ Q ↓ הצרכן הוצאת
 ↓Q ,↟ P ↑הוצאת הצרכן
 ↓Q ,↑P קבועההוצאת הצרכן
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 גמישות הביקוש עוזרת לנו לדעת מה קורה להוצאת הצרכן כשהמחיר משתנה. כעת נבדוק איך התיאורים המילוליים הבאים :פית את אנסו להציג גר מתרגמים משפטים מסוימים לעקומות.
 בכל מחיר ומחיר: ש"ח 100של סכום קבוע להוציאתמיד הצרכן מעוניין .1
 . P*Q=100 :"להוציא"המילה משמעות עקומת הביקוש של צרכן כזה לא תהיה ליניארית.
 אם המחיר שווה :נוציא מחירים שונים ונסמן נקודות, למשלכדי לשמור על הוצאה ,1שקלים, הצרכן יקנה יחידה 100
 שח. 100קבועה של . 2הוא יקנה 50אם המחיר יורד ל
 . 4שקלים הוא יקנה 25אם הוא יורד ל
 . אם הצרכן 1= שווה גמישות הביקוש בעקומה הזו יחידתיתתמיד מוציא אותו סכום זה אומר שגמישות הביקוש שלו שווה
 לשינוי . הוא דואג לשנות את הכמות המבוקשת בהתאם 1 .1במחיר. גמישות הביקוש קבועה ושווה ל
 אנחנו לא יודעים באיזו עוצמה הוא מה קורה להוצאת הצרכן?
 מגדיל את הכמות המבוקשת שלו. נגיד שהמחיר יורד ממאה 100יחידות, ההוצאה הכספית תגדל מ 3ל 1ונגדיל כמות מ 50לגמישות -כמות המבוקשתבגדולה יותר ה ים לעלוחיר תגרמירידה בל . גמישות הביקוש במקרה ש150ל
 מתאימה כי עוצמת העליה בכמות המבוקשת חזקה יותר מעוצמת הירידה במחיר. אם 1ביקוש גדולה מיחידות ההוצאה הכספית תגדל. אם הוא היה מגדיל את הכמות 3והוא יגדיל ל 50ל 100המחיר ירד מ
 ההוצאה הכספית שלו הייתה קטנה. 1.5לשוה לאחוז השינוי במחיר. מות המבוקשת יחידות, אחוז השינוי בכ 2ל 1ת מבוקשת מאם הוא יגדיל כמו
 . 1ברגע שהם שווים אין גורם דומיננטי במכפלה ולכן גמישות הביקוש שווה
 בכל מחיר ומחיר: יחידות 100כמות קבועה של לקנות הצרכן מעוניין תמיד .2Q=100
 . 0. אחוז השינוי בכמות המבוקשת הוא 100הכמות תמיד תהיה שווה . גמישות הביקוש שווה 0הוא 0. ביטוי שהמונה שלו הוא 0המונה הוא
 . קשיח לחלוטיןנקרא ביקוש 0, מוצר שגמישות הביקוש שלו שווה 0 -זה אומר שהצרכן קונה את אותה כמות לא משנה מה. מחיר גבוה
 תרופות -הוא לא משנה את הכמות. למשל, 100הוא תמיד יקנה מצילות חיים )לא אקמול(.
 האם הוצאת הצרכן קבועה? לא, אפשר לראות שאם מכפילים
 P*100 .ההוצאה הולכת עם המחיר. כשהמחיר עולה ההוצאה תעלהביקוש קשיח הכמות קבועה אבל ההוצאה משתנה בהתאם למחיר.
 הוא לחלוטיןביקוש קשיח לחלוטין הוא ביקוש שנראה כמו קו אנכי.יקנה הצרכן. Yר יביקוש שעקומת הביקוש שלו זקופה מקבילה לצ
 תמיד אותה כמות לא משנה מה. מוצרים חסרי תחליפים הם . 0מוצרים שגמישותם שווה
 ליחידה ₪ 100מחיר קבוע בסך לשלם הצרכן מוכן .3
 P=100. הוא לא יקנה. עקומת הביקוש מקבילה את המחיר אם יעלו לו
 שח הוא 100. אם הוא קונה יחידה אחת ומשלם עליה Xלציר . כשהצרכן מוכן 200יחדות הוא מוציא 2. אם הוא קונה 100מוציא
 . זו 0לשלם מחיר מקסימלי ליחידה, אחוז השינוי במחיר שלו הוא גמישות ביקוש אין סופית. עקומת ביקוש גמישה לחלוטין.
 קוש גמיש לחלוטין הוא ביקוש שיש המון תחליפים. בי
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 קומת הביקוש המצרפיתע
 היא גם מאפינת סוגים ,עוזרת לדעת מה קורה להוצאת הצרכןגמישות הביקוש מעבר לעובדה שש וראינ של מוצרים. מוצרי יסוד חיוניים שלא מגיבים בהרבה בכמות כתגובה למחיר. -ביקוש קשיח
 בכלל לא משנים כמות. קשיח לחלוטין במקרה הקיצוני של מוצרים בהם המחיר שיורד גורם לעליה גדולה בכמות ולהפך. הכמות רגישה -ביקוש גמישעם מוצרים
 מאוד לשינוי במחיר. אלה מוצרים גמישים, שיש להם הרבה תחליפים, אפשר לברוח מהם בקלות כשהמחיר עולה.
 שהוא ביקוש שאנחנו שומרים על אותה הוצאה לאורך העקומה. יש ביקוש יחידתי
 כי נרצה להציג שוק בו נפגיש את כל הצרכנים עם כל היצרנים. עקומת ביקוש מצרפיתנבנה צרכנים, צרכן א' וצרכן ב'. לכל אחד עקומת ביקוש יורדת משמאל לימין. 2נניח היפותטית שיש לנו
 מחיר.נצרף כמויות שהצרכנים קונים בכל . יחידות 7צרכן א' יקנה P1. אם המחיר הוא רוצים לקנותכמו בהיצע, בודקים במחיר מסוים כמה הם
 יחידות. 15הם יקנו P1ביחד במחיר כלומר, . יחידות 8צרכן ב' ירצה במחיר הזה, )עד כאן מצב המוצא מוצג בשחור(. חיברנו בין שני הצרכנים.
 יחידות. אפשר 19יחידות. ביחד הם יקנו 5יחידות, צרכן ב' קונה 9צרכן א' קונה P0לאם המחיר יורד להיות קצת יותר ההיא אמור להעביר בין שתי הנקודות במצרפי קו ולקבל עקומת ביקוש מצרפית.
 . שטוחה
 עקומת ביקוש מצרפית -הגדרהעקומת הביקוש המצרפית מתארת את הקשר בין מחיר המוצר לסך הכל הכמות המבוקשת והיא מתקבלת מתוך סכימה אופקית של הכמויות המבוקשות על ידי כל אחד מהצרכים בשוק, בכל מחיר
 ומחיר.
 נוספים ?אם יכנסו לשוק צרכנים המצרפית מה יקרה לעקומת הביקוש
 אם יכנסו צרכנים נוספים לענף, נניח צרכן שלישי רוצה גם לקנות במחיר הזה. עקומת הביקוש המצרפית תזוז ימינה ותהיה שטוחה יותר. כניסת צרכנים נוספים לשוק תזיז את עקומת הביקוש
 יחידות, P2 2המצרפית, כי בכל מחיר יהיו יותר כמויות. מספיק שצרכן שלישי ירצה במחיר . 10 ביחד שלושתם יקנו
 אם ייצאו מהשוק חלק מהצרכנים?המצרפית מה יקרה לעקומת הביקוש
 אם יצאו צרכנים מהענף, העקומה תזוז שמאלה.
 מצרפי )א+ב( צרכן ב' צרכן א'
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 7שיעור שווי משקל בתנאי תחרות משוכללת
 כעת נציג דינמיקה של שוק. על שוק ועל תחרות משוכללת:רוב הקורס עוסק בתנאי תחרות משוכללת. הכוונה כשמדברים
 קציה של מוכר קונה מתייחסת לשוק. אבל אהמקום בו נפגשים המוכרים עם הקונים. כל אינטר -שוקעל מנת שנוכל לדבר על שוק שפועל בתנאי תחרות משוכללת צריכים להתקיים מספר תנאים קשים,
 אי אפשר לקיים תחרות משוכללת. -ומספיק שאחד מהם לא מתקיים
 :בתחרות משוכללת התנאים שצריכים להתקיים
 גם אם יש הרבה יצרנים כל אחד קטן וחסר השפעה, כך -מספר רב של מוכרים ושל קונים .1הצרכנים. מדברים על יחידות כלכליות שכל אחת קטנה ולא משפיעה, ביחד נחבר לגבי
 אותם ונציג את השפעתם הכללית.
 התאגדות זה כוח ואנחנו רוצים שכל -התערבות אין התאגדות של צרכנים /יצרנים ואין .2 יחידה כלכלית תהיה קטנה וחסרת השפעה.
 אינפורמציה מלאה על מה שקורה בשוק כל הזמן -אינפורמציה מלאה .3
 אין כי הן יוצרות פערים במחירים ממקום למקום –אין הוצאות הובלה .4
 ים שכל משקאות הקולה מוצר אחיד שנתפס גם ככזה. למשל אם מניח –המוצר הומוגני .5
 זהים ואין הבדל בין קולה לפפסי, אומרים שהמחיר לכל המוצרים חייב להיות זהה. לא נשלם על מוצר אחד יותר מאשר על השני. הפערים בין המחירים נובעים מכך שהצליחו לשכנע אותנו שיש הבדלים בין המוצרים. ברגע שהמוצר הומוגני המחיר הוא אותו מחיר
 ם ולא נשלם יותר על מוצר זהה.לכל המוצרי כעת נראה את זה מבחינה גרפית. אנחנו רוצים ]
 להפגיש בין מוכרים לקונים.העקומה שתייצג את הצרכנים תהיה עקומת הביקוש המצרפית. אחרי שחיברנו את כל
 היא זו הצרכנים, עקומת הביקוש המצרפית שתייצג את הצרכנים. העקומה שתייצג את היצרנים היא עקומת ההיצע המצרפית של
 היצרנים.המגרש בו הם נפגשים הוא המגרש בו נקבע המחיר והכמות. יש נקודה אחת של חיתוך בין שתי הפונקציות, לנקודה הזו קוראים נקודת שיווי משקל. בנקודה הזו נקבע מחיר שנקרא לו מחיר
 משקל )מחיר ש"מ( וכמות שיווי משקל שיווי )כמות ש"מ(.
 שיווי משקל מתייחס למצב יציב. כשאומרים על
 מחיר שיווי משקל מתכוונים למחיר יציב ללא תנודות. במחיר של שיווי משקל הכמות שהצרכנים רוצים ין הכמות המבוקשת, שווה גם לכמות שהיצרנים רוצים להציע במחיר הזה. א -לקנות במחיר הזה
 עודפים, אין מצב שיגרום ללחצים. כדי להסביר את היציבות הזו ולמה שיווי משקל הוא המצב היציב נבדוק מקרה שהמחיר נמצא מעל שיווי משקל ומקרה שהוא נמצא מתחת לשיווי משקל. נראה שבכל
 מקרה שחורג או סוטה ממחיר שיווי משקל יש לחצים.
 מחיר שיווי נקודת שיווי משקל משקל
 כמות שיווי משקל
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 : המחיר מעל שיווי משקל1מקרה הוא המחיר היציב. P1כך ננסה להבין למה המחיר
 . נראה מה קורה כשהמחיר P2 -עלה לנניח שהמחיר מעל שיווי משקל.
 כדי לדעת נלך ?במחיר הזה כמה הצרכנים רוצים לקנותשאומרת כמה Bלעקומת הביקוש, ונסמן את הנקודה
 . הם רוצים לקנות P2 במחירהצרכנים רוצים לקנות את הכמות המתאימה לנקודה היושבת על עקומת
 כמות מבוקשת. -Qdהביקוש. נקרא לכמות ניקח את המחיר -נבדוק כמה היצרנים רוצים לייצר
 ונראה C, נסמן את נקודה הזה עד עקומת ההיצעזו הכמות Qsמחיר הזה היצרנים רוצים להציע את בש
 המוצעת. להציע במחיר הזה גבוהה רוצים םהכמות שהיצרני
 כמות המיוצרת ה מהכמות שהצרכנים רוצים לקנות.גדולה מהמבוקשת. אם הצרכנים רוצים לקנות פחות ממה שהיצרנים מייצרים, הם נתקעים עם מלאי.
 . היצרנים יצרו יותר ממה שהם יכולים למכור. עודף היצע כשהכמות המוצעת גדולה מהמבוקשת, יש . עודף ההיצע יוצר לחץ על המחיר לרדתיש לחץ לירידת מחיריםעודף היצע, -מה שקורה במקרה הזה
 כל אחד מהיצרנים מנסה להיפטר מהמלאי שהצטבר והניסיון של כל אחד להיפטר מהמלאי .Aבחזרה ל יוצר לחץ לירידת מחיר.
 מוביל ללחץ לירידת מחירים -עודף היצע
 P2 > P1 Q𝑑 < 𝑄𝑠
 מחיר מתחת לשיווי משקל :2מקרה
 . P2שהמחיר ירד לנניח בודקים לפי -הכמות שהצרכנים רוצים לקנותאת
 יותר גדולה כמות המבוקשתעקומת ביקוש. ה -מהכמות שהיצרנים מוכנים למכור במחיר הזה
 הכמות שצרכנים P2במחיר הכמות המוצעת. מוכנים לקנות גדולה מהכמות שהיצרנים מוכנים
 לייצר. זה נקרא עודף ביקוש.זה ,כשיש עודף ביקוש, יש לחץ לעליית מחירים. אגב
 צור עודף ייכול להיות מצב שבו אנשים יכולים לביקוש בצורה מכוונת, נניח יש הופעה, ומישהו קונה
 . מראש את כל הכרטיסים ונוצרים חוסריםיציבה כי במחיר A. נקודה Aהלחצים יובילו לנקודה
 עת. אין עודף צהזה הכמות המבוקשת שווה למוביקוש ואין עודף היצע. אין לחץ על המחיר לעלות
 ולרדת ולכן זה יציב. . "היד הנעלמה" -, קרא לתופעה הזו, לכוחות השוק האלה1776אדם סמית' שכתב את ספרו ב
 מוביל שפועל מטעמיו הוא, ,שבאמת קובע את זה, אבל כל אחד ממניעיו האישייםהוא אמר שאין מישהו כלכלנים שנקראו של מסתדרים בסוף לתוצאה אחת יציבה. המסקנה הראשית של אדם סמית' ולכך ש
 הכלכלנים הקלאסיים זה שצריכים לצמצם התערבות ממשלתית למינימום. ככל שהיא קטנה יותר כך ייטב.
 ביל ללחץ לעליית מחיריםמו -עודף ביקוש
 P2 < P1 Q𝑑 > 𝑄𝑠
 ישתנה, או כי ההיצע אם הביקוש זה לא אומר ששיווי משקל יציב לא יכול להשתנות. הא יכול להשתנות ישתנה, או כי שתי העקומות ישתנו. נבחן מצבים בהם יחול שינוי בשיווי משקל. ננסה לבדוק בכל אחד
 לכמות.מהמצבים מה קרה למחיר, ומה קרה
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 שינויים בנקודת שיווי משקלצורת ניתוח שיוצאים ממצב מוצא, קורה שינוי, -ננתח שינויים בשיווי משקל בסטטיקה השוואתית
 כי לא מתעסקים בתהליך של השינוי "סטטיקה"מציגים את השינוי ועושים השוואה בין שתי נקודות. חשוב להציג את מצב . Bלנקודה Aמה קרה במעבר מנקודה -אלא בשתי נקודות של שיווי משקל
 המוצא ולסמן אותו. ואחר כך חשוב להציג את השינוי ולסמן אותו. המוצא , זו נקודתAשרטוטים כלליים של שיווי משקל בין ביקוש להיצע. שיווי המשקל בנקודה 2נציג
 .)מצב המוצא מסומן בשחור(
 וידוע שהמוצר נורמלי חלה עליה בהכנסות הצרכנים .1רכנים. זה במקרה אחד חלה עליה בהכנסות הצ
 גורם שמשפיע על הביקוש. כשהכנסה עולה, אבל תלוי במוצר. כאשר אומרים -הביקוש עולה
 שהכנסת הצרכנים עלתה, חייבים לדעת באיזה נאמר, לפעמים צריך מוצר מדובר. אם זה לא
 אם המוצר נורמלי והייתה לדעת לפי התוצאה. עליה בהכנסת הצרכנים, כל עקומת הביקוש
 באותו מחיר הצרכנים רוצים לקנות תזוז ימינה, . זה אומר שאם המחיר )השינוי באדום( יותר
 . Q1+100הם רוצים לקנות P1נשאר נניח שבעקבות עליה בהכנסת הצרכנים, הוא
 יחידות יותר. 100נות בכל מחיר רוצים לק העקומה תזוז ימינה.
 , מה שיוביל בסוף יווצרו עודפי ביקוש P1במחיר
 . )השינוי בכחול( Cלשיווי משקל חדש בנקודה המחיר יעלה, והכמות של שיווי המשקל תגדל. שיווי המשקל תמיד מתקבל במפגש בין ביקוש להיצע,
 100הביקוש האדומה לעקומה שלא השתנתה. הכמות לא גדלה בולכן הוא יתקבל במפגש בין עקומת ר. אבל הוא עלה, ולכן נוצר יחידות רק אם המחיר היה נשאר אותו מחי 100יחידות, היא הייתה גדלה ב
 . עליה בביקוש גררה עליה במחיר ועליה בכמות שיווי משקל.Cמשקל חדש בנקודה שיווי
 I↑ נורמלי→ D↑ ולכן:
 P↑ Q↑
 בעלויות הייצור המשתנותחלה עליה .2
 אם אז העלות השולית יותר גבוהה ליצרנים, המחיר נשאר אותו דבר, היצרנים ירצו לייצר פחות.
 יחידות 100בכל מחיר ומחיר היצרנים רוצים לייצר Q1פחות. אם בשיווי משקל מקורי הם רצו לייצר
 . Q1-100הם יציעו יחידות, עכשיו באותו מחיר היא לא נקודת שיווי משקל. (B) הנקודה הזו
 באופן עקרוני נעביר דרך הנקודה הזו את עקומת P1ההיצע שזזה שמאלה. אפשר לראות שבמחיר
 יחידות פחות ממה 100היצרנים רוצים להציע שהצרכנים רוצים לקנות. אם היצרנים רוצים
 עודף ביקוש. להציע פחות, יש ש לא ישאיר את לכן רואים ששיווי המשקל החד
 המחיר באותו מקום )אלא אם כן עקומת הביקוש הייתה גמישה לחלוטין(. רואים שהמחיר עולה,
 . היא לא (C)נקודה וכמות שיווי המשקל תקטן .יחידות אלא בפחות 100תקטן ב
 S↓ P↑ Q↓
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 שילוב של שני המקרים: .3
 אלא לחשוב איך כל השפעה בנפרד משפיעה על ,לא לשרטט אפשר אבל לא חובה. -אם רוצים להמחיש בשרטוט, ניתן מחיר וכמות.
 אם גם הביקוש עולה וגם ההיצע קטן, נראה איך זה משפיע. כשהביקוש עולה, העליה בביקוש גוררת עליה במחיר וגם .א
 עליה בכמות.
 ירידה בהיצע גורמת לעליה במחיר וירידה בכמות. .ב
 . לכל עקומה אפשר לומר שבוודאות המחיר יעלהכתוצאה מהשניים, בנפרד יש השפעה באותו כיוון על המחיר.
 . , כי לא יודעים איזה מהחצים חזק יותרלגבי הכמות אי אפשר לדעת ↑D↑ P↑ Q .א ↓S↓ P↑ Q .ב
 P↑ Q?
 כאמור לעיל היא -, אבל זה לא מחייבגדללפי השרטוט הכמות ת .)איזה חץ יותר דומיננטי( יכולה גם לרדת, תלוי בנתונים
 חלה עליה במחיר המוצר המשלים .4
 . )מצב מוצא בשחור( נתחיל בלשרטט שיווי משקל. זה משפיע על עקומת Xעלה והוא מוצר משלים ל Yמחיר מוצר
 ל . אמרנו שגם מחירי מוצרים אחרים יזיזו את כXשל מוצר הביקוש לקנות פחות באותו מחיר הצרכן רוצהעקומת הביקוש של המוצר.
 אבל המחיר של . לכן כל עקומת הביקוש שלו זזה שמאלה, Xממוצר X עכשיו כשהביקוש יורד, -שהחזקנו קבוע לא נשאר באותו מחיר
 עודף -צרכנים רוצים לקנות פחות ממה שהיצרנים רוצים להציעהיצע. כשיש עודף היצע, המחיר ירד. אפשר לראות בשרטוט שהמחיר
 קבות זה גם קטנה. ירידה בביקוש גוררת ירידה והכמות בע P2ליורד .Bלנקודה Aבמחיר ובכמות שיווי משקל. עוברים מנקודה
 טכנולוגי בייצור המוצרחל שיפור .5תזוז ימינה. התפוקה Sשיפור טכנולוגי ישפיע על ההיצע. העקומה
 השולית עלתה, כל יחידה הופכת להיות זולה יותר או שבאותו מחיר היצרנים ייצרו יותר יחידות. עקומת ההיצע תזוז ימינה, ובאותו מחיר היצרנים יכולים לייצר יותר. אבל הצרכנים רוצים במחיר לקנות את אותה כמות. יש עודף היצע ומחיר שיווי המשקל
 תזוזה ימינה. המחיר של -כנולוגי גורר עליה בהיצעירד. שיפור טזה יורד, והכמות של שיווי המשקל עולה. Bשיווי משקל בנקודה
 ולא על הביקוש )עקומת הביקוש לא משפיע על הכמות המבוקשת זזה(.
 S↑ P↓ Q↑ :54+מצב -אם משלבים מצב שגם הביקוש יורד וגם ההיצע גדל .6
 כשהביקוש יורד המחיר יורד והכמות קטנה. .א
 צע גדל, המחיר יורד והכמות עולה. יההכש .בכשההיצע גם כשהביקוש יורד המחיר יורד וגם כי אם זה קורה ביחד, אפשר לומר שבוודאות המחיר ירד.
 .כי לא יודעים איזה מהחצים דומיננטי יותר ניתן לדעת אל -גדל המחיר יורד. כמות ↓D↑ P↓ Q .א ↑S↑ P↓ Q .ב
 P↓ Q?
 Py↑ משלים→ Dx↓ P↓ Q↓
 Xשוק מוצר
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 שווקים חלקייםצע יאו ה ,ירדשוק אחד כמקשה אחת. ביקוש עלה/וי משקל שהתייחסו לוראינו שינויים בשיעד עכשיו
 עלה/ירד אבל זו הייתה מקשה אחת. לפעמים יש מצבים בהם אפשר לזהות או לאפיין קבוצה מסוימת רוצים לזהות וקבוצה ספציפית. במקרה כזה, אנחנ של צרכנים או יצרנים ומתרחש שינוי אצל אותה
 צה אצלה התרחש השינוי ולבדוק איך השינוי את הקבו השפיע על השוק ועל כל קבוצה בנפרד.
 כי נפצל את השוק לחלקיו -נקרא לזה שווקים חלקייםהשונים כדי לזהות אצל איזו קבוצה השינוי התחיל
 ואיך הוא משפיע על כל קבוצה בנפרד.
 ← להלן השלבים בהצגת שווקים חלקיים . בהמשך השרטוטים וההסבר
 שוק שבו שתי קבוצות א. צרכניות שונות:
 ושאר הצרכנים. ,מכשירי כתיבה נמכרים לשתי קבוצות צרכניות שונות: סטודנטים
 .בעקבות פתיחת שנת הלימודים האקדמית עלה ביקוש הסטודנטים למכשירי כתיבה
 זיהוי הקבוצות .1נים ולכן נשרטט ביקושים. כבקבוצות צרקבוצות הניתנות לאפיון, אפשר להבין שמדובר 2נאמר שיש אם
 אם זה היה יצרנים, נבין שצריך לשרטט היצע. כרגע נשרטט ביקוש. נצרף את הביקוש של קבוצה א' עם קבוצה ב' ונציג במישור השלישי את הביקוש המצרפי.
 העקומה המצרפית אמורה להיות שטוחה יותר מיתר העקומות, והיא מכילה את סה"כ הכמויות של בוצות א' וב'.ק
 הצגת שיווי משקל במצב המוצא .2ההיצע ן, המפגש ביAבשוק נשרטט היצע, ונציג את שיווי המשקל במצב מוצא. נסמן את זה כנקודה
 לכל קבוצה עקומת היצע? כי אם היינו ההמצרפי לביקוש המצרפי מתרחש רק בשוק. למה לא שורטטה להיות שוק בפני עצמה. קבוצה א' וגם ב' אינן שוק עושים את זה לכל קבוצה, היינו הופכים כל קבוצ
 לכן אי אפשר לשרטט לה עקומת היצע אלא לצרף את שתיהן לשוק. ,אלא חלק מהשוק ןבפני עצמ מצאנו שיווי משקל במצב מוצא, התקבל מחיר וכמות שיווי משקל.
 חוזרים חזרה לכל קבוצה בנפרד .3
 ניקח את המחיר ונחזור חזרה לכל קבוצה בנפרד. המחיר לכולם הוא אחיד, במחיר הזה קבוצה א' קנתה Q1 קבוצה ב' קנתה ,Q1הכמות הכללית מורכבת מ ,Q א+ Q .ב
 מכשירי כתיבה נמכרים לשתי " -למעשה בשלושת השלבים תיארנו את המשפט הראשון בהנחיה
 ".הצרכנים ושאר ,קבוצות צרכניות שונות: סטודנטים
 (Aהצגת מצב מוצא )סימון במצב
 .S, יצרנים Dצרכנים -זיהוי הקבוצות .1
 הצגת שיווי משקל במצב המוצא. .2
 חוזרים חזרה לכל קבוצה בנפרד. .3
 (Bהשינוי )סימון מצב זיהוי השינוי .4
 הצגת שיווי משקל לאחר השינוי .5
 חוזרים חזרה לכל קבוצה בנפרד .6
 מצרפי )א+ב( קבוצה ב' -סטודנטים קבוצה א' -אחרים
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 "עלה ביקוש הסטודנטים למכשירי כתיבה" -זיהוי השינוי .4הביקוש של קבוצה ב' זז ימינה. מזהים את השינוי )השינוי יכול להיות שינוי בקבוצה, הצטרפות קבוצה
 אחרת וכו'( צריך לבחון איך השינוי השפיע על שיווי המשקל ועל כל קבוצה בנפרד. השינוי היה אצל קבוצה ב'. העקומה שלהם זזה ימינה.
 הצגת שיווי משקל לאחר השינוי )במצרפי( .5
 של קבוצה א' שלא השתנתה. זה יעלה את הביקוש המצרפי. הכמות עםהחדשה הכמותשיו נחבר את עכעקומת הביקוש הכללית המצרפית תזוז ימינה. העליה בביקוש של קבוצה ב' ביחד עם עקומת הביקוש של א' תוביל לכך שכל עקומת הביקוש המצרפית תזוז ימינה. מאחר ומדובר בקבוצה דומיננטית תהיה לזה השפעה על השוק. כמובן שצרכן אחד לא ישפיע על כל השוק. בשווקים חלקיים אלו קבוצות
 דומיננטיות שכשחל שינוי אצל קבוצה אחת תהיה לזה השלכה גם על השוק.
 חוזרים חזרה לכל קבוצה בנפרד .6
 קבוצה א' ונלך לכל קבוצה כדי לבדוק איפה היא עכשיו נמצאת לאחר השינוי. P2ניקח את ,נלך אחורה . מה יקרה לכמות המבוקשת? תקטן. Bל Aת מנקודה רעוב
 ואז כאילו נוצר מצב שלא חל שינוי Aיושבת מעל נקודה Bלפעמים קורה שמשרטטים לא נכון ונקודה עלתה והיא Bכי אם סה"כ הכמות הכללית בנקודה -בכמות של קבוצה ב'. צריך להפעיל שיקול דעת
 מורכבת מא' ועוד ב', אם א' הורידה כמות כי המחיר עלה, אצל קבוצה ב' ברור שיש שינוי בכמות שהם קונים. הם העלו את הכמות.
 .עלה :להמחיר בנקודת שיווי משק
 עלתה שיווי משקל:כמות עלה בהכרח. - P*Qמכפלה היצרנים:פדיון
 מכפלה של מחיר שהם משלמים שעלה כפול כמות שהם קונים שעלתה. הוצאות :הוצאות סטודנטים הסטודנטים יעלו.
 לא ניתן לדעת כי המחיר עלה והכמות שהם קונים ירדה. כדי להחליט מה קורה :הוצאות אחריםלהוצאות שלהם צריך לדעת את גמישות הביקוש. כשהמחיר עולה וכמות יורדת לא יודעים איזה גורם במכפלה יותר חזק. לא יודעים מה גמישות הביקוש ולכן לא יודעים אם חלה ירידה חזקה יותר בכמות
 בה לעליה במחיר. וכתג -באותה עוצמהאו שהיא ירדה
 ניתן להסיק כי גמישות אם ידוע שבעקבות השינוי, הוצאות הצרכנים האחרים על מכשירי כתיבה ירדו, . 1הביקוש גדולה מ
 מה שקרה הוא שהייתה עליה במחיר וירידה בכמות. כל עוד לא אומרים את הגמישות לא יודעים מה אבל אם בסוף התהליך ההוצאה ירדה אפשר להסיק שהירידה בכמות יותר חזק ומה מושך לכיוון שלו.
 ות מגיבה חזק לשינויים במחיר אפשר לדעת מהעליה במחיר. כשהכמ הייתה כנראה חזקה יותראם Bל Aך דרך התוצאה אפשר להסיק שבמעבר מכ. 1שהביקוש גמיש, או שגמישות הביקוש גדולה מ
 . 1גמישות הביקוש שלהם גדולה מ היא גררה ירידה בהוצאות הצרכנים, כנראה
 שוק מכשירי כתיבה )א+ב( קבוצה ב' -סטודנטים קבוצה א' -אחרים
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 שוק שבו שתי קבוצות יצרניות שונות:ב.
 נעבור לדוגמה השנייה, שהיא עדין בתחום השווקים החלקיים. שיטת העבודה היא אותה שיטה, אך הפעם במקום לדבר על שתי קבוצות צרכנים נתייחס ליצרנים.
 קבוצת יצרני הדרום וקבוצת יצרני המרכז.שוק הג'ינסים מורכב משתי קבוצות יצרניות שונות: .צרני המרכזחל שיפור טכנולוגי אצל קבוצת י
 זיהוי הקבוצות .1
 הזיהוי אם מדובר ביצרנים או צרכנים הוא חשוב וקריטי לפתרון שאלה. אם מדובר בשתי קבוצות צרכנים משרטטים ביקושים. אם יצרנים אלה עקומות היצע.
 מוצאנציג את שיווי המשקל במצב ה .2
 המקום בו ההיצע פוגש את הביקוש יהיה רק בשוק. אם יהיה ביקוש לכל קבוצה, כאילו אמרנו שיש שני אותו שוק ג'ינסים מתפצל לשתי קבוצות יצרנים. לכן מציירים -שווקים שונים של ג'ינסים. וזה לא נכון
 את הביקוש רק במצרפי.
 הייתה במצב המוצא.הולכים אחורה ובודקים איפה כל אחת מהקבוצות .3
 זיהוי השינוי .4
 עכשיו קורה משהו שיכול לקרות אם נכנס יצרן שלישי או שקורה משהו באחת הקבוצות. יש לזהות את חל שיפור טכנולוגי. -השינוי ולראות איך הוא משפיע על קבוצה בנפרד. השינוי
 זה אומר שהעקומה זזה ימינה ביצרני המרכז.
 הצגת שיווי משקל לאחר השינוי .5כשמחברים את ההיצע האדום עם ההיצע של קבוצה א' שלא השתנה, ההיצע המצרפי גם יזוז ימינה. המחיר של שיווי המשקל ירד, והכמות תגדל. אנחנו עכשיו מסוגלים לנתח איך השיפור הטכנולוגי לא
 וק עצמו אלא איך על יצרני הדרום. רק משפיע על הש
 חוזרים חזרה לכל קבוצה בנפרד .6 אפשר לחזור אחורה ולראות איך כל אחת מהקבוצות מושפעת. הולכים אחורה.
 )שרטוט לאחר השינוי בעמוד הבא(
 שוק הג'ינסים )מצרפי( יצרני המרכז יצרני הדרום
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 . P2ועכשיו הוא P1היה Aבנקודה -ירד מחיר המוצר:
 עלתה. :כמות שיווי המשקל אנחנו לא יודעים. זה תלוי בגמישות הביקוש. אז כמות עלתה, גם המחיר ירד וגם ה -פדיון היצרנים
 לא ניתן לדעת. -פדיון יצרני המרכז. המחיר שהם מקבלים נמוך והכמות Aמנקודה כהנמו Bה דכי רואים נקו ,הוא ירד -פדיון יצרני הדרום
 גם יורדת. הרי השיפור הטכנולוגי שחל אצל יצרני המרכז גרם לירידה במחיר המוצר מבלי שהם שותפים בזה. הם רואים ירידה במחיר למרות ששום דבר אחר לא השתנה אצלם. ברור שהפדיון שלהם ירד.
 שוק הג'ינסים )מצרפי( יצרני המרכז יצרני הדרום
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 פדיון יצרני מסקנה לגבי פדיון הענף ו, ונבדוק אם זה יעזור להסיק גמישות הביקוש -נוסיף נתון נוסף המרכז.
 ראינו שגמישות הביקוש יכולה לעזור לדעת מה קורה לפדיון היצרנים. זה יעזור לענות על השאלה מה קרה לפדיון יצרני המרכז?
 נציב את הנתונים בטבלה שבתחתית העמוד. )יש לקרוא את הטבלה משמאל לימין(
 .'פדיון הענף הוא פדיון קבוצה א' + פדיון קבוצה ב 'נציב מספר כדי לדעת את זה. ירד. לא צריך נתונים נוספיםאין ספק שהוא -פדיון קבוצה א
 . נציב את הנתון הזה בטור השמאלי של הטבלה 100נניח שהפדיון של קבוצה א' ירד ב -אקראי לכל אורכו.
 פדיון הענף ופדיון יצרני המרכז תלויים בגמישות הביקוש. נבדוק את שלושת האפשרויות:
 זכורת: ת
 ביקוש יחידתי
 פדיון הענף אם יודעים שידתית הפדיון ללא שינוי. אין חץ במכפלה שהוא חזק מהשני. כשהגמישות יח כדי לאזן., 100מה קרה לפדיון ב'? עלה בדיוק ב -100וא' ירד ב ,לא השתנה
 .1הביקוש שווה ל, כי גמישות 100ישתנה, פדיון ב' חייב לעלות באם פדיון א' ירד ופדיון הענף לא )שורה ראשונה בטבלה(
 ביקוש גמיש הכמות תעלה חזק יותר מירידת המחיר. פדיון הענף יעלה, -המחיר ירד, אבל הכמות מגיבה חזק יותר
 . פדיון קבוצה , כדי לאזן100הוא יעלה ביותר מ. פדיון היצרנים עולה. מושך את הכל כלפי מעלה Qכי השל הביקוש דה של קבוצה א', רק כך נקבל תוצאה שתתיישב עם הנתוניםב' צריך לעלות חזק יותר מהירי
 .הגמיש )שורה שניה בטבלה(
 ביקוש קשיח
 -יותר אבל לא באופן מוגזם/זה אומר שיש תגובה מסוימת, נקנה פחות -כשאומרים שהביקוש קשיח . 1באופן שקטן מ
 יש ירידה במחיר ועליה בכמות, המחיר חזק יותר. הגורם הדומיננטי הוא המחיר. כשהוא יורד הוא מושך איתו את כל המכפלה כלפי מטה.
 לא ניתן לדעת. היה קל להסיק מסקנה מה יקרה לפדיון ב' בשני המקרים הראשונים. במקרה הזה )שורה שלישית בטבלה(
 פדיון א' ן ב'פדיו פדיון הענף גמישות הביקוש
 ביקוש יחידתיη = 1
 𝑃 ↓ 𝑄 ↑̿̿ ̿̿ ̿̿ ̿̿ ̿̿ ללא שינוי
 100↑ -100↓
 ביקוש גמישη > 1
 ↟Q ↓P הפדיון יעלה
 100מ ביותריעלה 100↑
 -100↓
 ביקוש קשיחη < 1
 ↑Q ↡P הפדיון ירד
 ? ללא שינוי
 יעלה בפחות 100מ
 ירד
 -100↓
 מקרים. 3בגדול גמישות הביקוש עוזרת לענות מה קורה לפדיון הענף בכל מקרה ולב' בשניים מתוך
 חשוב להכיר את המושג גמישות ביקוש, ואז לשחזר כל פעם מחדש מה זה אומר.
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 השפעות הדדיות בין שווקים
 .שאנו מתחילים ממצב שבו כל השווקים מצויים בשיווי משקל אההנחה הבסיסית בניתוח הי .משקל בשוק אחרישפיע על שיווי שינוי בשיווי משקל בשוק אחדנבדוק כיצד
 נתייחס למוצרים שיש ביניהם קשר של תחלופה או השלמה.בדיון
 אותו מוצר דיברנו על זה בהקשר של ביקוש ועכשיו נחבר את זה לשוק. קודם דיברנו על אותו שוק ושהתפרק לכמה קבוצות של יצרנים/צרכנים. פה מדובר על שני מוצרים שונים שיש ביניהם קשר כלשהו,
 ויחול שינוי בשיווי משקל בשוק אחד, שישפיע גם על השוק האחר.
 1דוגמא X וY ם. יהם מוצרים תחליפי
 : Yחלה עלייה בהוצאות הייצור המשתנות בענף
 איך עושים את זה? הניתוח הוא סטטיקה השוואתית. לוקחים את המשפט הראשון שהוא מצב המוצא .Aמוצרים תחליפיים. כל אחד יימצא בשיווי משקל במצב מוצא בנקודה Yו Xמציגים אותו. ו
 . מה זה Yחלה עלייה בהוצאות הייצור המשתנות בענף -נזהה את השינוי ונראה איך הוא משפיע. כאן. עליה בהוצאות יצור משתנות מייקרת כל יחידה, לכן Yר? זה משפיע בגרף הימני על ההיצע של אומ
 באותו מחיר ירצו לייצר פחות. עליה בהוצאות יצור משתנות תיצור עקומה שהיא משמאל לעקומה יעלה והכמות ממנו תקטן. Y, מחיר Yהמקורית. בשיווי משקל החדש בשוק
 -. וכעת השאלהBנים קונים ממנו יורדת. נקודת שיווי המשקל החדשה היא עלה והכמות שהצרכ Yמחיר
 . Xאבל בגלל שהמוצרים תחליפיים, זה ישפיע גם על שוק Yבעיקרון, השינוי התחיל בשוק יעלה, כל העקומה תזוז ימינה. המחיר גם יעלה. Xהביקוש ל
 כי זה אינסופי. Yבביקוש לאנחנו עוצרים את הפיתוח בשלב הזה, לא עוברים בחזרה לעליה , ולא ממשיכים Xביותר Yירדה. מחליפים פחות Yה היא שהכמות הנצרכת מתעל Xהסיבה שהביקוש ל
 פעמים נוספות מכאן.
 Py↑ מוצרים תחליפיים← Dx↑
 Xמוצר Yמוצר
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 2דוגמא X ו-Y .הם מוצרים משלימים
 . Y בייצור מוצרחל שיפור טכנולוגי
 נצייר שני שווקים. -משלימים Yו X -נצייר אנחנו משרטטים עקומות ביקוש והיצע, כי מדובר בשני מוצרים.
 צ'יפס וקטשופ. -.מוצרים תחליפיים למשלYוכך גם ל Xיש ביקוש והיצע ל
 תזוז ימינה. Yבעקבות שיפור טכנולוגי, כל עקומת ההיצע של . המחיר ירד והכמות המבוקשת D ההיצע, אנחנו זזים על גבי עקומת הביקושבעקבות תזוזת עקומת
 תעלה.
 יעלה, Xהמחיר של מוצר יעלה. Xכל הביקוש למוצר יורד, והמוצרים הם משלימים, Yאם מחיר והכמות תעלה.
 Py↓ מוצרים משלימים← Dx↑
 Xמוצר Yמוצר
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 8שיעור התערבות ממשלתית
 שיעור שעבר הצגנו תחרות משוכללת, איך נקבע שיווי משקל וכו'. הוא בהתאם לכוחות השוק, הלחצים שמעלים או מורידים מחיר הם בשיווי משקל המחיר שנקבע
 בהתאם לכוחות השוק. אבל לא תמיד שיווי המשקל שמתקבל עולה בקנה אחד עם מטרות ת ויר שהתקבל בשיווי משקל גבוה מדי, והיא יכולה לנסחהמשלה חושבת שהמממשלתיות. לפעמים
 לחפש דרכים להוריד אותו, לתת סובסידיות, לקבוע מחיר מתחת לשיווי משקל. לפעמים הממשלה רוצה לצמצם שימוש במוצר מסוים, היא יכולה להטיל מס.
 למה שהיא תרצה לעשות את זה?יש השפעה חיצונית שלילית ייתכן שהממשלה תרצה אם למוצר -השפעה חיצונית שלילית .1
 של מוצר עם השפעה חיצונית תוך כדי פעולת ייצור או צריכהלגבות עליו יותר מיסים. יש תופעות לוואי שהיחידה הכלכלית לא לוקחת בחשבון. שלילית, מעשנים -תוך כדי שהוא מעשן הוא גם פוגע באחרים פוגע גם בעצמו, -פרט שמעשן לדוגמה:
 .פסיביים. הממשלה יכולה לצמצם גם את העישון של המעשן ע"י הטלת מיסיםסבסוד -, כמו השכלה גבוהההשפעות חיצוניות חיוביותרוצים לעודד לחלופין, .2
 מעצים את עצמו האדם -אוניברסיטאות. להשכלה גבוהה יש השפעה חיצונית חיובית ויכולותיו וכך תורם לחברה יותר, ויש לעודד את זה.
 , מוצרים ציבוריים -יש מצבים בהם הממשלה מספקת את מוצרים כי אין מי שיספק אותם .3שאי אפשר לזהות מי משתמש ומי לא. סביר שיצרן פרטי לא יהיה מוכן לספק את המוצר.
 למשל, ביטחון. מוצר שאי אפשר לזהות מי משתמש ומי לא, אי אפשר שלא להגן מפני טילים משלה מספקת את הביטחון.על אזרחים שלא שילמו. אז המ
 את המוצר הציבורי או תעודד או תצמצמם השפעות חיצוניות, יש קמעבר לכך שהיא תספ .4 צדק חברתי.סיבה נוספת שהממשלה תבחר להתערב וזה במקרים שהיא תרצה לעשות
 בהמשך נלמד מה קורה כשיש אי שוויון בחברה ומה הממשלה יכולה לעשות כדי לצמצם את אי השוויון.
 סקירה על התערבות ממשלתית. ד כאןע
 מיסים ישירים שמוטלים על הכנסות או יש -היום נדבר על התערבות ממשלתית באמצעות מיסים מיסים עקיפים. -ומיסים שמוטלים על מוצרים ,מקרו(בקורס רווחים )
 הכוונה. נבדוק אבל זו -בגלל שאנחנו מדברים על מיסים על מוצרים, לא נקרא לזה בכל פעם מס עקיףמע"מ, מס קניה. זה עקיף כי משלמים את המס באמצעות -ההשפעה של המיסים הללו על מוצרים מה
 הקנייה עצמה.
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 מס שחובת העברתו מוטלת על היצרןנשאל איך מיסים משפיעים על שיווי משקל, איך מדינה גובה את המס ואיך זה משפיע על שיווי
 המשקל.
 איך זה נראה גרפית. וקנבדנתחיל מהצגת מס, ו. לא מתעסקים בשאלה כמה המחיר כולל המסלפני כן, צריך להבין שכשקונים מוצר משלמים את
 מהמחיר הולך ליצרן, ואיזה לממשלה. משלמים מחיר כולל מס. אבל מישהו צריך להעביר את המס רשויות ולהוסיף מס לממשלה ולרוב זה היצרן. כי אם כל פעם שקונים מוצר היה צריך ללכת בנפרד ל
 זה היה לא ריאלי. רוב ההוצאות השוטפות מתנהלות כך שהמס כלול במחיר המוצר ולא משלמים אותו בנפרד.
 נסתכל על עקומת ההיצע של היצרנים, היא משקפת את המחיר
 המינימלי שהיצרן מוכן לקבל כדי ליצר את אותה יחידה. כל נקודה על עקומת ההיצע היא העלות השולית לייצור אותה יחידה. כמה
 10ה שהעלות השולית לייצור היחידהעולה לייצר אותה. למשל, נניח שקלים, נייצר את 10א שקלים. אם המחיר בשוק הו 10היא
 היחידה. אבל אם המחיר הוא פחות, לא נסכים לייצר אותה. כי אם ומקבלים מחיר נמוך יותר זה הפסד. 10זה עולה
 אבל ,הוא לא הרוויח 10שקלים אמנם על היחידה ה 10במחיר של ק העלות של היא ר העלות השוליתעל יתר היחידות הוא הרוויח, כי
 יא נמוכה מהשאר. שה -היחידה האחרונהכל יחידה על עקומת ההיצע משקפת את המחיר המינימלי שהיצרן
 יקבל כדי לייצר אותה יחידה.
 שקלים על כל יחידה 2נניח שהממשלה מעוניינת להטיל מס בסך שקלים מהמחיר 2להעביר לממשלה זה אומר שעל כל יחידה שמייצרים, צריך .Tמס=מיוצרת.
 עשיריתיקבל על היחידה ההוא לוקח בחשבון את הנקודה הזו של המס, אם שגובים. נניח שיצרן לא שקלים מס, היצרן ישאר בהפסד. 2שקלים, והממשלה תרצה 10
 ₪ 12 -₪ 10שעולה העשיריתשקלים מס למחיר. יבקש על היחידה 2היצרן מוסיף כדי שזה לא יקרה, יהיה הפסד. שיגבו מהצרכן. והיצרן יישאר עם מחיר עלות, כי אם לא,
 יצרן שזו ,העניין של העמסת המס הוא דבר שיכול להיות נכון לכל מיני תחומים ולא רק מיסים. למשל
 אבל אין לו חברת הפצה. מפיץ מוכן להפיץ את -עקומת ההיצע שלו ומשקפת את העלויות במפעלמתווסף ומתערב כל גורם ש -"יעמיס" -עלות הפצה. גם את זה היצרן יוסיף ₪ 2הסחורה אבל צריך
 לעלויות, והיצרן יעלה את המחיר בהתאם.
 עלויות -)+מס( S+Tהעקומה שנקרא לה שמקבילה לעקומה המקורית, שהיא ה,כך נבנית עקומה חדש הייצור התייקרו, באופן שרירותי, כי הממשלה החליטה להוסיף עלות.
 איך זה משפיע על שיווי משקל בשוק?
 להגיד שהמחיר יעלה בהתאם למס. אנחנו מצפים שהמס ייקר את המחיר, באופן אינטואיטיבי אפשר כמו שעליה בעלויות יצור משתנות גם תעלה את המחיר. אבל זה קצת יותר מורכב רק מלהעלות את
 המחיר.
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 השפעת המס על שיווי המשקל בשוק
 איך זה משפיע על שיווי המשקל בשוק?
 כדי לבדוק את השפעת המס על שיווי משקל נציג שוק -בצורה סדרתיתנראה איך עושים את זה ביקוש והיצע, כדי להראות איך יתנהל השוק בתחרות משוכללת ואיך -תחרותי, שיווי משקל תחרותי התערבות ממשלתית השפיעה.
 נניח שבהתחלה בתחרות משוכללת שיווי המשקל
 הכמות -שקלים 10נניח שבמחיר -Aהתקבל בנקודה יחידות. 10הייתה
 שח מס על יחידה 2הממשלה החליטה להטיל
 הרי אין .S+Tהעקומה מיוצרת, נוסיף לשרטוט את עים שכשאין ודאבל אנחנו י ,לנו נתונים מפורשים
 הרבה מספרים נשתמש במספרים שכן יש בשרטוט. שקלים והמס 10המחיר היה Aאנחנו יודעים שב
 Bהנקודה שקלים, אנחנו יודעים שדרך 2 הוא ₪ 2, היא גבוהה בS+Tתעבור העקומה שנקראת
 . Aמהנקודה היא לא נקודה שיווי משקל אלא נקודת אחיזה.
 נאחזים בה כדי להעביר דרכה את עקומת ההיצע + מס. היא לא נקודת שיווי משקל.
 . Dנקודה -Dו S+Tמחיר שיווי משקל הוא בחיבור של כדי שהמס לא יפגע בהם. 10-ה היחידהעל חש" 12היצרנים היא לבקש השאיפה של בשלב הראשון
 . אבל הצרכן לא ₪ 12נניח שהיצרן אומר לצרכן שיש מס ועליו לשלם אבל גם לצרכנים יש מה להגיד. . (Q2) . אם המחיר עלה, הצרכן ירצה לקנות פחות₪ 12יחידות במחיר של 10רוצה לקנות
 המחיר ,יחידות והצרכנים רוצים פחות יש עודף היצע. בסופו של דבר 10כשהיצרנים רוצים לייצר . למחיר הזה נקרא בשם (D)נקודה , אלא בין לבין12שקלים אבל לא ל 10שיתקבל יעלה לעומת
 "המחיר לצרכן".
 . המחיר לצרכן יעלה, אך לא בכל גובה המס.12ל 10המחיר שהצרכן משלם יהיה בין .12חייבים את המוצר, יכול להיות שהמחיר כן יעלה ל -במקרה של ביקוש קשיח לחלוטין
 . P1+Tאבל נמוך מיהיה גבוה מהמחיר ליצרן אפשר לומר שהמחיר לצרכן
 𝑷𝟏 < 𝑷𝟐 < 𝑷𝟏 + 𝑻 10לצרכן 12
 רצה לקנות פחות, הוא את המחיר צרכןהמחיר לצרכן עלה אבל לא בכל גובה המס, כי ברגע שהעלו ל 11, נניח D , וזה התכנס לשיווי משקל בנקודה12והיצרנים לא יכלו להמשיך לבקש את המחיר
 .Q2שקלים. והכמות גם ירדה ל
 פחות, כי ממה שהוא לוקח שקלים, האם זה נכנס לו לקופה או פחות? 11האם אחרי שהיצרן גבה 2שקלים הוא מעביר לממשלה 11ה לה. אחרי שהיצרן גובשקלים צריכים לעבור לממש 2מהצרכן,
 . המחיר ליצרן הוא המחיר שנשאר ליצרן לאחר המס. כלומר, אנחנו Cקלים מס ומגיע לנקודה ש רואים שהמחיר ליצרן ירד, אך לא בכל גובה המס.
 . 8ל 10, המחיר ליצרן יהיה בין 2שקלים והמס הוא 10אם המחיר של שיווי משקל הוא
 𝑷𝟏 − 𝑻 < 𝑷𝟑 < 𝑷𝟏 8ליצרן 10
 . 10מ 2זה נמוך ב 8כי -שקלים 8ליצרן יהיה מחיר גבוה מ ,שקלים 10כל עוד הצרכן משלם מחיר מעל
 . 8שקלים, הוא 2המינימום שהוא יכול לקבל במס של יא למחיר ששולם כשאומרים שמחיר היצרן יעלה או ירד בכל גובה המס, נקודת ההתייחסות ה
 קיבל. המס היצרן ן שילם וצרכבהתחלה במצב המוצא לפני שהיה מס. לא היה הבדל בין המחיר שה
 מחיר לצרכן
 מחיר ליצרן
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 שקלים, אבל 2מחיר שהצרכן משלם ומחיר שהיצרן מקבל. אמנם הפער תמיד יהיה -מחירים 2פתח שקלים. 10הכוונה היא בהשואה ל -כשאומרים שהמחיר ירד
 נטל המס. המס פוגע ביצרנים ובצרכנים, כי עודף -כתפיו חלק מהמסכל אחד מהצדדים סוחב על הצדדים 2הצרכן קטן כשהמחיר גבוה יותר, וביצרנים כי עודף היצרן קטן כשהמחיר יותר נמוך.
 נפגעים, אבל לאו דווקא בסימטריות.
 המחיר לצרכן המס. הוספת המחיר שמשלם הצרכן לאחר
 המחיר ליצרן אחרי ששילם את המס. המחיר שמקבל היצרן
 גובה המס
 שווה להפרש בין המחיר לצרכן לבין המחיר ליצרן. T גובה המס:
 𝑻 = 𝑷𝟐 − 𝑷𝟑 ליצרן לצרכן מס
 תקבולי הממשלה ממיסיםסים זה המכפלה של ייש לה הכנסות או תקבולים. תקבולי הממשלה ממ ,מס כשהממשלה מטילה
 המס.מס כפול הכמות הנמכרת לאחר גובה ה
 𝑸𝟐 ∗ 𝑻 מס * הכמות הנמכרת לאחר מס.
 . 20מ, תקבולי הממשלה ממיסים יהיו נמוכים 10זה פחות מ Q2ושקלים ליחידה 2אם יש מס של
 שקלים ליחידה, 2, שכן גובה המס שווה ל₪ 20בדוגמה זו, תקבולי הממשלה ממסים יהיו נמוכים מ יחידות. 10והכמות הנמכרת לאחר המס קטנה מ
 יחידות, ברור שאחרי המס 10אם אמרו שלפני המס שיווי משקל הייתה -איך יודעים שהיא קטנה זה יהיה פחות.
 סובסידיה
 כל על סובסידיה זה הפוך ממס. סובסידיה היא מס עקיף שלילי, במקום לבוא ליצרנים ולהגיד להם שסכום מסוים והממשלה שקלים, מכל מה שהיצרנים מוכרים עליהם להוריד 2מה שעולה להוסיף
 . המטרה של הממשלה בסובסידיה זה להוזיל את עלויות הייצור. זה כדי להוזיל את אותו תשליםמחיר המוצר לצרכנים או כדי לעודד שימוש במוצר מסוים. הממשלה יכולה לומר שהיא רוצה לעודד
 ך שהוא מחסן את ים יהיו זולים. כי כשאדם מתחסן מעבר לכנאנשים להתחסן ושהמחירים של חיסו עצמו יש לזה השפעה חיצונית חיובית, סביבה יותר בריאה.
 קיים פער בין המחיר שהיצרן מקבל לבין המחיר שהצרכן . עקיף שליליסובסידיה היא, בעצם, מס
 משלם, אך פער זה הפוך לעומת מקרה של מס על המוצר.
 הממשלה רוצה להוזיל תחבורה ציבורית אז היא יכולה פקקים, זיהום אוויר, לצמצם אותה, בשביללסבסד
 השפעות חיצוניות שליליות. -חניות
 לא היצרן . אם10נשתמש באותה דוגמה עם היחידה השקלים הוא לא ייצר. הממשלה מעניקה 10יקבל
 שקלים לכל יחידה מיוצרת. נסמן 2סובסידיה בסך . הממשלה אומרת sub .Sub=2סובסידיה באותיות
 שקלים, שהוא יבקש 10ה עולה לו ליצרן שהיחיד שקלים 2. הממשלה תוסיף 8 -שקלים פחות 2מהצרכן
 ל מה שהצרכן ישלם . מכעל כל יחידה שהוא ימכור .מה שיוצר עקומה חדשה -2הממשלה תוסיף
 הממשלה יכולה לסבסד מחירים של גורמי ייצור. נניח
 יצור הם יקרים, ולתת להם לשלם מחיר שהיא רוצה לעזור לחקלאים, היא יכולה לבדוק אילו גורמי ילא נכנס לדרך הזו בקורס, אבל זו דרך נוספת של מים אחר מהאחרים. או לסבסד חשמל בתעשייה.
 הממשלה לסבסד עלויות. באזורים מסוימים מסבסדים גם שכר עבודה.
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 השפעת מתן הסובסידיה על שיווי המשקל בשוק
 נראה איך סובסידיה תשפיע על שיווי משקל.
 נקודת שיווי משקל בהתחלה. המחיר של שיווי Aנניח ש (S-Sub) משקל התקבל במפגש בין היצע פחות סובסידיה
 . המחיר של שיווי משקל יהיה Bנקודה -עם הביקושבמפגש בין היצע פחות סובסידיה עם הביקוש וזה המחיר
 שמשלם הצרכן.
 למה? באיזה מקרה הוא ירד בדיוק -שקלים 8זה יותר מ שקלים? 8בשקלים. במחיר זה, היצרנים רוצים 8ניח שהמחיר ירד לנ
 והממשלה 8יחידות תחת הנחה שהצרכן ישלם 10לייצר יחידות, ולכן 10אבל צרכנים רוצים יותר מ .2תשלים ל
 ידיה בסהמחיר גם יעלה למעלה. אנחנו רואים שהסואלא בין לבין. נניח 8תגרום למחיר הצרכן לרדת אבל לא ל
 . 10ונמוך מ 8. זה גבוה מ9שלככל שעקומת הביקוש יותר קשיחה המחיר שהצרכן משלם ירד יותר. אם היא הייתה קשיחה לחלוטין
 יחידות. אם היא לא קשיחה, הצרכן ירצה יותר 10, כי הוא בכל מקרה לא יקנה יותר מ8ורד לזה היה ייחידות וזהו התוצאה שמתקבלת. לפעמים המטרה היא לעודד שימוש במוצר ולאו דווקא להוריד 10מ
 יחידות, 10ס. היצרן מייצר יותר מוובה מצליח. למשל, נוסעים יותר באוטואנחנו רואים שז –מחיר . ₪ 11והמחיר ליצרן יהיה ₪ 2שקלים. הממשלה מוסיפה 9מקבל מהצרכן
 כשהצרכן משלם מחיר נמוך ממה ששילם קודם אבל לא נמוך מהסובסידיה, הממשלה מוספה את
 . Cהסובסידיה עד שמקבלים לעקומת ההיצע האמיתית בנקודה מה -זה מחיר השוק של המוצר Bיקוש להיצע, הוא מתקל בנקודה שיווי משקל חייב להתקבל בין ב
 שהצרכן משלם. אחרי שהתקבל שיווי משקל שמשלם הצרכן, הסובסידיה אמר שממה שמשלם הצרכן שקלים, זה לא מחיר העלות האמיתית של היצרן. הוא חייב 9. נניח שהוא משלם ₪ 2הממשלה תוסיף
 לקבל עוד כסף מהממשלה.
 עשרה שקלים. אם בשיווי משקל החדש הוא מייצר 10עולה לו לייצר יחידה -ע השחורהעקומת ההיצ. כך הזושקלים אחרת הוא לא ייצר את היחידה 10יחידות, הוא צריך לקבל מחיר גבוה מ 10יותר מ
 שקלים למחיר של הצרכן אחרת הוא לא 2. הממשלה מוסיפה Q2הוא מסכים לייצר את היחידה ב ייצר.
 ממשלה במתן סובסידיה זו מכפלה של גובה הסובסידיה כפול הכמות הנמכרת לאחר הוצאות ה
 הסובסידיה.
 Sub * Q2 2 10יותר מ
 Q2- הכמות הנמכרת לאחר הסובסידיה Sub- גובה הסובסידיה
 , כי הסובסידיה גורמת לכמות שיווי משקל לגדול.20הוצאות הממשלה יהיו מעל
 ₪ 2, שכן גובה הסובסידיה הוא ₪ 20במתן סובסידיה תהיינה גבוהות מבדוגמה זו, הוצאות הממשלה .20יחידות. זה יותר מ 10ליחידה, והכמות המיוצרת לאחר הסובסידיה גדולה מ
 היצרנים והצרכנים . –ניתן לראות כי הסובסידיה מיטיבה בדרך כלל עם שני הצדדים
 .ת הביקוש וההיצעשווה והוא תלוי בגמישו נו בהכרחאולם שיעור ההטבה היחסי לכל אחד מהצדדים אי.
 מחיר ליצרן
 מחיר לצרכן
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 השפעות הדדיות והתערבות ממשלתית
 שינוי בשיווי משקל בשוק אחד גורר השפעה לשוק אחר. -דיברנו על השפעת הדדיות נראה איך ממשלה יכולה להתערב בשוק אחד ודרך ההתערבות הזו להשפיע גם על השוק האחר.
 1דוגמא X ,ו = סיגריות-Y =הם מוצרים תחליפים. טבק
 מיוצרת. Xהממשלה הטילה מס על כל יחידת
 מצב מוצא: לכל אחד יש עקומות ביקוש והיצע רגילות ובשניהם לא הייתה התערבות ממשלתית.
 .)מצב מוצא בשחור( קודם כל נציג את השווקים
 . )העקומה בצבע אדום( SX+Tאת המס ויוצרים עקומת SX, מוסיפים לעקומת Xהשינוי מתחיל בשוק קובע את המחיר שישלם הצרכן על סיגריות. הצרכן Bבנקודה לעקומת הביקוש SX+Tהמפגש בין
 יקנה פחות, והמחיר שהצרכן משלם לא ישאר בסוף ביד של היצרן. נרד עד עקומת ההיצע וזה המחיר היא SX+Tבל היצרן. תמיד המחיר לכל צד יושב על העקומה האמיתית השחורה שלו. העקומה שמק
 . מלאכותית, שרירותית מחיר לצרכן ומחיר ליצרן. -נוצרים שני מחירים
 זה שהצרכן משלם או היצרן -Yמה יהיה המחיר שיקבע את האופן בו תגיב עקומת הביקוש למוצר X, לא מעניין אותו מה הסיבה לעלייה. מבחינתו מחיר Bל Aהייתה מ מקבל? צרכן, כי מבחינתו התזוזה
 . כי הצרכן אומר שהוא קונה פחות הביקוש יעלה -יוביל לתגובה בביקוש למוצר התחליפיעולה, וזה סיגריות, ולכן קונה יותר טבק. הוא יחליף את הסיגריות בטבק.
 יש שני מחירים כי המס נבנה כך שכל העקומה נבנתה כך שהצרכן משלם מחיר מסוים, והיצרן ממה
 הוא עשה זאת כדי להגיע לשיווי SX+Tשהוא גובה הוא מעביר לממשלה. כשהיצרן בנה את העקומה ית שלו משקל חדש, ולהגיע לעקומת ההיצע האמית
 אחרי שהוא מעביר לממשלה מס. אחרת איך הוא היה מעביר לממשלה את הסכום? הוא היה מפסיד.
 בשני המקרים המחירים עלו. ברגע שיש מס וסובסידיה, צריך לשים לב שמה שיקבע בסוף זה המחיר שמשלם
 הצרכן.
 שימו לב!!!בניתוח מוצרים תחליפיים או
 חיר הקובע את משלימים המ תגובת הביקוש למוצר השני
 הוא המחיר לצרכן
 מחיר לצרכן
 מחיר ליצרן
 טבק -Yמוצר סיגריות -Xמוצר
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 -אפשר להסתכל על כל אחד מהשווקים ולהגיד כל מיני דברים
 מחירX .לצרכן יעלה
 כמות שיווי משקל בX תרד
 הוצאות הצרכנים על רכישת מוצרX – תלוי בגמישות)השרטוט , מסתכלים על עקומת הביקוש הביקוש
 רק -מצד שמאל "נשלף" מתוך השרטוט המקורי. איך יודעים מתי משתמשים העקומה של הביקוש(
 קומת בגמישות הביקוש? כשמטיילים לאורך עביקוש, ומצד אחד המחיר עולה והכמות יורדת, לא יודעים מה קורה מבחינת המכפלה כי אין נתונים
 מי שיורד כלפי -מספריים, לא יודעים מה יותר חזקמעלה או מי שיורד כלפי מטה. אם הביקוש לסיגריות
 הכמות לא מגיבה דרמטית למחיר, הוצאות -קשיחה עלה דרמטית עלו, כי המחיר שעל Xהצרכנים על
 יותר מהכמות שירדה. אם לא ידוע, לא נסיק .מסקנות
 פדיון יצרניX- עקומת ההיצע. נקודות מסתכלים עלA . אם לוקחים את זה בצורה שמנתקים את העקומות Cומת על
 )הגרף מצד ומסתכלים על כל אחת בנפרד, קל יותר לענות על השאלה X. פדיון יצרני רק עקומת ההיצע( -ימין "נשלף" מהשרטוט המקורי
 מייצר פחות בשווי משקל החדש והמחיר שהוא Xיצרן Cל Aתרד ממקבל נמוך יותר. ליצרן נשאר מחיר נמוך יותר בגלל המס. היצרן
 מקבל מחיר נמוך יותר, מייצר פחות יחידות, ברור שהפדיון ירד.
 מחירY- יעלה
 כמות שיווי משקל בY- יעלה
 הוצאות הצרכנים עלY- .יעלו
 כשהמחיר עולה והכמות יורדת, לא ניתן לדעת. אבל כשיש תנועה של (.Yהעקומה קל לדעת )במקרה של
 צרכניםהוצאות Xמוצר
 Xפדיון יצרני
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 2דוגמא X ו-Y הממשלה העניקה סובסידיה למוצרדגנים וחלב. -הם מוצרים משלימיםX .
 .)בשחור( ראשית נצייר מצב מוצאשיווי משקל החדש . S-subצריך להוסיף עקומת היצע שהיא Xבמוצר . Xהשינוי הוא סובסידיה למוצר
 היה המחיר שמקבל יהמחיר האפקטיבי שיקבע איך תגיב עקומת הביקוש לחלב לא .Bבנקודה מתקבל אוכלים יותר דגנים בגלל הסובסידיה. יורד. Xהמחיר לצרכן בהיצרן אלא המחיר לצרכן.
 יעלה אבל זה לא מעניין, מה שמעניין מבחינת התגובה זה מה הצרכן משלם. הוא משלם ליצרןמחיר לכן עקומת הביקוש לחלב תושפע.וקונה יותר, Xפחות על
 קונים יותר חלב. כשהמחיר של הדגנים יורד, -שלימים, אוכלים יותר דגניםאנחנו מדברים על מוצרים מ .)עליה במחיר ובכמות( אנחנו מקבלים תוצאה כמו בגרף הקודם Yבהביקוש לחלב יעלה.
 מה יקרה למחירX .לצרכן? ירד כמות שיווי משקל בשוקX- .תעלה
 הוצאות הצרכנים עלX- מסתכלים על הביקוש. מעבר. מחיר ירד וכמות עלתה. יש ירידה Bל Aמנקודה
 במחיר ועליה בכמות. במקרה הזה אנחנו לא יודעים עה על הוצאות הצרכנים. כי כשמסתכלים פאת ההש
 על אותה Bל Aעוברים מ Xעל עקומת הביקוש למוצר )גרף מצד שמאל(עקומה.
 פדיון יצרניX- מסתכלים על עקומת ההיצע. צרכנים זה ביקושומסתכלים Xויצרנים זה היצע. לוקחים את עקומת ההיצע של יצרני
 אלא העקומה השחורה. שחור זה הצבע הבסיסי, SX-SUBעליה. לא אינה אמיתית אלא סובסידיה שהתווספה. מה S-SUBאדום זה השינוי.
 .Cל Aדה שקרה ליצרנים זה המעבר מנקו)הפער רואים שהסובסידיה מגדילה את עודף הצרכן וגם את עודף היצרן.
 בין המחיר לעקומת הביקוש, ככל שהמחיר נמוך יותר כך עודף הצרכן גדול יותר(.
 מחיר ליצרן
 מחיר לצרכן
 חלב Yמוצר דגנים Xמוצר
 Xהוצאות צרכנים על מוצר
 Xפדיון יצרני
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 מתוך שאלות תרגול וחזרה, פונקציית הביקוש ושווי משקל בתנאי תחרות משוכללת:
 12שאלה פועל בתנאי תחרות משוכללת, עקומות הביקוש וההיצע למוצר "רגילות". המוצר Xשוק מוצר
 נורמלי. )עד כאן מצב מוצא(יחידות יותר 100בכל מחיר ומחיר מוכנים לקנות הצרכניםחלה עלייה בהכנסות הצרכנים כך שכעת
 יחידות 001שהיצרנים מוכנים לייצר חלה ירידה בהוצאות הייצור המשתנות כך ובמקביל מהמוצר בכל מחיר ומחיר. יותר
 מכאן שבשווי משקל החדש: יחידות. 200-א.כמות שווי משקל תגדל ב
 יחידות ומחיר המוצר יישאר ללא שינוי 100-ב.כמות שווי המשקל תגדל בדיוק ב ג.לא ניתן לדעת מה יקרה למחיר שווי המשקל.
 ד.כל התשובות לעיל אינן נכונות.
 שינוי בהכנסה יגרום -שיווי משקל בתחרות משוכללת. מוצר נורמלי מדליק נורה אדומה -מצב מוצא לשינוי בביקוש בהתאם )עליה תוביל לעליה(.
 אחד כמו שאנחנו רגילים. כעת יש שינוי שמתייחס לביקוש, ואחד שינוי כאן יש שני שינויים ולא להיצע.
 אנחנו -יחידות יותר 100בכל מחיר הצרכנים רוצים לקנות
 , אנחנו יודעים שכרגע הם רוצים Q1רצו P1יודעים שבמחיר Q1+100 . יותר. עקומת הביקוש 100כעת במחיר הם רוצים
 . היא עוזרת להעביר את 'Aהחדשה חייבת לעבור דרך נקודה עקומת הביקוש החדשה. זה שיש נקודת אחיזה עוזר לקבל
 יוואינה בשי 'Aקנה מידה. למשל, אם זה היה השינוי היחיד ו 100וי משקל היה מתקבל בנקודה אחרת. לא בומשקל, שי
 יחידות. זה שידענו למתוח את הקו ולהעביר דרכו את עקומת כמו כמות שיווי משקל -הביקוש עוזר לזהות מצבים אחרים
 'A. אנחנו יודעים כאן להיאחז בנקודה 100תגדל בהכרח ב ולדעת ששם עוברת עקומת הביקוש.
 השינוי השני אומר שבמקביל חלה ירידה בהוצאות היצור המשתנות כך שהיצרנים מוכנים לייצר יותר 'A, נשתמש בה שוב כנקודת אחיזה, הפעם דרך Aבכל מחיר. בגלל שהתחלנו משיווי משקל בנקודה
 . היא 'Aע לבין הביקוש קורה בנקודה נעביר את עקומת ההיצע. מה שקורה, הוא שהמפגש בין ההיציחידות 100שיווי משקל. המחיר לא השתנה, והכמות בשיווי משקל גדלה ב תהופכת להיות נקוד
 בדיוק.
 (.'A) כל הפתרון נעוץ בשרטוט שבו נקודת אחיזה
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 10שאלה מוצר נמכר בתנאי תחרות משוכללת. עקומות הביקוש וההיצע בענף רגילות.
 יחידות מהמוצר בכל 100כמות קבועה של הגיעו יצרנים חדשים המעוניינים למכור )במצרפי(לענף ידוע שבעקבות שני שינויים אלו גדלה .הכנסת הצרכנים הרוכשים את המוצר ירדהכמו כן מחיר.
 יחידות. 100-כמות שיווי המשקל בענף בדיוק ב
 להלן טענות אחדות:
 I. .המוצר נחות
 II. הוותיקים בענף לא ישתנו.רווחי היצרנים
 III. .הפדיון הכללי בענף בהכרח יגדל
 בחר את התשובה הנכונה:
 נכונות. I ,IIרק טענות א. נכונות. II ,IIIרק טענות ב. נכונות. I ,IIIרק טענות ג. ( נכונות.I ,II ,IIIכל הטענות )ד.
 .עקומת ביקוש והיצע. גם כאן היו שני שינויים -מציירים מצב מוצא
 זה שהגיעו יצרנים עם עקומת היצע קשיחה לחלוטין, זה אומר שלא
 יחידות. אם מחברים את זה 100משנה מה המחיר, הם תמיד רוצים יחידות. כי אם נבוא 100בעם ההיצע הרגיל, העקומה תוסט ימינה
 , הם 100הקשיחים ונשאל כמה הם רוצים למכור במחיר יםליצרנ. אז ביחד הם ירצו Q1ים ירצו . והיצרנים האחר100יגידו
 Q1+100.
 תעבור העקומה. כך נראה את השפעת כניסתם 'Aבסוף דרך נקודה 100תוסט ימינה ב מה, העקו100של היצרנים החדשים. נוסיף
 יחידות.
 A' היא נקודת אחיזה ולא נקודת שיווי משקל, אלא אם כן הביקוש יפגוש אותה שם.
 בשינוי השני, אנחנו לא יודעים איזה מוצר זה. אבל אמרו את
 מה יכול לגרום לה לגדול כך? רק מצב בו -יחידות. כלומר 100גדלה כמות שיווי משקל ב -התוצאה וי המשקל. ותהיה נקודת שי 'Aרק אם . 'Aהביקוש יפגוש את ההיצע בנקודה
 יודעים באיזה מוצר מדובר, אבל אפשר הכנסת הצרכנים ידעה, וראינו שהביקוש עלה. אנחנו לאהיא רק 'A. הדרך היחידה להביא אותנו לנקודת שיווי משקל בלהסיק מהתוצאה שמדובר במוצר נחות
 אם הירידה בהכנסה מביאה לעליה בביקוש. אז המוצר בהכרח נחות.
 נכונה. נבחן את שאר הטענות. 1טענה
 -קיםפיע על רווחי היצרנים הותיש: מה שמ2טענה המחיר. ניקח את עקומת ההיצע של הותיקים וננתק
 . מבחינתם Aאותה. היצרנים הותיקים היו לבד בנקודה מה שיגרום לשינוי ברווחים הוא אם מחיר שיווי המשקל
 ישתנה. אבל זה לא השתנה. אם המחיר נשאר אותו שהרווחים של ברור -מחיר, העקומה אותה עקומה ד שמאל(הוותיקים לא השתנו )גרף מצ
 . הפדיון P1*Q1+100הוא -: הפדיון הכללי בענף3טענה
 הכללי בענף גדל. התווסף לו עוד פדיון של היצרנים החדשים.
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 9שיעור פיקוח על המחירים
 סובסידיה. מתןאו ,מיסים -היא יכולה להתערבדרכים בהן 2על התערבות ממשלתית ועל דיברנו מחיר גבוה -מחירים 2הטלת המס מתווספת על עקומת ההיצע של היצרנים, עלות נוספת שמייצרת
 , והמחיר הנמוך יותר הוא המחיר שנשאר ליצרן אחרי שהוא מעביר (מחיר השוק)אותו משלם הצרכן מס לממשלה.
 מה שלהם במחיר לאחר מחירים יש הבדל בין פדיון היצרנים שמתייחס לנקודה על העקו 2כשנפתחים המס, להוצאות הצרכנים המתייחסות לנקודה על העקומה שלהם המחיר כולל המס. ההבדל הזה
 לפעמים מבלבל אז חשוב לשים לב. והמחיר ,אותו דבר עם סובסידיה: גם מייצרת שני מחירים, אבל מחיר המוצר בשוק לצרכן נמוך יותר
 מוזילה להם עלויות יצור. -שלה משתתפת עם היצרניםשהיצרן מקבל גבוה יותר, כי בסובסידיה הממממה שעולה להם לייצר הממשלה מבקשת מהם להוזיל. לכן מורידים סכום מסוים מהעקומה שלהם
 יש מחיר נמוך שהצרכן משלם, המחיר שהיצרן מקבל הוא הסכום של הצרכן s-subונוצרת עקומה של + הסובסידיה.
 אם היא חושבת שהמחיר בשוק לא תואם מטרות -יכולה להתערבמשלה מהיש דרכים נוספות בהן
 אולי המחיר גבוה או נמוך -ממשלתיות. לא תמיד המחיר שנקבע בשיווי משקל מתיישב עם המטרותמדי לדעת הממשלה. אם המחיר שהיא חושבת שמתקבל בשיווי משקל לא מתאים לה, היא קובעת
 מהמחיר המתקבל בשיווי משקל ונציג שני סוגים מחיר אחר. יש ביכולתה לקבוע מחירים אחרים אחד גבוה ואחד נמוך. -כאלה
 מחיר מקסימום המחיר המקסימלי שהממשלה מאפשרת לקנות או למכור בו.
 היא קובעת את המחיר הכי גבוה שהיא מרשה לצרכנים לשלם וליצרנים למכור.
 על יש נטייה להתבלבל בין המילה "מקסימום" לתופעה מחיר מקסימום נמצא מתחת לשיווי משקל. וחשוב להבין שזה נמצא מתחת לשיווי משקל. -הגרף
 נבין למה זה קורה:
 שקלים. 10נניח ששיווי משקל הוא במחיר היא מציבה את הרף מתחת לשיווי משקל, כי כוחות .הממשלה מגדירה רף מקסימלי שאסור לעבור אותו
 נגד כוחות השוק. -השוק רוצים להגיע למחיר גבוה יותר, והממשלה שמה מחסום, שאסור לעבור אותו
 יתה מגדירה מחיר מקסימום ינניח שהממשלה הלמה זה חייב להיות מתחת לשיווי משקל ולא מעליו? לא -ה אף אחד לא היה רוצה לעשות זאתהיה מצחיק, כי גם ככ. זה ₪ 12נניח -כמחיר מעל שיווי משקל הצרכנים ולא היצרנים.
 הממשלה אומרת שגם היצרנים וגם הצרכנים מוכנים לסחור במחיר שיווי ר שאיש תוקף להחלטה כ משקל, אבל מתוקף סמכותה היא לא מאפשרת. לכן מחיר מקסימום נמצא מתחת לשיווי משקל.
 ₪ 2שקלים ) 8ניח שהמחיר שהממשלה קבעה הוא נ
 מתחת לשיווי משקל(. אסור לאף אחד לעבור את המחיר. אם המחיר מתחת לשיווי משקל נוצרים עודפים, הכמות שהצרכנים רוצים לקנות יושבת על עקומת הביקוש
 ואי אפשר -גדולה מהכמות שהיצרנים מוכנים לייצרולה להם יותר. להכריח אותם לעשות את זה, כי זה ע
 והכמות ( 200)נניח Qdהצרכנים רוצים לקנות נוצר מצב של עודף (. 100)נניח Qsשהיצרנים רוצים היא
 יחידות. אנחנו יודעים לגבי עודף ביקוש 100ביקוש של שהוא גורם לעליה במחיר.
 100עודף ביקוש
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 באילו דרכים הממשלה מבטיחה את מחיר המקסימום?להבטיח שהמחיר שיקבע ישאר כך, לכן כשלומדים מחיר מקסימום הממשלה חייבת למצוא דרכים
 שהמחיר שיקבע לא -לומדים גם באילו דרכים )נלמד חלק מהן( הממשלה תבטיח את מחיר המקסימום יעלה.
 הוא מה שיכול לגרום למחיר לעלות. כל טיפול -צריך להבין שמה שיכול לפגוע במחיר זה עודף הביקוש
 ת הבעיה.בעודף הביקוש יפתור א. 200יחידות והצרכנים רוצים 100: היצרנים רוצים לייצר מכירת עודפים -אפשרות ראשונה .1
 לפעמים הממשלה -יחידות. מאיפה? אפשר להניח שיש לה מחסני חירום 100הממשלה תספק הממשלה יכולה לספק אוגרת במחסנים מוצרים לשעת חירום, כמו קמח, חיטה, דלק, תרופות.
 מכירה מאותם מחסנים או לייבא ממדינה אחרת ולספק את הכמות החסרה. את החסר דרך יחידות אלא זה שהיא תספק אותם. 100לא משנה איך היא תשיג את ה
 דוגמה: היה חורף שהיה קר והייתה בעיה עם העגבניות, אז המדינה הביאה עגבניות ממצרים. גם עם הקוטג', שקלו לייבא קוטג' מחו"ל.
 ות השווה לעודף הביקוש במחיר מקסימום. הממשלה תמכור כמ ליחידה. ₪ 8יחידות במחיר 100היא תספק במקרה שלנו )הדוגמה מהעמוד הקודם(,
 במקום שהממשלה תספק לצרכנים את -מתן סובסידיה לכל יחידה מיוצרת -אפשרות שניה .2
 -היא תגרום ליצרנים לייצר את הכמות שהצרכנים רוצים לקנות ,היחידות החסרות 100יחידות, 200תגיד ליצרנים שהצרכנים רוצים הממשלה )בגרף בצבע כחול(באמצעות סובסידיה.
 על עקומת 'Cיחידות מתאימה לנקודה 200תבקש מהם לייצר את זה. העלות השולית לייצור ו -הם לא יסכימו 'Cיחידות את המחיר היושב ב 200. אם היצרנים לא יקבלו עבור כל הההיצעשקלים(. לכן, הממשלה 10ליצרן )יותר מ P3מחיר
 , וזה יהיה סובסידיה 'Cל Cתשלם את הפער בין . היא תגרום ליצרנים לייצר את 2שגדולה מ
 היחידות באמצעות תשלום מה שחסר להם כדי יחידות. המחיר שהם 200שהם יסכימו לייצר
 בכמות Sדורשים הוא המחיר שיושב על עקומת שהצרכנים רוצים.
 הממשלה מתאימה את ההיצע לביקוש. -מתן סובסידיה לכל יחידה מיוצרת
 כך ,ממשלה תעניק סובסידיה לכל יחידה מיוצרתהשהכמות המיוצרת תהיה שווה לכמות המבוקשת במחיר מקסימום. במידה ועקומות הביקוש וההיצע "רגילות", גובה הסובסידיה הדרוש להשגת מטרה זו גדול מההפרש בין מחיר שיווי משקל
 . Pmaxל
 ניטרלה את הלחץ להעלות את וכך היא האופציות הראשונות הממשלה דאגה לספק את החסר, 2ב המדינה מגבילה את הצרכנים. לעומת זאת, באופציה השלישית המחיר.
 הממשלה תגביל את הצרכנים לקנות כמות השווה :מכסות צריכה )קיצוב( -אפשרות שלישית .3
 לכמות המיוצרת במחיר מקסימום. המדינה קבעה ,צנעתקופת הב 50בשנות הלמשל,
 את החסר מחירי מקסימום, לא היה לה כוח לספק אז היא הגבילה את היכולת של הצרכנים לקנות
 בנוסף למה שאדם היה משלם, הוא היה .מוצריםמקבל פנקס נקודות ושילם עם זה. הממשלה לא יכולה לשלוט על כמות הכסף שיש לאנשים, ולכן היא
 לם רק בכסף אי אפשר לש -הגבילה את היכולת לשלם אלא גם בתלוש.
 100הקיצוב שם "חומה", מגבלה, לא לקנות יותר מיחידות. כאילו הפך את עקומת הביקוש של הצרכנים להיות קשיחה לחלוטין בתחום הרלוונטי. האיזור
 . )בכחול( הראשון יורד משמאל לימין והשאר אנכי
 ליצרן
 sub˃2
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 צרכנים ויצרנים. -נבדוק מה כל צד מעדיף
 צרכנים
 במצבים כאלה לוקחים את העקומה הרלוונטית ומוציאים אותה מיתר העקומות. נראה מה קובע לצרכן מה הוא מעדיף, אז נסתכל
 עודף זה - התועלת של הצרכןרק על עקומת הביקוש. מה שקובע את וזה הגודל הרלוונטי. הצרכן
 שקלים. 8 לםהמקרים הצרכן מששלושת בכל יחידות )לא משנה מי משלים את 200ומקבל 8ם באופציה הראשונה הוא משלעודף הצרכן הוא כל הירוק המקווקו )כולל השטח -סרות(יחידות הח 100ה
 צהוב(.-המקווקו ירוק
 8יחידות שכולן מיוצרות על ידי היצרנים ומשלם 200הוא קונה 2בחלופה שקולות זו לזו. 1-ו 2שקלים. חלופות
 עודף 3יחידות. בחלופה 100שקלים, אבל צורך 8 משלםהוא גם 3בחלופה, עודף הצרכן נמוך יותר. כל החלק של בצהוב המקווקו הצרכן הוא רק הטרפז
 נגזל מהצרכנים. 2ו 1חלופות האופציות הראשונות 2אבל הוא מעדיף את , 2ל 1בחינת הצרכן, הוא אדיש בין מ
 .3על פני האופציה ה
 1~2≻3
 יצרנים שקלים ומייצר 8, היצרן מקבל 1הבאופציה
 יחידות. עודף היצרן יהיה הריבוע 100 .המקווקו הקטן המקווקו באדום+כחול
 עם הסובסידיה, היצרן מקבל – 2אופציהP3 עודף 1עדיפה על 2 .200( ומוכר 10)מעל( .
 היצרן בריבוע האדום, כולל החלק החופף אדום(.-עם הריבוע הכחול
 שלה מגבילה את הצרכנים, הממ 3אופציה ב . ש"ח 8עבור 100אז שוב היצרנים מייצרים
 , אבל הם 1ו 3אם כן, היצרנים אדישים בין חלופות
 על פני האחרות. 2מעדיפים את חלופה
 1~3≻2
 מסמנים עם הסימנים העדפה
 ≺ / ≻הבאים: מגדול/קטן > / <(.)להבדיל
 )לא במובן של אפתיות, אדישות
 אלא שזה לא משנה(: ~ אפשר להשתמש גם ב =
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 מחיר מינימום המחיר המינימלי שהממשלה מאפשרת לקנות או למכור בו והוא נמצא מעל מחיר שיווי משקל.
 במקרה שהיא רוצה לעודד יצרנים. קובעת מחיר מינימוםהממשלה שקלים, יכול להיות שזה מחיר 10צע ונקבע ששיווי משקל בשוק תחרותי הוא יאם נציג ביקוש וה
 צם הפסדים, אבל לא את כל העלויות הקבועות. זה מקרה שהם מצמ -שמכסה ליצרנים עלויות משתנות או מהענף, ואז הענף צפוי לקריסה.הם יצ -ימשיכו לייצר בטווח קצר, אבל ברגע שתהיה להם אפשרות
 לענף אין כוח אדם, המחיר של המוצרים זול מדי, אין להם את המשאבים, ולא ענף החקלאות. -לדוגמה שהם גידלו. שווה להם אפילו לקטוף את מה
 -מקומות תעסוקה, אם זה חקלאות -לממשלה יש אינטרס מעבר למחיר לצרכנים לשמור על ענף מסוים '.דשטחים ירוקים, וכ
 היא יכולה לקבוע מחיר שיבטיח את יציבות הענף לטווח ארוך, וליצרנים לא תהיה סכנת קיום, הם לא רק יצמצמו הפסדים. אם עובדים בטווח קצר, מתישהו חלק מהיצרנים פשוט לא יעמדו בזה ויצאו מהענף בגלל העלויות
 הגבוהות. זו הסיבה העיקרית שממשלה תקבע מחיר מעל שיווי משקל.
 כשקובעים מחיר מעל .₪ 12 -שהממשלה קבעה מחיר מינימום נניח
 , הכמות המוצעת (Cל B)בין עודף היצעשיווי משקל נוצר מצב של יחידות 200גדולה מהכמות המבוקשת. נניח שהכמות המוצעת היא
 , נוצר עודף היצע )לא להתבלבל בין עודף היצע 100והמבוקשת היא לעודף יצרן(.
 מחיר לא יכול להישאר לאורך זמן מעל שיווי כשיש עודף היצע, ה
 משקל, כוחות השוק ילחצו להוריד את המחיר. אז המדינה חייבת להבטיח את מחיר המינימום דרך טיפול בעודף ההיצע.
 דרכים להבטחת מחיר מינימום:
 כשהממשלה קונה הממשלה תקנה כמות השווה לעודף ההיצע במחיר מינימום. -קניית עודפים .1היא צריכה להרחיק אותם מהשוק, אם היא תחלק אותם לאוכלוסיות חלשות וכו' זה יםפדוע
 .כדי לטפל בבעיה . חשוב שהעודפים שהיא קונה יורחקולשוק יחזור חזרה
 .המקווקו בירוק( המלבן) Pmin(Qs-Qd)הוצאות הממשלה:
 כך שהכמות המבוקשת תהיה שווה ,מיוצרתהממשלה תעניק סובסידיה לכל יחידה -סובסידיה .2לכמות המיוצרת במחיר מינימום. בהנחה שעקומות הביקוש וההיצע "רגילות" גובה
 שקלים(. 2שיווי משקל )במקרה הזה גבוה מ P1ל Pminהסובסידיה יהיה גדול מההפרש בין אמרה ליצרנים לייצר מה ממשלהאם קודם ה הסבר:
 ושאלה את היצרנים איזה ,שהצרכנים רוצים לקנות, מחיר הם רוצים לקבל, הפעם היא בודקת את הצרכנים
 200מסתכלת על עקומת הביקוש שלהם, ורואה שאת ה 10, במחיר נמוך מ'Cיחידות הצרכנים יקנו בנקודה
 הוא המחיר המקסימלי שהצרכן מוכן P3(. P1שקלים )מחיר לצרכן. אם וזה יהיה ה -יחידות 200לשלם על
 שקלים והממשלה רוצה 10מוכן לשלם פחות מ הצרכןשקלים, את הפער הממשלה תשלם בין 12שהיצרן יקבל
 C לC' . שקלים. 2הסובסידיה תהיה גדולה מלכן * 200במקרה הזה -Sub*Qsהוצאות הממשלה יהיה
 400יותר מ, ולכן סה"כ 2הסובסידיה שהיא גבוהה מ .)השטח המקווקו בצהוב(
 לכמות המבוקשת במחיר הממשלה תגביל את היצרנים לא לייצר כמות מעבר -מכסות יצור .3
 . הממשלה מגבילה את היצרנים. היא אומרת להם שהם לא (יחידות 100מינימום )במקרה הזה יחידות כי זה מה שהצרכנים רוצים לקנות. היא עושה את זה 100יכולים לייצר יותר מ
 יחידות. 10כולה להגדיר לכל אחד לא לייצר יותר מיצרנים, היא י 10באמצעים הבאים: אם יש יש קונפליקט בין האינטרס של היחיד בקבוצה לאינטרס של הקבוצה. האינטרס של הקבוצה
 עודף היצע
 ליצרן
 לצרכן
 Sub>2

Page 89
						

89
 שלא תהיה חריגה מהמכסות. האינטרס של היחיד זה לחרוג, לייצר עוד יחידה ולהרוויח
 זה 1אותה. אבל אם כל אחד מייצר יותר מאפשר אז דות בשוק. יחי 110, 10%חריגה ב
 .לאכוף את זה.. לשלוח פקחים )בשרטוט בכחול(
 נבדוק מה עדיף לכל צד
 צרכנים נסתכל על עקומת הביקוש.
 מחיר 12משלמים צרכניםה 1באופציה ה(יחידות. היצרנים מייצרים 100המינימום( וקונים
 יחידות קונה הממשלה. הצרכן נמצא 100, אבל 200 . Bבנקודה
 10ומשלם פחות מ 200קונה הצרכן : 2אופציה (P עודף .1מ פהעדי 2אפשרות . קל לראות שלצרכן(
 .Bבגדול מ 'Cהצרכן ב
 12ומשלם יחידות 100הצרכן קונה 3באופציה ₪ ליחידה.
 , ומעדיפים את 1ו 3הצרכנים אדישים בין אופציות .2חלופה
 2≻1~3
 יצרנים. נסתכל על שקלים לכל החלופות 12נראה שהיצרנים מקבלים
 :עקומת ההיצע שלהם 200ליחידה, מייצרים 12מקבלים היצרנים -1אופציה
 קונה)לא משנה להם שהמדינה משמידה את מה שהיא , גם Cעודף היצרן הוא כל הריבוע עד נקודה -(.מהם
 השטח המקווקו וגם השטח שאינו מקווקו.
 יחידות, עם 200היצרנים מייצרים -2אופציה. אז היצרנים אדישים ₪ 12הסובסידיה הם מקבלים
 .1ו 2בין חלופות
 רק מבחינת היצרנים, עודף היצרן קטן -3אופציה(גוזלים מהם את הרווח שהם . השטח המקווקו באפור(
 יכולים להגיע אליו. ומעדיפים את החלופות האלה 2ו 1היצרנים אדישים לחלופות
 .3על פני חלופה
 1~2≻3
 לצרכן
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 10שיעור משק פתוח
 על משק סגור, שבו אין ייבוא וייצוא. עכשיו נפתח אותו ונניח שתי הנחות בסיסיות: דיברנועד עכשיו אין לנו השפעה על המחיר העולמי. אם נקנה -ביחס לשוק העולמיהשוק המקומי "קטן" .1
 הרבה מהמוצר שיש לו ביקוש והיצע עולמיים, הקניות שלנו לא ישנו את הביקוש וההיצע העולמיים כי אנחנו קטנים ואין לנו השפעה. ההתנהגות של המשק שלנו חסרת השפעה על
 . עלינו להחליט דל נתון ולא משתנהכגוהמחיר העולמי, אנחנו מקבלים את המחיר העולמי במחיר הזה אם שווה לנו לקנות מהעולם או למכור לעולם. השאלה מתי נבחר במחיר
 או אף אחד מהם. ,או למכור ,העולמי לקנותהכוונה היא לאותו מוצר, אין העדפה ביחס למוצר המקומי או -מדובר במוצר הומוגני .2
 לתוצרת חוץ. הסיבה היחידה לקנות תוצרת חוץ או לייבא זה בגלל שהמחיר נמוך מהמחיר בארץ.
 . *P-נסמן את המחיר העולמי ב
 .מחו"ל לקנותמהמחיר שמתקבל בשיווי המשקל המקומי כדאי נמוךבמידה והמחיר העולמי
 כדאי לנו לייבא מסין כי למשל: שווה למשק שלנו לקנות מהעולם. ,המחיר העולמי נמוך מהמקומיאם
 היא יותר זולה, וזה הרעיון.
 דוגמא: P=100-Q:נתונה עקומת הביקוש הבאה
 בשרטוט( Dעקומה ) S)עקומה P=Q:עקומת ההיצע המקומי
 בשרטוט( ש"ח ליחידה. 30-שווה למחיר העולמי ה
 דוגמה מספרית זו עם המשוואה היא לצורך הבנת הנושא, תרגילים במבחן לא יהיו בסגנון
 הזה.
 אם מפגישים את ההיצע המקומי עם הביקוש המקומי, היינו מגיעים לשיווי משקל מקומי
 .(A)נקודה 50ובכמות 50במחיר ,30ברגע שאומרים שהמחיר העולמי בשוק שווה
 קטן מהמחיר המקומי ולכן *Pחנו מבינים שאנכדאי לייבא, כי חו"ל יותר זול, אפשר להשיג מוצר
 במחיר נמוך יותר.
 . חוץ מהיצרנים המקומיים יש יצרנים בחו"ל חו"לSאז נוסיף לשרטוט עקומה נוספת, שנקרא לה עקומת חו"ל נראית של חו"ל העקומה נראית ככה, שאפשר לקנות מהם את המוצר. )זה לא אומר שבשוק
 .(ככה בגרף של השוק הישראלי ,ברגע שנכנס יצרן מחו"ל? כמובן שלא. ₪ 50האם בשוק המקומי ניתן יהיה להמשיך למכור את המוצר ב
 היצרנים המקומיים יצטרכו להתאים את עצמם למחיר העולמי.
 ל התעשייה המקומית, היו מכסים שהגנו ע 1985הוא נחשף לייבוא מתחרה. עד -, ענף הטקסטיללדוגמהואז עשו תוכנית כלכלית שבמקורה נועדה להילחם באינפלציה. בתוכנית הזו החליטו גם לטפל ברעות חולות שהיו במשק הישראלי, ובין השאר פתחו את המשק לייבוא מתחרה. לאט לאט הוא נחשף
 ייתה כניסה ליבוא למחירים זולים יותר, והתעשיות האלה לא הצליחו לעמוד במחירים הנמוכים. לא המתחרה וברגע שהוא נכנס הוא פוגע ביצרנים המקומיים שצריכים להתאים עצמם למחיר הנמוך. ייבוא
 בד"כ טוב לצרכנים כי הוא מוזיל את המחיר אבל פוגע ביצרנים המקומיים.
 ייבוא
 נק' שיווי משקל חדש
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 א בנתונים רשום שעקומת ההיצע המקומי הי , היצרנים המקומיים מפיקים רווח חיובי:₪ 30עד מחיר
 P=Q שקל, אם 1לייצר את היחידה ה ליצרן עולה שקל ליחידה. אם 1. זה אומר שליצרן הייצור הוא. וכן הלאה. 28יחידות, הוא מרוויח 2אם הוא מייצר . 29, הוא מרוויח ליחידה ₪ 30מחיר הוא מוכר ב
 .30ימכור בוהוא 30, בנקודה זו המחיר שווה לעלות השולית: העלות תהיה 'Bהוא יגיע עד לנקודה , היא תכסה את עצמה. אבל לא 30את היחידה ה 30מבחינת היצרנים המקומיים, אם הם ייצרו במחיר
 . ₪ 30אבל יוכלו לקבל עליה רק ₪ 31. יעלה להם לייצר אותה 31יהיה להם שווה לייצר את היחידה התתאגד עם העקומה ואז היא תישבר ו 'Bעקומת ההיצע המצרפית תתלכד עם ההיצע המקומי עד נקודה
 לא רלוונטי, כי היצרנים המקומיים לא יכולים להתחרות עם יצרני Sכל ההמשך של עקומה של חו"ל. חו"ל.
 משקל ה, שיווי אלא גם מחו"ל מקומישוק האבל בגלל שעקומת ההיצע המצרפית לא מורכבת רק מה
 צים לדעת כמה ירצו , במחיר הזה אם רו30. המחיר הוא המחיר העולמי Bתקבל בנקודה יהחדש , נשאל את הצרכנים כמה הם ירצו לקנות במחיר של P=100-Qמת הביקוש והצרכנים לקנות, נלך לעק
 יחידות והיצרנים המקומיים יהיו מוכנים לייצר רק 70יחידות. אם הם ירצו 70שיווי משקל, והם ירצו ן הכמות המבוקשת לכמות , הוא בעצם שווה להפרש בי'B-B בין שהוא הקטע ,יחידות, הייבוא 30
 המיוצרת.
 רואים שהייבוא פגע ביצרנים המקומיים, גרם להם לייצר פחות, רווחים נפגעו, פדיון נפגע. לכן כשהממשלה חושפת משק לייבוא אבל לא רוצה לגמרי לפגוע ביצרנים היא יכולה לצמצם יבוא על ידי
 מכס.
 השחור של ההיצע המקומי לא רלוונטי יותר. בגלל שההיצע המצרפי הוא כזה )כחול בשרטוט( החלק , זה שיווי המשקל Bהמפגש הרלוונטי של עקומת ההיצע המצרפית עם עקומת הביקוש קורה בנקודה
 30החדש, בה נקבעת כמות שיווי המשקל. מסתכלים על משוואת הביקוש שלהם ובודקים במחיר של . הקטע הזה הוא ההפרש 70והמבוקשת היא 30יחידות. הכמות המיוצרת היא 70 -כמה הם רוצים לקנות
 (.'Bל Bיחידות )בין 40, כלומר 70-30זה הייבוא. הייבוא שווה להפרש בין QSל QDבין
 אפשר לראות שהייבוא פגע בעודף היצרנים. כי אם מסתכלים על לשטח בין המחיר לעקומת ההיצע Aעודף היצרן שמתייחס לנקודה
 , ועודף היצרן אחר כך הוא ירוק +ירוק כחול( -)כל השטח המקווקו, אין ספק שהפדיון ירוק(-לעקומת ההיצע )רק השטח הכחול 30בין
 . 'Bל Aעודף היצרנים ירד מנקודה ירד.
 )השטח עודף הצרכנים היה השטח בין המחיר לעקומת הביקוש)כל השטח יקושלעקומת הב 30, ועכשיו הוא בין צהוב(-שבכחול
 צהוב(-המקווקו, גם הצהוב וגם הכחול
 ייבוא עושה טוב לצרכנים ורע ליצרנים המקומיים.
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 צמצום היבואמכס ו
 .מס שמוטל על הייבוא -ממשלה שרוצה לצמצם את הייבוא, יכולה לעשות זאת באמצעות מכס
 T=10על כל יחידה מיובאת. ₪ 10כס בסך נניח הממשלה מטילה מבשוק ₪ 10היא הופכת את המוצר המיובא להיות יקר יותר ב ,שקלים 10כשהממשלה מטילה מכס של
 , והמחיר (S+T)עקומת ל את המכס"חוS. נוסיף לעקומת 40אלא 30המקומי. המחיר בארץ לא יהיה 20נמוך מ מחיר. למרות העובדה שמוטל מכס, עדיין כל עוד ה₪ 10העולמי בארץ יהיה המחיר העולמי+
 , עדיין זול יותר לייבא מאשר לקנות בשוק המקומי. יש צמצום בייבוא. ברגע שהמחיר (במקרה הזה) ₪. היצרנים המקומיים יוכלו לייצר 'Cקדם לנקודה תהיצרנים המקומיים יכולים לה 40בארץ מתייקר ל
 שהם יכולים לייצר אנחנו יודעים 40יותר ותחת ההנחה שיש לנו את הפונקציה שלהם, אם המחיר הוא יחידות. 40עד
 . 70במקום 60הצרכנים לעומת זאת יקנו פחות, כי המחיר עלה. הם יקנו יחידות. הוא הצטמצם כי 20יחידות ל 40הייבוא הצטמצם מ. 'CCיהיה כעת 'BBהייבוא שהיה קודם
 -(40( ליצרנים )60היצור המקומי יגדל והצריכה תרד. בסה"כ הפער בין מה שהצרכנים רוצים לקנות ) עקומת ההיצע המצרפי תשתנה.הוא שיווי המשקל החדש. Cהפער הצטמצם.
 . שטח המלבן 100=20*10כפול הייבוא לאחר המכס. Tהכנסות הממשלה מהמכס וגובה המכס הוא
 . באדום המקווקו
 ולכן לא ליחידה, לא היה ייבוא כי זה לא היה משתלם ₪ 20אם הממשלה הייתה מטילה מכס בגובה היו הכנסות לממשלה.
 במידה והממשלה מעוניינת לבטל את הייבוא, גובה המכס המינימלי הדרוש להשגת מטרה זו שווה
 ( לבין המחיר העולמי. 50להפרש בין המחיר שמתקבל בשיווי משקל המקומי )
 'C-Cייבוא Qd-Qs= 60-40= 20
 40הייבוא הצטמצם מ
 יחידות. 20יחידות ל
 ייבוא
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 צמצום היבואשיפור טכנולוגי ו
 היצרנים המקומיים מסוגלים לייצר היצרנים המקומיים ביצעו שיפורים טכנולוגיים בייצור המוצר יחידות יותר בכל מחיר. 20
 כשמדברים על שיפורים טכנולוגיים אנשים חושבים שמדברים על -יש לשים לב ל"בייצור המוצר" מסוגלים לייצר יותר יחידות בפרק זמן נתון. -הביקוש. אבל המצב הוא שיפור טכנולוגי בייצור
 זה משפיע על ההיצע.נסתכל על נקודה מסוימת שיש עליה יותר אינפורמציה. לאחר השיפור הטכנולוגי רוצים בכל מחיר
 ירצו לייצר 50, אז במחיר 50רצו לייצר 50יותר מקודם. במחיר 20יחידות שזה 50ם לייצר יותר, יכולייחידות. נקודת האחיזה היא 20העקומה זזה ימינה, לכל מחיר מתווסף עוד ,S1עקומה . עוברת 70
 .50כמות 30מחיר Aהנקוה מתחת ל
 , עדיין יהיה יבוא. 70הצרכנים רוצים 30 . אבל עדיין בגלל שבמחיר50, עכשיו ירצו לייצר 30במחיר של בשני המקרים. במקרה הקודם זה היה 20ל 40. כלומר, צמצמנו את הייבוא מ20היבוא יהיה רק של
 באמצעותה תערבות ממשלתית ובמקרה זה באמצעות שיפורים טכנולוגיים.
 ה ייבוא. הפתח לייבוא יחידות יותר, בכלל לא הי 40אם היצרנים המקומיים מוכנים לייצר בכל מחיר והיצרנים מייצרים פחות. 70רוצים לקנות 30נובע מהצרכנים במחיר
 הייבוא הצטמצם מקטע B-B' לקטעB-C' ,
 20יחידות ל 40כלומר מ יחידות.
 ייבוא
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 אצשיווי משקל במשק של מוצר מיו
 P=100-Q:נתונה עקומת הביקוש הבאה
 P=Q :ההיצע המקומיעקומת ש"ח ליחידה. 60-שווה למחיר העולמי ה
 50יש לנו יתרון יחסי. המוצר עולה מחיר המקומי, כדאי למכור לחו"ל. ברגע שהמחיר העולמי גבוה מה. לא כדאי לנו לקנות אבל כדאי לנו למכור לחו"ל. דיברנו בעבר על 60ל מוכרים ב"שקלים במקומי, בחו שקל המקומי נמוך מהמחיר העולמי ולכן כדאי למכור.יתרון יחסי. השיווי מ
 במקום להגיד שיש יצרנים שמוכנים לספק לכל כמות במחיר עולמי קבוע, נגיד שיש צרכנים שהם צרכני חול שמוכנים לקנות כל כמות שהמשק
 מסוגל לספק במחיר עולמי קבוע.יש צרכנים נוספים שמוכרים להם.
 מקומיים וצרכני השוק חשוף לצרכנים חול שיקנו כמה יחידות שהשוק מסוגל
 . נכנס לקוח גדול ₪ 60לייצר במחיר . חו"ל(D)עקומת חדש שנקרא העולם
 הוא מוכן -ביקוש גמיש לחלוטין
 לקנות כל כמות במחיר קבוע. בגלל שאנחנו קטנים יחסית לשוק העולמי, הלקוח העולמי אומר שהוא יכול
 . זה 60ר לקנות כל כמות, רק במחי ביקוש גמיש לחלוטין.
 האם הצרכן -הביקוש המצרפי? לא, כי המחיר 60המקומי יוכל לשלם
 עלה. 10עדיין לקנות, גם אם עודף הצרכן יורד, הצרכן המקומי יקנה. אם קונים 60כל עוד שווה במחיר של
 הצרכן יעצר. 40-(. לגבי היחידה הP=100-Q)לפי המשוואה ₪ 90 עשיריתיחידות, נשלם על היחידה הברגע שהמשק נפתח לייבוא או ייצוא המחיר העולמי הוא -הצרכן מתיישר לפי המחיר העולמי. זה כלל
 השולט והקובע. כולם מתיישרים לפיו והוא ישרור בארץ.מי. מנקודה זו ואילך היא תתלכד על הביקוש המקו 'Bעקומת הביקוש המצרפית תרד עד נקודת השבירה
 נקודה זו ב. Bנקודה -ל. שיווי משקל מתקבל במפגש בין הביקוש המצרפי לעקומת ההיצע"חוDעם . 20 -והייצוא הוא ההפרש 40, הצרכנים יקנו 60, הכמות שהיצרנים רוצים לייצר היא 60המחיר הוא
 .B-B' .Qs-Qd= 60-40= 20הקטע
 ואציי
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 יה לייצוא פרמנניח שהממשלה רוצה לעודד יצוא, נציג דרך אחת מיני כמה. הממשלה אומרת ליצואן שעל כל יחידה
 שקלים פרמיה על הייצוא. לצרכן המקומי לא, אבל אם הוא מוכר 10שהיא תמכור בחול היא תוסיף עוד , הוא יקבל תוספת. 60לצרכן בחול ב
 מיוצאתעל כל יחידה ₪ 10נניח הממשלה מעניקה פרמיה בסך
 המחיר מבחינת היצרן המקומי, ל "חו D, כאילו P*+Prהעולמי הוא
 ליצרן המקומי לא אכפת . ₪ 10עלה ב 10, הוא מקבל 70איך מגיע לו המחיר
 . 70שקלים נוספים אז המחיר הוא הצרכן המקומי לא יוכל להמשיך
 , כי ליצרן זה לא ישתלם. 70לשלם ן לצרכן עדיין יש עודף צרכ 70במחיר
 חיובי, יש כמויות מסוימות עבורן הוא . אם הייתה 70יהיה מוכן לשלם יותר מ
 , 100, והמחיר היה ₪ 40פרמיה של הצרכן לא היה קונה אפילו יחידה אחת. זה היה מבטל לחלוטין את השוק המקומי. אבל כל עוד המחיר
 , עדיין תהיה תצרוכת 100הזה נמוך ממקומית, אם כי כצפוי הצריכה
 )הכמות 'Cל 'Bת תקטן מהמקומי( 70במחיר 30המקומית תקטן ל
 והייצוא יגדל 70הייצור המקומי יגדל ל .40=70-30, שזה 'C-Cל 'B-Bמקטע
 זה הפרמיה , בירוק הוצאות הממשלה זה המלבן המקווקו
 400יחידות = 40כפול ₪ 10כפול היצוא לאחר הפרמיה. ₪.
 עידוד הייצוא גם מכניס מטבע חוץ, וגם מגדיל תעסוקה, כי היצרנים יעסיקו יותר עובדים.
 'BBהייצוא יגדל מקטע 'CCלקטע
 Qs-Qd= 70-30= 40
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 משק פתוח והשפעות הדדיות
 נבדוק איך אפשר לנתח השפעות הדדיות במצב של משק פתוח. הם מוצרים תחליפיים הפועלים בתנאי תחרות משוכללת. Yומוצר Xמוצר
 תקבל במפגש בין עקומת ישיווי המשקל -נשרטט עקומות ביקוש והיצע רגילות. השווקים היו סגורים ההיצע והביקוש בכל אחד מהשווקים של המוצרים.
 שקל א, אנחנו יודעים שהמחיר העולמי נמצא מתחת למחיר שיווי מונפתח לייב Xכשנאמר ששוק המקומי, אחרת זה בכלל לא היה כדאי לייבא.
 במחיר נמוך מהמחיר עקומת היצע נוספת גמישה לחלוטין, נשרטט בנוסף לעקומת ההיצע המקומי, שכולל בתוכו חלק מסוים של -ההיצע המצרפי החדששהתקבל בשיווי משקל המקומי. עכשיו נבנה את
 ההיצע המקומי וחלק של היצע חו"ל. כלומר, בתחילה בעקומת ההיצע המקומית ואז מנקודת השבירה ל. החלק העולה השחור של עקומת ההיצע המקומי לא רלוונטי יותר."חוSהיא מתלכדת עם עקומת . Bפי לביקוש יקרה בנקודה כי המפגש בין ההיצע המצר Bיתאים לנקודה Xשיווי משקל החדש בשוק
 , הוא 'BBהפער הזה של המבוקשת תגדל, והכמות המיוצרת המקומית תקטן. Xבנקודה זו הכמות של הייבוא.
 Yהביקוש לירד, האם תהיה לזה השפעה על שוק המוצר התחליפי? ואם כן, איזו השפעה? Xאם מחיר
 לייבוא X. זה שפתחנו את Yולכן צורכים פחות Xבזול יותר. צורכים יותר Xכי אפשר לקנות ירד, . Bל Aנעבור מ -Yזז שמאלה. אנחנו בשיווי משקל חדש בשוק Yכי הביקוש ל Yמתחרה השפיע על כעת, נפתח שוק
 לייבוא . Xמוצר
 כעת נעבור לניתוח סדרה של שאלות:
 ירד ויהיה המחיר העולמי. Xמחיר למחיר המוצר? Xמה יקרה בשוק מוצר כשמדברים על רווחי היצרנים, )גרף שמאלי( ?Xמה יקרה לרווחי יצרני מוצר
 ונטית ונוציא הכוונה היא למקומיים ולא היבואנים. נשלוף את העקומה הרלונסתכל על ההיצע המקומי, נראה מה אותה החוצה.
 נים היו השטח ררווחי היצ(, Aהיה קודם )נקודה -וגם השטח הירוקהשטח הירוק ) המקווקו הגדול
 )רק , ולכן הם מייצרים פחות'Bהם יעבור ל. (כחול. הרווחים שלהם ירדו. את ירוק(-השטח הכחול
 הרעיון שייבוא פוגע בתעשייה המקומית אפשר כלה כללית. המחירים של מוצרי הייבוא זולים יותר. אז לדעת אפילו מהש .על גבי עקומת ההיצע 'Bל Aהמעבר מ -ירדו Xרווחי יצרני מוצר
 המחיר ירד. ?Yלמחיר מוצר Yמה יקרה בשוק מוצר מקטין את Bל Aירדו, רואים שהמעבר מ ?Yמה יקרה לרווחי יצרני מוצר
 .Yהרווחים של יצרני
 זה ישפיע על הביקוש בהנחה שהמוצרים משלימים.חזרו על השאלה, )גרף ימני( יעלה, רווחים יעלו. Yמחיר -. התוצאה תהיה הפוכהYל
 Xשוק מוצר Yשוק מוצר
 ייבוא
 Yשוק
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 מתוך קובץ שאלות לתרגול וחזרה )התערבות ממשלתית( 5שאלה
 . ₪ 50ידוע כי המחיר העולמי הוא קיים ייצור מקומי וייבוא. Xבשוק מוצר יחידות. 200יחידות והכמות המיוצרת בארץ במחיר זה היא 400הכמות המבוקשת במחיר זה היא
 ) במידה והמשק היה סגור (. ₪ 100כמו כן ידוע שהמחיר המקומי שהיה מתקבל בשווי משקל הוא על כל יחידה מיובאת. כתוצאה מכך בשווי ₪ 10במטרה לצמצם את הייבוא הטילה הממשלה מכס בגובה
 המשקל החדש :
 . ₪ 2000מהמכס יהיו הממשלה הכנסותיה .א רווחי היצרנים המקומיים יעלו . .ב הוצאות הצרכנים לרכישת המוצר יעלו. .ג ג' נכונות. -תשובות ב' ו .ד
 נתרגם את זה לגרף. אם יש ייבוא יש מחיר עולמי שהוא מתחת למחיר המקומי אחרת לא היה ייבוא. נשרטט מות ביקוש והיצע רגילות. עקו
 מתחת למקומי, עקומת ההיצע חול תהיה גמישה המחיר העולמילחלוטין ומתחת למחיר המקומי. לאחר מכן נוסיף לזה את
 הכמויות.היא נקודת שיווי המשקל. הכמות Aאנחנו יודעים מראש ש
 יחידות, כמות מיוצרת בארץ במחיר זה היא 400המבוקשת היא .200( כלומר יש ייבוא של 'Aיחידות ) 200
 .100בשיווי משקל )ללא ייבוא( הוא המחיר המקומי
 המחיר העולמי הוא -שקלים 10הממשלה הטילה מכס בגובה P*+10 =60.
 )לא יודעים כמה( 200הכמות המיוצרת המקומית תהיה גבוהה מ)לא ידוע בכמה 400הכמות המבוקשת המקומית תהיה פחות מ (200אבל יודעים בוודאות שהייבוא יהיה קטן מ
 לה מהמכס זה מכפלה של גובה המכס כפול הייבוא לאחר המכס. אנחנו יודעים הכנסות הממש .א
 , לכן הכנסות הממשלה 200שקלים. הייבוא לאחר המכס הוא פחות מ 10שגובה המכס הוא . )א' לא נכון(2000מהמכס יהיו נמוכות מ
 )כלומר ב' נכון(. –. 'Bל 'Aרווחי היצרנים המקומיים יעלו כי הם יעברו מ .ב
 . במקרה שיש ייבוא יש הפרדה בין פדיון היצרנים Bל Aהצרכנים זה מעבר מהוצאות .גלהוצאות הצרכנים. הצרכן משלם יותר וקונה פחות, אין נתונים מספריים אז אי אפשר לדעת.
 זה תלוי בגמישות הביקוש. )ג' לא נכון(.
 6שאלה , הממשלה בוחנת העלאה נוספת בגובה המכס.5בהמשך לנתוני שאלה
 שבשווי משקל החדש :מכאן הכנסותיה מהמכס יעלו. .א לא ניתן לדעת אם הכנסותיה מהמכס יגדלו, יקטנו או לא ישתנו. .ב ליחידה אזי לא יהיו לממשלה הכנסות מהמכס. ₪ 50אם גובה המכס יהיה .ג ג' נכונות . -תשובות ב' ו .ד
 יהיה יבוא. , לא 50ל 10, היבוא לאחר המכס ירד. אם גובה המכס יעלה מTברגע שעולה .אהכנסות. אז לא ניתן לדעת מה יקרה להכנסות 0במקום שיהיו לה הכנסות חיוביות יהיו
 הממשלה )א' לא נכון(.
 כשהממשלה מעלה את גובה המכס, היבוא קטן. כשמסתכלים על משהו שגדל כפול משהו .ב זה תלוי -שקטן, אי אפשר לדעת מה קורה למכפלה ולכן לא ניתן לדעת.. אי אפשר לדעת
 בגמישות הביקוש ובהיצע. עד כמה הייבוא הצטמצם, כמה הקטע החדש יהיה קטן יותר. אולי .)ב' נכון( הממשלה תעלה את המכס אפילו לרמה שלא יהיה יבוא כלל
 , הבאנו את מחיר עולמי ליישר קו עם המחיר המקומי. לא יהיה יבוא 50אם גובה המכס הוא .ג ג' נכון.אז לא יהיו הכנסות לממשלה.
 .תשובה הנכונה היא ד'ה .ד
 Yשוק מוצר
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 11שיעור ומוצרים ציבוריים השפעות חיצוניות
 הנושא מוצרים ציבוריים בוטל
 עד עכשיו עסקנו בתחרות משוכללת והביקוש פגש את ההיצע. הדיון של הכלכלנים הקלאסיים אמר בין תה שכוחות השוק מביאים לפתרון היעיל. המפגש יההנחה הי -ששיווי משקל תחרותי הוא יעיל
 במובן שעודף צרכן ויצרן הם מקסימליים. כל -ביקוש להיצע נותן את הפתרון היעיל, הטוב ביותרהתערבות ממשלתית קצת פגעה ברווחה, ולכן הכלכלנים הקלאסיים דגלו במינימום התערבות
 ממשלתית. ככל שהיא תתערב פחות כך ייטב.
 ביותר. לפעמים דווקא הפתרון התחרותי נכשל, לא תמיד הפתרון התחרותי הוא היעיל -לא תמיד זה נכון כוחות השוק נכשלים בהשגת הפתרון היעיל. במקרה כזה רצוי שהממשלה תתערב.
 יש שני מקרים שצריך התערבות מממשלתית: יש ביקוש והיצע אבל הפתרון התחרותי שמתקבל פחות
 אותו לפתרון הנכון.גדול מדי או קטן מדי מבחינה חברתית, והממשלה צריכה להזיז -טובהשוק הפרטי לא מסוגל לספק את המוצר )מוצרים ציבורים( יש מוצרים שהשוק הפרטי לא -מצב שני
 יכול לספק, כי היצרן הפרטי לא יכול לממן את המוצר. את המוצר הציבורי אי אפשר לזהות מי משתמש ומי נהנה מהם, כמו כיפת ברזל )בפעם המיליון(.
 א הממשלה חייבת להיכנס ולהתערב, כי כוחות השוק לא מסוגלים להתמודד. אלה מצבים בהם דווק, ונדבר על זה במקרים של השפעות חיצוניות. השפעות (EXTERNALITIES) קוראים לזה כשל שוק
 מצבים בהם היחידה הכלכלית כשהיא צורכת או מייצרת, תוך כדי תהליך היצור או הצריכה –חיצוניות יש תופעות לוואי והיחידה הכלכלית לא לוקחת אותם בחשבון. היחידה הכלכלית לא מעריכה נכון את
 המחיר האמיתי שעולה ליצר את המוצר או המחיר האמיתי של הצריכה של המוצר.
 ת חיצוניות חיוביות לשליליות. אם תוצר הלוואי משפיע באופן חיובי או שלילי. נעשה הבחנה בין השפעו
 דוגמאות להשפעות חיצוניות
 חיוביות השכלה גבוהה
 חיסונים מחקר ופיתוח
 שליליות זיהום אוויר
 עישון פקק תנועה
 נהיגה בשכרות סוכר )השמנה(
 הן אינן נלקחות בחשבון בעת קביעת שיווי מאחר ובדרך כלל לא ניתן לגבות תשלום עבור השפעות אלו, .ולכן ניתן להבין שפתרון השוק אינו יעיל והוא נכשל בהשגת מקסימום הרווחה החברתית משקל בשוק,
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 השפעה חיצונית שלילית בייצור
 .לא דורשות הצגה גרפית, אבל נשרטט לצורך ההבנהוהן אמריקאיות בנושא זה במבחןהשאלות יש בכך השפעה חיצונית .מי האגם הנמצא בסמוך למפעלזיהום גורם למפעל לייצור כימיקלים
 aנניח שניתן לאמוד כי על כל יחידת מוצר ערך הנזק הוא ., כוון שזיהום המים פוגע בדגהשלילית שקלים.MCp עלות שולית פרטית
 דוגמאות: שכר -מודדת את העלויות השוליות הישירותעבודה, חשמל, חומרי גלם, דברים שהחברה יודעת
 למדוד. MCs עלות שולית חברתית (Society = )עלות ה
 . MCs= MCp + a. השולית הפרטית + גובה הנזקהעלות השולית החברתית לוקחת בחשבון את העלויות השוליות הישירות )האמיתיות( וכוללת בתוכה גם את
 הנזק. ולא במובן של "פירמה". societyלצורך העניין, "חברה"=
 הבעיה עם ההשפעות החיצוניות השליליות היא שהיצרנים לא לוקחים בחשבון את הנזק שהם גורמים אלא רק את
 עולה להם.העלויות שעקומת העלות ואת עקומת העלות השולית הפרטיתנציג את
 השולית החברתית.חוץ מהעלויות הרגילות צריך לקחת בחשבון גם את ההשפעה
 .MCp, היא גבוהה יותר מMCsנוצרת עקומה שנקראת החיצונית. השאלה היא איך מתקבל שיווי משקל ומה התוצאה שהייתה מתקבלת בשיווי משקל תחרותי כאשר לא
 ומפגישים אותם עם עקומת הביקוש MCpלוקחים בחשבון את הנזק. אם לוקחים את עקומת . השיווי משקל הזה לא יעיל Aומתעלמים מהנזק, נקבל פתרון בשיווי משקל תחרותי שמתאים לנקודה
 מיוצרת בשיווי משקל גבוהה מדי. העלות האמיתית לחברה גבוהה יותר מהמחיר שלה. איך כי הכמות ההפתרון היעיל . Bהוא צריך להיות בנקודה לוקחים בחשבון את העלות הזאת? מה יהיה הפתרון היעיל?
 ומביאים אותו למפגש עם הביקוש. זו העלות (a) מבחינה חברתית הוא כזה בו לוקחים בחשבון את הנזק לחברה ולכן זו הכמות המתאימה מבחינה חברתית.
 פירמה לא תיקח בחשבון את העלויות של הנזק אלא אם כן מכריחים אותם )למשל, זריקת זבל במקום המתאים כרוך בעלויות שינוע( רק הממשלה יכולה לגרום לפירמה לקחת את זה בחשבון.
 עד עכשיו ראינו פתרון תחרותי, ראינו הטלת מס וסובסידיה, וההתערבות הממשלתית סותרת את הדעה הרווחת של הכלכלנים הקלאסיים, שאומרת שהתערבות ממשלתית פוגעת ברווחה. דווקא במקרים של השפעות חיצוניות, הממשלה צריכה להתערב. אם היא לא תתערב או שהמוצר לא יהיה קיים, או שהוא ייוצר בכמות גבוהה או נמוכה מהדרוש לחברה. אם ניתן לכוחות השוק לפעול באופן חופשי, הכמות המיוצרת של המוצר המזהם תהיה גבוהה ממה שרצוי לחברה ולכן ההתערבות הממשלתית תוביל אותנו
 .Bלנקודה
 תהיה גדולה Q1, כשהכמות Aניתן לראות בגרף שהפתרון התחרותי יוביל לשיווי משקל בנקודה בעוד שהפתרון היעיל מבחינה חברתית )זה שלוקח בחשבון מהכמות האופטימלית מבחינה חברתית.
 , כלומר הכמות האופטימלית מבחינה Bאת ההשפעה החיצונית השלילית=הנזק( יוביל לנקודה יותר נכון לחברה לייצר פחות מהמוצר המזהם, השאלהחברתית קטנה מהפתרון בתחרות משוכללת.
 באיזה אופן הממשלה תביא לפתרון זה.
 כיצד ניתן להביא לפתרון היעיל ? הממשלה יכולה להטיל מס בגובה הנזק על מנת להביא לפתרון היעיל.
 זו לא הדרך היחידה, כדי לצמצם את הכמות אפשר גם לסבסד מוצר ידידותי יותר. .כפר דייגיםהניחו כעת כי בסביבת האגם פועל
 המפעל במידה וכפר הדייג היה בבעלות המפעל?כיצד היה פועל במידה וכפר הדייגים יהיה בבעלות המפעל המזהם, סביר להניח שהכמות המיוצרת תקטן כיוון
 שהמפעל יפנים את הנזק לו הוא גורם.
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 השפעות חיצוניות חיוביות בייצור
 יותר זול מאשר למפעל המפתח ( Societyבמקרה של השפעות חיצוניות חיוביות זה בדיוק הפוך. לחברה )או המייצר. דוגמאות: חברת תרופות שמעסיקה מדענים שישקיעו בפיתוח תרופה. תוך כדי המחקר לתרופה לסרטן, מתגלים תוצרי לוואי חיוביים שיכולים לעזור במחלות אחרות. אם מסתכלים כמה
 העובדים נמצאו עוד פתרונות עולה לפתח תרופה לסרטן היא יותר יקרה מאשר לחברה, כי תוך כדי זמן ותרופות. לכן פה יש אינטרס ציבורי של הממשלה והחברה לעודד השפעות חיצוניות חיוביות, לסבסד
 ישקיעו. פירמותאותו כדי ליצור מצב ש
 MCs= MCp-a ( העלות האמיתית נמוכה מהעלות Societyלחברה )
 והיא MCp-aשהיא MCsנוצרת עקומת של הפירמה. במקרה a)מתחת לעקומת העלות השולית הפרטית
 הזה היא תועלת ולא נזק(.במקרה כזה הכמות האופטימאלית מבחינה חברתית
 ,מהכמות שתתקבל בשיווי משקל תחרותי גבוההולכן הממשלה יכולה באמצעות סובסידיה להביא
 .(B)נקודה לשיווי משקל היעיל מבחינה חברתית
 ( Q1)כמות Aשיווי המשקל התחרותי יוביל לנקודה בעוד ששיווי המשקל היעיל מבחינה חברתית יוביל
 (. Q2)כמות Bלנקודה
 השפעות חיצוניות שליליות
 פתרון השוק גדול מהפתרון האופטימלי מבחינה חברתית
 :אפשרויות להתערבות ממשלתית
 סבסוד מוצר תחליפי/מס. 1המזיק ישלם -גביית תשלום. 2
 לניזוק
 מכסות ייצור מקסימליות. 3-הגדרה חוקית של זכויות הקניין. 4
 הניזוק יוכל לתבוע פיצוי
 השפעות חיצוניות חיוביות
 פתרון השוק קטן מהפתרון האופטימלי מבחינה חברתית
 :אפשרויות להתערבות ממשלתית
 סובסידיה. 1הנהנה ישלם -חיוב בתשלום. 2
 למיטיב
 מכסות יצור מינמליות. 3-הגדרה חוקית של זכויות הקניין. 4
 המיטיב יוכל לדרוש תמורה
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 12שיעור אי שוויון בהתחלקות ההכנסות ועקומת לורנץ
 צדק חברתי זה גם אחד הדברים שהממשלה צריכה לטפל בהם, ובין השאר אי שוויון בחלוקת ההכנסות. אי שוויון יהיה תמיד, כי אנשים נולדו עם כישורים שונים. על אף העובדה שיש אי שוויון, השאלה כמה
 חיר מסוים כדי החברה מוכנה לקבל. אי שוויון גדול מדי מזיק לחברה, החברה מוכנה לשלם מאי שוויון לצמצם אותו. השאלה היא מה המינון המתאים של השוויון.
 נציג דרך גרפית למדוד את אי השוויון ולאחר מכן נשאל איך הממשלה יכולה לצמצם את אי השוויון.עקומת לורנץ היא הכלי הגרפי הממחיש באופן ברור את אי השוויון בהתחלקות ההכנסות
 יני .'יתן לחשב את מדד גומתוכה נ ,באוכלוסייה מסוימת
 השיטה :כל קבוצה , קבוצות 10-מחלקים את המדגם לקבוצות שוות )מקובל לחלק את האוכלוסייה ל .1
 . עשירון( נקראת
 )כאשר העשירון העני ביותר נקרא הכנסות עולה רמסדרים את האוכלוסייה הנבדקת לפי סד .2 .עליון(עשירון תחתון ואילו העשירון העשיר ביותר נקרא עשירון
 .של הכנסת כל קבוצה מתוך סך ההכנסותהיחסי מחשבים את חלקה .3
 דוגמא: .3000, 2000, 4000, 1000: ןמשפחות שהכנסת 4במשק
 :נכניס את הנתונים לטבלה
 חלקה של הכנסה משפחותהכנסת
 המשפחה בסך ההכנסה
 מצטבר של % הכנסות
 חלקה של המשפחה בסך
 האוכלוסייה
 מצטבר של % משפחות
 1 1000 10% 10% 25% 25%
 2 2000 20% 30% 25% 50%
 3 3000 30% 60% 25% 75%
 4 4000 40% 100% 25% 100%
 10,000 סה"כ
 מהמשפחה הכי ענייה קודם כל נסדר את המשפחות לפי סדר עולה של הכנסות. -: הכנסה1טור
 .למשפחה הכי עשירההכנסות סה"כ, נחשב כמה 10,000אם העוגה היא -ההכנסה: חלקה של הכנסת המשפחה בסך 2טור
 , שזה 10,000מתוך ₪ 1,000אחוז כל משפחה תופסת מכל העוגה )למשל, המשפחה הראשונה מכניסה 10%.) טור זה חשוב כי בהמשך נשתמש בו כדי לבנות את העקומה. -: אחוז מצטבר של הכנסות3טור
 המשפחות הראשונות 2חברים אותה ואת השניה ביחד, מההכנסות. כשמ 10%משפחה ראשונה מהווה , וארבעת 60%מההכנסות )שורה שניה בטבלה(. שלושת המשפחות תופסות ביחד 30%תופסות ביחד
 כמובן. 100%המשפחות משפחות, כל אחת מהווה 4אם חילקנו אוכלוסייה ל -: חלקה של המשפחה בסך האוכלוסייה4טור מהאוכלוסייה. 25%, שתי המשפחות הראשונות ביחד 25%המשפחה הראשונה היא -וז מצטבר של משפחות: אח5טור וכן הלאה. 50%
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 בריבוע הבא נציג את העקומה. , Xהיא ציר בטבלה מהעמוד הקודם 5עמודה
 אחוז מצטבר של -Yהיא ציר בטבלה 3 עמודה הכנסות.
 תריבוע כי הקצה של אחוז מצטבר של הכנסוזה
 לכן זה ו ,בקצה וכך גם בציר השני 100%יהיה ריבוע.
 בתוך הריבוע יש גם אלכסון, הוא נקרא קו השוויון המוחלט.
 ניקח למשל את המשפחה הראשונה. המשפחה
 מהאוכלוסייה. אם היא 25%הראשונה מהווה אם הייתה מקבלת את ההכנסה שלה באופן שויוני,
 השקלים היו מתחלקים שווה בשווה, היא 10,000)זו נקודה על קו השוויון שח 2,500הייתה מקבלת
 . המוחלט(בגלל שהיא הכי עניה ומקבלת פחות מחלקה היחסי
 )מסומן בכחול, 10%באוכלוסייה, היא מקבלת רק .נקודה שנמצאת מתחת לקו השוויון המוחלט(
 כל משפחה מקבלת בדיוק את הכסף לפי חלקה היחסי -Xלשווה Yקו השוויון המוחלט אומר ש באוכלוסייה.
 . 25%תה מקבלת יהי היא בעוד שאם זה היה מתחלק שווה 10%המשפחה העניה מקבלת תופסותו ,מהאוכלוסייה 50%שמהוות ביחד שתי המשפחות הראשונותהנקודה הבאה על הציר היא
 מההכנסות. 30% ביחדשהוא חלקן היחסי 75%במקום 60%מקבלות ביחד ששלוש משפחות הנקודה השלישית היא
 .100. כשצוברים את ארבעת המשפחות מגיעים לבאוכלוסייה
 . העקומה הזו יוצרת שנקראת עקומת לורנץכשמותחים קווים בין הנקודות החדשות, מקבלים עקומה המשובץ)השטח השוויוןשטח אי בטן או שטח בין קו השוויון לעקומה. נסמן אותו ונקרא לו בשם
 .בצהוב(
 האם ייתכן מצב שעקומת לורנץ תמצא מעל קו השוויון המוחלט?לא, מאחר ואנו מסדרים את המשפחות לפי סדר עולה של הכנסות ולכן לא ייתכן מצב שהמשפחות
 העניות יקבלו חלק גדול יותר בהכנסות מהחלק היחסי שלהן באוכלוסייה.
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 ויון יש אי שוויון גדול יותר. והשוויון, ככל שהיא רחוקה מקו השהעקומה ממחישה את אי אי אפשר לעשות השוואה לאורך זמן בין שנים רבות באמצעות עקומת לורנץ, ולכן אנחנו מחפשים מדד
 באמצעותו אפשר לשאול את השאלה מה קרה לאורך השנים לחלוקת ההכנסות ולאי השוויון, או אי השוויון.מדד נות אחרות לעולם באיפה ממוקמת ישראל ביחס למדי
 = מדד גי'ני שטח אי השוויון
 𝟓𝟎𝟎𝟎
 .10,000=1000*1000גובה= *)בסיס 10,000שטח הריבוע הוא
 . 1וקטן מ 0. הוא יהיה גדול מ1ל 0המדד נופל בין
 0 ≤ ≥ מדד גיני 1
 . זה יקרה 0כששטח אי השוויון שווה 0מדד ג'יני יהיה שווה ל לורנץ תתלכד עם קו השוויון המוחלט.כשעקומת
 , זה יקרה 5000כאשר שטח אי השוויון שווה ל 1מדד ג'יני יהיה שווה למשפחות, כולן יקבלו 4יש -מתמטית. Xכשעקומת לורנץ תתלכד עם ציר ה
 , משפחה אחת מקבלת את כל עוגת ההכנסות.10,000והרביעית תקבל 0
 כנסות שוויונית יותר. ככל שמדד ג'יני קטן כך חלוקת ההשיש להם הטלת מיסים על אנשים -בד"כ כשהממשלה מתערבת זה במטרה לצמצם את אי השוויון
 אות, וכך מצמצמים את הפערים.בצהכנסות גבוהות וחלוקת ק
 מס פרוגרסיבי מס ששיעורו גדל ככל שההכנסה עולה, הוא מצמצם את אי השוויון בחלוקת ההכנסות.
 מס רגרסיבי
 ששיעורו קטן ככל שעולה ההכנסה. הוא מגדיל את אי השוויון בהתחלקות ההכנסות. מס
 מס יחסי מס בשיעור קבוע, הוא אינו משנה את התחלקות ההכנסות.
 על כל המשפחות, היה יורד סכום יחסי זהה לכל משפחה 10%הסבר: אם היינו מטילים מס של
 בשקלים היה גבוה יותר(. אבל היחס בין המשפחות )למרות שככל שההכנסות היו יותר גבוהות, המס , הפערים היו נשארים.לא היה משתנה בחלוקת ההכנסות הכוללת
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 בדקו מה יקרה לעקומת לורנץ ולמדד גי'ני במקרים הבאים: :הכנסות כל המשפחות הוכפלו .1
 עקומת לורנץ תישאר ללא שינוי. מדד ג'יני ישאר ללא שינוי. יחס ישתמר(. )הפערים ישמרו, אותו
 מספר הקבוצות במדגם גדל: .2
 ככל שמספר הקבוצות גדול יותר, עקומת לורנץ תתרחק מהאלכסון בגלל שיהיו יותר נתונים, מדד ג'יני יגדל.
 הסבר:נחבר את שתי הקבוצות הראשונות, קבוצות. 2רק ל מהטבלה נציג מצב בו מחלקים את האוכלוסייה
 . 30%מהאוכלוסייה, והכנסתן ביחד מהווה 50%שביחד הן
 .מההכנסות 70%ומקבלות ,מהאוכלוסייה 50% ביחד מהוות עשירות יותר גםשתי המשפחות הקבוצות, היה 4לעומת זאת, כשלוקחים את המקרה שזה התחלק ל
 . 10%קיבלה 25%, המשפחה שמהווה 20%+10% )עד כאן בצבע כחול בשרטוט(.
 קבוצות, עקומת לורנץ רחוקה יותר מהאלכסון 4לעומת זאת כשהיו לנו
 )בשרטוט בצבע אדום(. :מסקנה
 ורמציה. ככל שמפצלים ליותר קבוצות, כך מקבלים יותר אינפוככל שיש ה יותר אינפורמציה, יתאם היינו מחלקים ליותר קבוצות, הי
 העקומה הייתה יותר רחוקה.יותר אינפורמציה
 על הכנסת כל משפחה )מס יחסי( %10שיעור הוטל מס ב .3 ש"ח( 100ש"ח יהיה 1000)לדוגמא סכום המס שתשלם משפחה שהכנסתה
 עקומת לורנץ תשאר ללא שינוי. ג'יני ישאר ללא שינוי.מדד
 .ש"ח על כל משפחה 100של מס בסכום קבועהוטל .4
 מהווים ביחס להכנסה אחוז שונה לכל משפחה(. ₪ 100)בגלל ש מס רגרסיבימס בסכום קבוע הוא לכן עקומת לורנץ תתרחק מקו השוויון.
 מדד ג'יני יגדל.
 .ש"ח לכל משפחה 100של מענק בגודל קבועניתן .5 -יהווה אחוז שונה לכל משפחה ₪ 100כשנותנים מתנה, מענק, ה
 ולמשפחות האחרות שמרוויחות יותר, האחוז יהיה קטן יותר. 10%למשפחות העניות זה יהווה לכן זה כמו מס פרוגרסיבי:
 עקומת לורנץ תתקרב לקו השוויון. מדד ג'יני יקטן.
 ננסה לענות על הטענה הבאה:
 אם מדד גיני זהה אז לא ייתכן שעקומת לורנץ שונה. הטענה הזאת לא נכונה!
 נניח שמודדים את מדד ג'יני בין שתי שנים שונות, והוא זהה בין שתי השנים, האם עקומת לורנץ בהכרח זהה?
 יכול להיות מצב שיהיו שתי עקומות לורנץ שונות, והשטח יהיה הה.מדד ג'יני יהיה ז -זהה בגודלו
 )כמו בעקומה יכול להיות שיש אי שוויון גדול יותר בהתחלה .)כמו בעקומה הכחולה( , או שאי שוויון גדול יותר בסוףהאדומה(
 האם ייתכן מצב שנקבל שני מדדי ג'יני שונים לאותו עקומת לורנץ?
 זה לא ייתכן כי זה אותו שטח.
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 30/7/14מתוך מבחן 10שאלה
 שורטטו על הלוח שני שרטוטים המציגים את עקומת לורנץ של שני משקים: משק א' בשיעור בכלכלה ומשק ב'.
 עקומת לורנץ בכל שרטוט מתייחסת לקו המקווקו. )הערה: במשק ב' הקו המקווקו מתלכד תחילה עם הציר האופקי ואחר כך עם הציר האנכי(
 להלן טענות המתייחסות לשני השרטוטים:
 .1-מדד גיני במשק א' שווה ל א. .0 -מדד גיני במשק ב' שווה ל ב.
 ג. במשק א' קיים שוויון מוחלט בהתחלקות ההכנסות. ג' נכונות.-תשובות ב' ו ד.
 , כי שטח אי השוויון הוא כל המשולש.1במשק ב' מדד ג'יני הוא .0במשק א' עקומת לורנץ מתלכדת עם קו השוויון, מדד ג'יני הוא
 לכן התגובה הנכונה היא תשובה ג'. (103)ראה עמ'
 יהימצטבר של אוכלוס%
 מצטבר %של
 הכנסות
 מצטבר %של
 הכנסות
 יהימצטבר של אוכלוס%
 'משק ב 'אמשק
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